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INTRODUCCTION

La legislacidon colombiana trae una regulaciéon doble de 1la
materia: civil y comercial; incluso algunas normas de la
legislacibén comercial, la mis reciente, constituyen una re
peticién de las normas del cbédigo Civil. Desde este punto
de vista la legislacib6n comercial resulta antitécnica. A
lo mejor el legislador comercial estaba pensando que defi
nitivamente la {inica compra-venta en el trafico juridico-
econdmico actual, es la compra-venta mercantil y por ello
quiso abarcar el tema integramente. Ello sin, embargo, no
es cierto pues el mismo legislador parecid sef consciente
de que estaba legislando en forma incompleta, al estatuir
en el articulo 822, que los principios que gobiernan 1la
formacibén de los actos y contratos y las obligaciones de
derecho civil, sus-efectos, interpretacién, modo de extin
guirse, anularée o rescindirse, seran aplicable a las obli
gaciones y negocios juridicos mercantiles, amenos que la
ley establezca otra cosa, por lo cual hizo posible la apli
cacidén extensiva de las normas sobre la compra-venta civil

a la comercial en instituciones no reguladas por esta Glti

ma legislacibn,



J. LA COMPRAVENTA MERCANTIL

1.1 DEFINICION

La compra-venta es un contrato enq ue una de las partes se
obliga a transmitir la propiedad de una cosa yla otra a
pagar un precio en dinero por ella. En realidad la compra
venta incluye dos actos: el de compra y el de venta, conjun
cidén eta que sirve para darle la categoria de comercial en
cuanto ella implica el sustrato econdémico de circulacién;
sin que importe cual de esas nociones se da en primer lu
gar, si la compra o la venta. En algunos casos aquélla se
cumplirad en primer lugar si la iniciativa negocial provie
ne del comprador que quiere comprar para revender; en otros
casos, también, cuando la iniciativa provienes del vendedor
que desea vender lo que compr6. La distincidén reviste cier
ta importancia si se trata de determinar las obligaciones
"derechos y responsabilidades del oferente o proponente en
los casos en que se presente una oferta de contrato (arti

culo 845 y siguientes del C. de C) y desde el punto de vis

ta econbémico también reviste importancia, pues normalmente



quien vende busca obtener una ganancia al vender a un pre
cio superior a aquél que le costb6 la cosa, esto es, espe
cula al alza. Otra veces especula a la baja vendiendo una
cosa que todavia no posee o de la cual no es propietario
- (venta al descubierto), esperando que cuando tenga que ad
quirirla para cumplir la obligacibén propia del contrato,
lo pueda hacer a un precio inferior a aquél que recibib
por la venta. Este tipo de negociacibn es comlin en aque
llas compra-ventas que tienen como objeto titulos-valo

res que se negocian en bolsa.

1.2 REQUISITOS PARA QUE EXISTA COMPRAVENTA

Para que exista el contrato se requiere el consentimiento
de las personas que mira a su intencidén de transferir la

propiedad de una cosa, de una parte, y de la otra, de pa
gar el precio, .igualmente se requiere la cosa o bien y el

precio.

1.2.1 E1 consentimiento. El consentimiento como manifesta
cién libre y esponténea de cada parte se d& y perfecciona

la compraventa, cuando los actos de voluntad de comprador
y vendedor concuerdan en olbigarse, el uno a entregar la
[ ]

cosa y el otro a entregar el precio. Normalmente se presen

ta cuando el comprador en la mayoria de los casos, acepta



la propuesta que con caracter obligatorio, lé ha hecho el
vendedor de celebrar el contrato y se supone que éste ha
recibido la aceptacidén cuando el destinatario de la ofer
‘ta la acepta inmediatamente después de oida, si se trata
de una propuesta verbal entre presentes; si es escrita,
cuando el destinatario de la oferta (comrpador) pruebe 1la
remisi6én de la aceptacibén dentro de los seié dias siguien
tes a la fecha que tenga la propuesta, si se trata .de com
pra-venta en que proponente y destinatario residen en el

mismo lugar.

1.2.2 La cosa o bien. Al decir el articulo 905 que el ven
dedor se obligé a transmitir la propiedad de una cosa, uti
liza una expresidén amplia que permite incluir dentro de ella
no solo a los bienes corporales sino también a lo incorpora
les., Por eso, puede ser objeto de una compraventa, una fin
ca, un edificio, un establecimiento de coeﬁrcio, una paten
te de invencién, un titulo-valor o el mero derecho de pre
ferencia. Es requisito, en todas las anteriores situaciones
que el bien que ée vende o compra pueda ser objeto de nego
ciacibén, que puede ser apropiado. Seglin la opinidén de civi
listas, aplicable al derecho comercial, para que pueda pre
sentarse una cosa como objeto de una compra-venta se requig
re: que exista o se espere que exista; que sea susceptible.

de ser vendida y que sea singular y determinada. Pérez Vi



-ves agrega un cuarto requisito intitil y que es el que
sea propia del vendedor o ajena. En efecto, en la medida
en que el requisito incluye su opuesto es porque no se

trata realmente de un elemento esencial.

1.2.2.1 Que exista la cosa o se espere que exista. E1 ob
jeto de la venta puede ser una cosa actualemnte existente
. I . .

como por ejemplo la mercancia, que a diario ofrecen los
comerciantes exhibidas en sus vitrinas. Igualmente puede
tratarse de una cosa no existente en el momento de la ce
lebraciédn del acuerdo de voluntades pero que se espera que
exista en un futuro. Es lo que se denomina venta de cosa

futura que consagra, en materia comercial, el articulo 9I7

1.2.2.1.1 Venta de cosa futura y venta de la esperanza.
Dice el art. 917 del C. de C. que la venta de cosa futura
solo quedari perfecta en el momento enq ue exista, salvo
que se exprese lo contrario o que de la naturaleza del con

trato aparezca que se compra el 4lea.

Si la cosa llegare a tener (nicamente existencia parcial,
podrid el comprador desisitir del contrato o perserverar en

€l a justa tasacibn.



Consagra el articulo tanto la venta de cosa futura o ven
ta de cosa esperada o vendiendo rei speratae y la vendi
tio spei o venta de la esperanza. La primgra, o propia
venta de cosa futura, constituye un éontrato conmutativo
condicionado a que se dé la condicidén suspensiva de exis
tir la cosa, como por ejemplo, que se llegue a construir
el edificio que piensa levantar el urbanizador o que se dé
la cosecha que acaba de sembrar el agricultor. Si resulta
claro gque la cosa no existiréa, esto, es que la condicién
es imposible, inexiste el contrato de comrpaventa por no
existir un objeto dé la misma. LEn consecuencia, ni el ven
dedor puede extinguirle el precio‘al comprador, ni éste el
cumplimiento de una obligacidén que de modo cierto, no es

posible cumplir.

1.2.2.2 Que sea susceptible de ser vendida. Este requisi
to hace relacién a que la cosa sea susceptible de ser comer
ciable. La ley prohibe en ciertos casos vender algunas co
sas. De elias se dice que estan fuera del coemrcio. En rea
lidad deben distinguirse aquellas cosas que son inapropia
bles o que esté&n fuera del comercio, de aquellas otras que
la ley prohibe vender. Dentro de las primeras se encuentran
los bienes fiscales y de uso pablico y las cosas de uso co .
min al aire. Sobre estas cosas nopuede recaer un contrato

de comrpa-venta y el que se celebre serad inexistente por

falta de objeto.



Tampoco son éusceptible de ser venﬂidas ciertas cosas cuya
enajenacibn estad prohibida por las leyes. Por existir esa
prohibicidén, el acto celebradq en violacién de ella cons
tituiria objeto ilicito y en consecuencias la venta seria
nula de nulidad absoluta (numeal 2° del articulo 899 del

C. de C). Dentro‘de esta categoria se encuentran todos los
bienes presentes y futuros de una persona, las cosas embar
gadas, las cosas cuya propiedad se litiga, etc. Debe adver
tirse que dentro de esta categoria se encuentran numerosas
cosas como por ejemplo, cosas de uso privado de ias’fuerzas
armadas, cosas sobre las cuales el estado tiene monopolio,
productos temporal o definitivamente sacados del comercio
por atentar contra la salud o morélidad piblica, etc. Por
ejemplo en U.S.A ocurre a menudo que se prohiba vender cier
tas drogas o ciertos detergentes o alimentos, por no reunir

minimos higiénicos o por razones de contaminacibn, etc.

1.2.2.3 Que sea singular y determinada. La singularidad
héce relacién a que la cosa se designe por us individuo o
género comé la compra de un autombébvil Ford, de cuatro puer
tas, de color azul, motor No. 58749 placas No. KW6789, o

quinientos relojes de pulso marca invicta.

La determinacibén equivale a la individualizacién de la co
sa de suerte que puede deducirse una seria intencidn, por

parte del vendedor, de obligarse. Esa determinacidén puede



hacerse por el género o por la especie. E1 C. de C. se re
fiere a esta caracteristica en varios de sus articulos.
Asi por ejemplo, en cl articulo 922, que menciona cosas
individualizadas; el 927, que trata de cosas determinadas
en cuanto a su género y cantidad; el 940 que da derecho

al comprador para negarse a recibir las cosas cuando con
sidére que no son de la especie o calidad convenida; el
914 que admite el maximo caso de indeterminacién al acep
tar compras de géneros noespecificados por su calidad, se
fialando que esta serd la mediana, con lo que d& validez

y efectos al contrato asi estipulado; el 916 que parte del
supuesto de haberse determinado la especie yc aldiad de 1la
cosa que se compra. Debe aclararse que el establecimiento
de comercio retine hoy las caracteristicas que aqui se ana

lizan y por ello puede enajenarse

1.2.2.4 'La venta de cosa ajena. Normalmente quien vende
una cosa es porque tiene poder dispositivo sobre la mis
ma. Puede ocurrir que en el momento de perfeccionarse el
contrato y anterior a la fecha en que debe efectuar 1la
tradicidén. en este caso se habla de venta de cosa ajena .
que consagra y admite el C. de C en su articulo 907. Alli

se dice que esa venta impone al vendedor la obligaciébn de

adquirirla y entregarla al comprador, so pena de indemni



zar los perjuicios. Claramente se diferencia, en este ar
ticulo, el negocio obligacional de la tradicibén propiamen

te tal.

La venta propiamnte tal de cosa ajena es indiferente que
el comprador sepa o no que en el momento de la perfecccién
del contrato, el vendedor no es propietario de la cosa ven
dida. A este respecto Messineo parece distinguir dos dis
tintas situaciones seglin que el comprador hubiere tenido
o no conocimiento del caracter ajeno de la cosa al momen
to de celebrarse el contrato. Si lo tuvo, no tiene dere
cho a la resolucidon del contrato por incumplimiento del
vendedor de entregarle la cosa, pues habria estipulado

una compra a su propio riesgo, esto es, una venta de la

esperanza.



2. LEL PRECIO

Este es otro de los elementos esenciales del contrato de
compraventa. Si no exisfe no habréd contrato de compra-ven
ta sino otro que se determinari segin la intencibn de las
partes. A este requisito se refiere el aftiéu1;'905 del C.
de C, que establece que el precio es el dinero que el com
prador da por la cosa vendida. Por su parte el articulo
920 dice que no habri compra-venta silos contratantes no
convienen en el precio o en la manera de determinarlo. Pe
ro si el comprador recibe la cosa, se presumiri que las
partes aceptan el precio medio que tenga en el dia y lugar

de la entrega.

Para que exista precio se necesita que él llene determina
dos requisitos, a saber: que sea en dinero, que sea deter

minado o determinables y que sea real.
2.1 QUE EL PRECIO SEA EN DINERO

La ley distingue, en el articulo 905 del C. de C, la com

pra- venta de la permuta; lo que se da en la primera, a



¢ .
cambio de la:cosa reccibida, es dineroj;en la segunda es
otra cosa. Aqui hay cambio de una cosa por otra y allé
cambio de una cosa por -otra y alld cambio de una cosa
por dinero; si a cambio de la cosa que se recibe se da

1

dinero; en la segunda es otra cosa. Aqui hay. . cambio de

una cosa por otra x\al]é cambio de una cosa por dinero;

si a cambio de la cosa que se recibe se da dinero y otra

cosa, debe hacerse un estimativo para saber qué tiene

mas valor, si la cosa daba o el dinero. Si éste vale méas
quela cosa se entiende que hay compra-venta y si vale me
nos, se tiene permuta. Si valen exactamente igual, se en

tiende que existe compra-venta. Asi se desprende del inci

so segundo del articulo 905 citado.

2.2 PRECIO REPRESENTADO EN TITULOS VALORES

El inciso final del articulo 905 equipara a dinero los ti

tulos valores de contenido crediticio.

Cumplida la condicibén resolutoria, el acreedor podréa hacer

10

efectivo el pago de la obligacidén originaria o fundamental,

devolviendo el instrumento o dando caucibén, a satisfaccidn

del juez, de indemnizar al deudor los perjuicios que pué

da causarle la no devolucidén del mismo.
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2.3 EL PRECIO iNCORPORADO EN UNA FACTURA CAMBIARIA DE

COMPRA_VENTA .

Una forma especial de pagar el precio de una compra-ven
ta puede ser mediante la expedicidédn de una factura cambia
ria de compra-venta que el vendedor enviaréi al'comprador
una vez que se ﬁaya perfeccionado el contrato y haya cum
plido con su obligacidén de entregar la cosa vendida al com
prédor. Seria wuna forma de documentar el precio incorpo
rdndolo a un titulo-valor que es eminentemente de conteni
do crediticio. Ya se dijo anteriormente que la aceptacibn
de una factura cambiaria equivale a pago dei'precio pero

sujeto a la condicidén del pago efectivo del titulo-valor.
2.4 LA FACTURA CAMBIARIA COMO TITULO-VALOR

Es un titulo que incorpora el derecho a reclamar una suma
determinada de dinero en un tiempo futuro. Dicha suma, que
constituye el precio de una compra-venta, se puede recla
mar primariamente del comprador que es un obligado cambia

rio directo desde el momento en que acepta dicha factura.

2.5 CIRCULACION DE LA FACTURA CAMBIARIA DE COMPRA-VENTA

Como a la factura cambiaria de compra-venta se le aplican



las normas sobre la letra de cambio, de conformidad con

el articulo 779 del C. de C,.y como de acuerdo con el ar

ticulo 671, numeral 49, la letra de cambio puede ser expe

12

dida a la orden o al portador, hay que concluir que la fac

tura puede ser expedida a la orden de una persona deter
minada o al portador. En el primer caso, para que la fac
tura pueda circular cambiariamente, es necesario que sea
endésada en favor del adquiriente y le sea enﬁregada, o

puede endosarse en blanco de conformidad con el articulo

654 del C. de C. E1 endoso, segiin las reglas de esta ins

titucidén, puede hacerse igualmente en procuracidn o en ga

rantia y puede haber uno sin mi responsabilidad o uno de
retorno. En general se aplican todas las normas sobre el

endoso.

Si el titulo es‘alportador,basta la mera entrega material

para que el beneficairio se entienda legitimado para recla

mar la suma de dinero que se incorporbd en la factura cam

biaria.

2.6 DETERMINACION DEL PRECIO

El precio, se dijo, debe existir para que pueda hablarse

de contrato de compra-venta.

vale a

Que tenga que existir no equi

que las partes deben acordarlo al momento de perfec



cionar el contrato, ni que deban acordarlo al momento de
perfeccionar el contrato, ni que deban hacerlo personalmen
te, ni que sean autdnomas para hacerlo, ni que dicho precio

se pague inmediatamente.

Actualmente se presentan algunosyfenémeqos econbmicos que
hacen que los precios no sean establecidos bilateralmente
ni siquiera impuestos por una de las partes sino que ellas
deben ajustarse a lo que digan al respecto disposiciones
administrativés de tipo general que buscan ciertos puntos
de equilibrio para los consumidores de determinados'produc
tos. Estas imposiciones se dejan ver en casos de articulos
de primera necesidad, en situaciones monopolisticas y, a
nivel de politica general, con los llamados precios poli

ticos.
2.7 MODALIDADES DEL PRECIO

Debe aclararse que en ocasiones dentro del concepto de pre
cio se incluyen rubros que propiamente no constituyen 1la
contraprestacidén tipica y pura del comprador por la cosa

o bien que recibe, sino que se fundamenta en otros concep
tos. En todas estas situaciones el precio sigue siendo

L]
precio de la compra-venta si se ha pactado en forma general



como tal; de ahi que &l modifique las obligaciones
ponsabilidades del vendedor en el sentido que debe
der no solo de la entrega de 1la ﬁercaderia sino de
trega en las condiciones. pactadas y por las cuales

unprecio, si se quiere decir, complejo.

14

y res

respon

sSu en

cobré



3. EL CONTRATO DE SUMINILSTRO

3.1 NOCION DEL CONTRATO CONCEPTO GENERAL -

Siguiendo de cerca los analisis de la Comisién Redactora
del proyecto de Cdbdigo de Comercio de 1958, se conoce cb
mo el Cédigo italiano de 1942 prefirid escribir el contra

to de suministro en dos modalidades diferentes:

a) E1 suministro de cosas,

b) E1 suministro de servicios.

Con el indicado criterio definidé separadamente cada una
de las variedades de suministro, en los siguientes térmi
nos: Articulo 1559. E1 suministro es el contrato por el
cual una parte se obliga a cambio del correspondiente pree
cio, a ejecutar en favor de la otra, prestaciones peribdi

cas o continuas de cosas. A su turno, el articulo 1655 de

15



‘como tal; de ahi QQe él mpdifique las obligaciones
ponsabilidades del vendedor en el sentido que debe
der no solo de la entrega de la mercaderia sino de
trega en las condiciones pactadas y por las cuales

unprecio, si se quiere decir, complejo.

14

y res
respon
su en

cobré



la indicada codificacibén caracteriza el suministro de ser
vicios en la siguiente forma: s un contrato por el cual
una parte asume, bajo una organizacidédn de medios adecuados
que gestiona a su propio riesgos, el cumplimiento de una
obra o.la prestacidén de un servicio, a cambio del corres

pondiente precio en dinero.

La comisidén redactora del proyecto de Cbédigo Mercantil de
1958, decidibé hacer caso omiso del fraccionamiento que ha
cia el Cbdigo ditaliano de Comercio colombiano, en el que
se prefirié ;egular de manera conjunta y bajo una misma
denominacibén genérica de Contrato de Suministro tanto la
provisibén de cosas como la de servicios; este criterio le
gislativo se materializb entonces en el texto del articu
lo 968 del estatuto comercial vigente cuyo contenido es el
siguiente: El1 suministro es el contrato por el cual una
parte se .obliga, a cmbio de una contraprestacib6n, a cum
plir en favor de otra, en forma independiente, prestacio

nes periddicas o continuadas de cosas o servicios.

Posteriormente, al referirnos a la naturaleza y caracteris

ticas esta figura negocial, procederemos al desglose y ana



lisis del concepto legal antes transcrito.

Ahora, con miras a una delimitacidén doctrinaria de la no
cién de suministro, conviene indicar que la acepcidn co
rriente o vulgar del vocablo suministrar, significa pro

veer o facilitar a otro lo que necesita.

Intentemos entonces la elaboracién de un concepto doctri
nario de esta convencibén diciendo que es un contrato en
virtud del cual una parte (proveedor), se obliga a cambio
de una prestacidén en dinero u otros bienes de contenido
pecunario, a cumplir en favor de la otra (beneficairio)

. - T4 .
prestaciones continuadas o peribdicas de cosas muebles

genéricas, o de servicios.

Obsérvese que esta conceptualizacibén que hemos elaborado
sobre el suministro coincide en lo fundamental con la no
cién legal contenida en el articulo 968 del cbdigo de co
mercio, salvo por algunas precisiones refrentes a la pres
tacidén a cargo del beneficiario, y al objeto material so

bre el que debe versar el acuerdo contractual.



3.2 IMPORTANCIA ECONOMICA DEL SUMINISTRO EN EL TRAFICO

MERCANTIL

Perfiladas las caracteristicas bédsicas del contrato de
suministro a través de las definiciones anteriores, pode
mos vislumbrar la trascendencia de esta modalidad contrac
tual en el tr4fico econdmico moderno, especialmente en lo
: . .’ g . .’ .

que se refiere a la produccidén y circulacibén de bienes y
servicios. La evolucidén del modo de produccidbdn capitalis
ta acentfia el fenbmeno de la concentacidén del poder eco
némico, con el objeto de favorecer e incluso crear las
condiciones objetivas para el surgimiento de una produc

« O’ - 0 T 4 . . s
cio6n y distribucibén masivas, que permitan poner cada dia

mids bienes y servicios a disposicidén de los hombres.

Las estructuras juridicas de los diferentes paises, reco
. . . ’ -

giendo y promoviendo esa realidad econbémica de concentra

cidén de capital y la masificacibén de la produccibdn, vam

creando instituciones a nivel de la superestructura, que

poco a poco vayan respondiendo a ese entorno socio-econd

mico. Asi surgen las sociedades comerciales, los consor

cios, los trust, etc, y anlgunas relaciones contractura

18



les novedades que pudiéramos denominar genéricamente de

distribucidén como lo son, a titulo de ejemplo, 1la con

signacib6n, la agencia coemrcial y el suministro que aho
’ .

ra nos ocupa, aunque respecto de este Gltimo, tal carac

terizacibén no sea la adecuada como lo veremos mAs adelan

te.

Estos contratos de integracidén, que conllevan un vinculo
muy estrecho entre productores y consumidores, implican
para el jurista el sustraerse un poco de la 6rbita de 1lo
estrictamente juridico, para incursionar un tanto en lgs
realidades del mundo econbmico en bfisqueda de que sus plan
teamientos se adapten a determiandas circustancias socio-
econ?omicas que a &l corresponde en muchos casos organi
zar y reglamentar con miras al progreso evitando asi una
aplicacibén ciega e inoportuna de normas o principios ju
Aridicos-surgidos para la normacibén de situaciones socia

les o econbmicas diferentes.

De ahi la importancia de resaltar la funcidén econbmica a
cumplir por nuevas estructuras contractuales como la del
suministro en un orden econdmico y juridico que se carac

teriza por la produccidén y distribucidn en masa de todo



tipo de mercancias.

En primer térmiﬁo digamos con el profesor espafiol Joaquin
Garrigues, que el contrato de suministro responde a ese
deseo siempre latente en la legislacibén mercantil, de ha
llar satisfaccidén ripida, segura y econbmica a las nece

sidades constantes de la vida moderna.

.al referirnos a necesidades constantes o permanentes, me

recen destacarse, en primer término, aquelias vinculadas
a todos los estamentos sociales y que por su generalidad
y/o naturaleza, adquieren el caricter de un verdadéro ser
vicio.piblico., Se trata del abastecimiento o suministro
de servicios o coasas indispensables poara la subsisten
cia de un cpnglomerado social, ya que tienden a la sati
faccién de necesidades vitales como lo son el agua, la

energia, el gas, el servicio telefébénico, etc.

Este tipo de relaciones contractuales para la preovisidn
de cosas y servicios de tal naturaleza, generalmente nos
muestran en uno de sus extremos (como proveedor) a un en
te del orden gubernamental, de lo que se deriva un régi

men legal de caricter especial como se deduce de los ar



ticulo 978 y 979 del actual Cbdigo de comercio.

4

También existen necesidades de otra indole, que no tienen
esa caracteristica de ser generales y vitales respecto

de un nicleo social, pero que igualmente pueden ser esta
bles en el tiempo, nos referimos a aquellos requerimien
tos particulares de un determinado sect&r de la produccidn
como lo seria, a titulo de ejemplo los de la industria
textilera, para cuya subsistencia y desarrollo es también

vital el suministro de materias primas como el algodén.,

Desde esta 6ptica también se puede resaltar otra connota
ci6n de importancia de este contrato, en cuanto .puede ser
utilizado como uno de los instrumentos més idéneoé de 1la
coordinacib6n econb6mica entre las empresés, én cuanto per
mité y.resaliza de manera efectiva ese anhelo de seguri
dad y certeza respecto de la recepcidén efectiva de 1las
;ecibrocas prestaciones (algoddén y dinero en el ejemplo
propuesto), que les permite a dichos entes empresariales
desarrollar y consoldiar sus respectivas actividades, me
diante la elaboracién de presupuestos de produccibn, ven

tas control de inventarios, etc.

Pueden entonces las empresas programar sus respectivas
actividades sin ese factor negativo que implica la alea

toriedad en la consecucidén de las cosas o servicios que
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constituyen su objeto en un periodo determinado, factor
de riesgo que se incrementa con la celebracib6n de con
tratos independientes y aislados que satisfagan cada ne

cesidad.

Son los factores anteriores, sin sintesis,los que consti
tuyen el fundamento econdémico del contato de suministro

0 / . 4 .
y determinan su generalizada expansion, como ha ocurrido
en nuestro medio, en el que esta figura negocial ha adqui
rido un auge extraoridinario constituyéndose en un factor

de desarrollo econ6mico fundamental.

Fue precisamente atendiendo a esa funcibn econdmica del
suministro dentro del esquema de produccidén capitalsita
que el legislador tratb6 de consolidar la presencia en nues
tro medio de esta figura, modernizandolo con la posibili
dad de incluir en su texto cliusulas accesorias de la ma
yor importancia como lo son los pactos de exclusividad y

preferencia, a los cuales nos referiremos mas adelante.

3.3 EL OBJETO MATERIAL DEL CONTRATO
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Partiendé de la realidad de nuestro derecho positivo (ar
ticulo 968 Cbédigo de Comercio) podemos observar que los
codificadores colombianos al definir el contrato de sumi
nistro, utilizaron las expresiones cosas y servicios pa
‘ra referirse al contenido prestacional de la obligacidn

a cargo del proveedor y que constituye, por decirlo asi

el objeto mismo del contrato.

el sentido general y abstracto en que se utilizan los men
cionados vocablos obligan a precisar en rigor juridico
dichos conceptos, con miras a determinar que tipo de pres
taciones constituyen el fundamento material y econbmico

de esta modaldiad negocial.

Cabe observar que el legislador colombiano, sobre todo en
materia mercantil, utiliza indistintamente las expresio
nes cosa y bien haciendo sinonima entre ellas, cuando en
realidad la ciencia juridica pura exige hacer ditingos,

como lo veremos a continuacibn.

En efecto, El1 diccionario de Derecho Privado (Tomo I A-
F) nos indica que la palabra cosa, del latin causa, tie

ne diversos significados segfin se emplee en un sentido



filos6fico y amplio o en-un sentido vulgar, legal o ju

ridico.

En este ltimo sentido, que es el que interesa para los
efetoslde esta exposicidén,s e puede afirmar con Castéan
que cosa es toda entifdad material o ‘inmaterial que ten
ga una existencia autbénoma y pueda ser sometida al poder
de las personas comomedio para satisfacerlgs una utili
dad, generalmente econdémica. Puede ser posible decantar
atn mnas este concepto para distinguir como la hace la

generalidad de los autores, las cosas de los bienes.:

Las primeras genéricas mediante la cual pueden llamarse
asi y ser o no ser objeto de relaciones de derecho, los
biens por el contrario, representan una nocidén completa

en cuanto son cosas aplicables ya a relaciones juridicas.

En sentido juridico, todos los bienes son cosas, pero no
todas las cosas son bienes, pues no todas aquellas ‘son

susceptibles de constituir patrimonios y de entrar en la

relacién de propiedad, por lo cual pude decirse, que las |,

coas son el género ylos bienes la especie.



En el lenguaje corriente, se usan indistintamente 1las
palabras y bienes , pero siempre entendiendo que al ha
blar de las primeras queremos significar los objetos que
pueden entrar en las relaciones de propiedad o derechos
que puedan entrar en las relaciones de propiedad o dere
chos reales, aunque vistas indpendientemente de cualquier
realcibén que puedan tener con una persona, es decir, con
sideradas en si mismas mientras que la palabra bienes 1ls
empleamos para significar aquellas cosas que han entrado
ya en la reldcibén de propiedad, o sobre las que existe

apropiacién (Valverde, Sadnchez Roman y Castéan).

La diferenciacibén entre los conceptos de cosas y bienes
la encuentran los tratadistas en los elementos siguien

tes:

a) Apropiacidén. Con ella, dice Ruggiero las cosas se trans
forman en biens, pues mientras no sean apropiadas, nunca

tienen tal carécter.

b) utilidad. Seglin este criterio, seran bienes s6lo aque

llas entidades susceptibles de servir para satisfacer una



necesidad.

c) Apropiabilidad y utilidad. Fsta doctrtina la sostienen
Valverde y del Buen, quines consideran bienes aquellas
cosas susceptibles de apropiacidén y que pueden aportar

alguna utilidad.

d) Valor. Esta nota es la que diferencia. tipicamente am

bos conceptos.

Aunque nuestro cbédigo de comercioi parece sentir marcada

prefrencia por la voz, cosas siguiendo de cerca la orien

taci6n dele statuto italiano (articulo 1559), la verdad
. 1" 1" " . " z . ’ .

es que las expresiones '"cosas’ y "bienes’ s0lo sindnimos

de hecho pero no de derecho, como se desprende de las

transcripciones precedentes.

Este tipo de cosas, por no tener utilidad alguna desde
el punto de vista econdémica y no ser aptas para la sati
[ ]

facci6on de las necesidades estables del suministrado, no

pueden ser objeto de prestacidén a cargo del proveedor



dentro del contrato que se analiza.

- Luego de haber definido que el contrato de suministro en
una dé sus ,modalidades (la otra es suministro de servi
cios), versa en rigor juridico sobre "bienes susceptibles
de apropiacidén con una finaldiad Gtil", es procedente
plantear el siguiente interrogante: (Puede entonces este
negocio juridico recaer sobre todo tipo de bienes? Una
respuesta simplista y que tenga como fundamento la sola
letra del articulo 968 del Co6digo de Comercio seria afir
mativa ampardnose ademas en el manido y traido principio
de que donde el legislador no distingue, no le es licito

hacerlo al intérprete.

No dbstante_opinién tan. calificada hemos considerado que
dada la naturaleza del contato de suministro, su mecanis:
mo funcional dentro de la actividad mercantil, y el hecho
de que sb6lo cumpla su objetivo en la medida en que se pro
longue en el tiempo y satisfaga necesidades reiteradas

de las mismas cosas, es necesario distinguir, para afirmar

categorifamente que no todas las cosas pueden ser objeto
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material de este acuerdo contractual, como lo prueban las

cosas siguientes que pasamos a exponer.

1.- Aquellkas cosas incorporales,q ue seglin nuestra legis
lacibn consisten en meros derechos totalmente aislados

de las Eosas mismas, como ocurre en los créditos (derechos
personales), no pueden ser objeto de la relacibén de sumi
nistro. La razdén es obvia: Un contrato de suministro no
puede versar sobre un derecho en abstracto, incorporal
(separado de la cosa) como por éjemplo un crédito , el
cual crea simplemente un vinculo personal que.hace posi
ble que un individuo pueda exigir de otro una prestaciédn
dedar, hacer o no hacer. Esta cosa incorporal, cdnsidera
da en si misma, no es apta para la satisfaccidén de nece
sidades con un contenido econdmico estable, duradero y
consecuencialmente, deben ser desechadas como posibles

e idbéneas para constituir el objeto material de una rela

ci6n de provisidén o suministro.

14

2.- Tampoco los cuerpos ciertos, que para ser objeto de
una obligacién tienen que individualizarse de tal mane
ra que no se confundan con otros, son apropiados para

servir de objeto material el suministro. Podemos sinte
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tizar las razones de la anterior afirmacidn asi:

a) Porque la relacib6n de suministro tiene por objeto la
. « 2’ . ’ . ’ .

provisidén de bienes genéricos (algodbébn, agua, hierro,

etc) de tal manera que el -suministrante debe indetermina

damente un individuo de una clase o género determinado

y cumple con su obligacidén entregando cualquier indivi

dualdiad de ese género al suministrado.
|

b) E; que los cuerpos ciertos, por su naturaleza, no
son aptos para satisfacer necesidades de caracter esta
ble y duradero, pues no son susceptibles de entregar me
diante envios periddicos o continuados: E1 caballo negro
Relédmpago" no .se puede entregar més de una vez, si la
entrega obedece al pagé de un precio que se recibe como
contraprestacién, evidentemente estaremos en presencia‘
de un contrato de compraventa instantanea y no de una
relacién de suministro. Es claro que en el ejemplo pro-
puesto, el interés del comprador radica en que la pres
tacién a cargo del vendédor (entrega del caballo), se
realice en un momento determinado (en un solo momento)
y no que se prolongue en el tiempo precisamente porque

esa prestacidon no responde a una necesidae estable sino

30



instantinea de dicho comprador, quien queda satisfacer
con una finica prestacibn; ademés désde el punto de vis
ta fisico, e incluso, repugna que un cuerpo cierto sea
objeto de entrega mediante prestaciones periédicas o con
tinuadas. Bastra pensar én la entrega del caballo "Relém
pago" al presunto suministro bajo las modalidades de con

tinuidad o periodicidad mencionadas.

c) Es que cuando se trata de un cuerpo cierto, la pres
tacibén no viene deterrminada en funcidén del tiempo, vy
por esta razbdn no se requiere que la relacibdn contractua

se prolongue con é1.

‘d) Es en realidad la misma naturaleza de los cuerpos cie
tos,lo que_impide su postulacién como soporte material d

los contratos de suministro.

\

Todos sabemos que el contrato de suministro es herramien
ta importante para lograr una adecuada y pemanente circu
lacibén de bienes y servicios dentro de la estructura del

mercado capitalista, al garantizar al beneficiario que

31
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obtendra oportunamente los biens que necesita para su
transfprmacibén,mercadeo o consumo de una manera durade

B A .
ra, constsante y periobdica.

e) Aunado a todo 1lo anterior no debemos olvidar que otra
cracteristicas de los denominados cuerpos ciertos, es
que - su pérdida por fuerza mayor o caso fortuito extingue
la obligacib6n del deudor, en este caso del presunto sumi
nistrante, lo que no constituye propiamente un factor de
garantia para el beneficiario que aspira a tener certidum
bre respecto de la efectiva y perib6dica remisibén de los
bienes que requiere para el cabal desar;ollo de su acti
vidad empresarial , o para su consumo personal si fuere

el caso.

3.- En relaciéﬁ con los bienes inmuebles, también tenemos
algunas réservas respecto de su aptitud para servir de ob
jeto material al contrato de suminist?o. Es verdad que,
desde el punto de vista juridico, no habria obstaculo al
guno para que un empresario de funerarias, por ejemplo,
celebrara un contrato de suministro con un parque cemen
terio para la provisidén o suministro de 10 lotes mensua

les con destino a la inhumacib6n de cadiveres.
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Si retomamos el ejemplo del suministro de los 10 lotes
mensuales y lo ubicamos dentro del contexto anterior,

podemos llegar a las siguientes conclusiones:

a) Que el contrato de suminiétro en ese caso,.y por si
mismos, no es titulo traslaticio que unido al modo tra
dicidén pueda transferir el dominio de los 10 lotes men
suales, entre otras razones porque la tradicidén se ha

ria imposible puesto puesto que 15 6ficina de REgistro
de Instrumentos Piblicos no procedéria a la inscripcién
del instrumento piblico contentivo de ese supuesto con
trato de suministro, ya que seria nulo por no haber deter
minado los inmuebles en la forma indicada en el articulo

31 del precitado decreto 960 de 1970.

b) Si el contrato de suministro no puede ser utilizado
com6 titulo para la transferencia de bienes inmuebles
cuando éstos s6lo se determinan por su género, como ocu

rre en el ejemplo, nos encontraremos con un hecho que,



desde el punto de vista de la prictica mercantil, care

ce de sentido:

Consiste precisamente en que la relacidén contractual de

. . . ‘1 . . . .2
suministro no haria surgir en este caso una obligacion

de dar para el proveedor cuyo cumplimiento implica siem
pre el hacer duefio al beneficiario de los bienes suminis
trados, sino que, por:el contrario generaria una obliga
cibén de hacer consistente en la celebracidén futura de uno

o varios contratos de venta, en cuyo texto de todas mane

ras seria necesario individualizar cada uno de los 10 1lo
tes, lo que desnaturalizaria el conprato de suministro
que siempre hace surgir obligaciones de daf para los con
tratantes. La situacibén antes descrita nos ubicaria, al
menos desde el punto de vista obligacional, en el ambi
to de una especie de promesa de venta, negocio juridico
que, si se mira cin detenimiento, tampoco participaria
de la naturaleza de este contrato, al no reunir los '‘cua
tro requisitos que, con caracter copulativo, exige el ar
ticulo 89 de la ley 153 de 1987 para su eficacia juridi

ca.

AP
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3.4 CUMPLIMIENTO DE LAS PRESTACIONES A CARGO DE LAS PAR

TES

3.4.1 Prestacién a cargo del proveedor o suministrante.
Es el articulo 968 del C6digo de Comercio el que basica
mente estructura en nuestro derecho positivo el contrato
de suministro y la simple lectura de su texto, permite.
afirmar categbricamente que lascprestacionbes de bienes
a cargo‘del suministrante deben tener caréacter periédico

o continuado.

a) Con prestaciones peribddicas. Como el suministro de
viveres o materias primas. En este evento la prestacidn
se cumple con ciertas intermitencias en el tiempo, o sea

que se repite a intervalos determiandos.

b) Con prestaciones continuas. Por ejemplo el suministro
de energia, agua potable, gas, etc. En este caso las pres
taciones se extienden en el tiempo sin interrupcibn, con

perseverancia.

El suministro siempre aparecerid signado por esas nota de
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continuidad o periodicidad que le va a imprimir una par
ticularidad. Ser un contrato tipico de duraciébén, o méas
gradficamente, un contrato que engendra obligaciones du
raderas a cargo de las partes, como lo dscribe el maes

tro Garrigues.

La sola mencién del suministro nos tralada de inmediato

a una categoria especial de contratacibén, quelos doctri
nantes y la jurisprudencia han designado indsitintamente
como contratos de duracidén, tracto sucesivo o ejecuciéﬁ
continuada o peribédica. Esta modaldiad de los. contratos

de duracibén, se contrapone a aquella que se ha dado en
llamar de ejecucidén @inica o instantinea en cuanto que el
acuerdo comporta, por decirlo asi, un (nica ejecucidn, el
cumplimiento de la prestacibén agota totalmente la razébn

de ser del contrato no podia tener por objeto material bie

nes indivudalizados como cuerpos ciertos.

3.4.2 Prestacib6n a cargo del suministro o beneficiario.
Si bien puede pensarse que el debate doctrinal sbélo se
presenta cuando se avoca elestudio de la prestacibén a car
go del proveedor, la realidad es que la innovacién traida

por nuestra legislacién en el articulo 968, respecto del



cdodigo de comercio italiano, al hablar de contraprestacidn
cuando se refiere al contenido obligacional a cargo del
suministro , determina la necesidad de hacer algunas pre

cisiones a nivel doctrinal.

Fl actual estatuto comerciual en su articulo 968 apartéan
doée radicalmente del proyecto de 1958 y an del Cédigo
italianbo como se indicdé antes, optd ppr hablar genérica
mente de contraprestacibén a cargo del beneficiario olvidén
dose’ por completo de la expresibdn precio en-dinero utili
zada tradicionalmente en los cdédigos europeos y en la doc

trina espanola.

En colombia los pronunciamientos al respecto han sido es
casos y de poca profundidad destacédndose por su simplismo
el del doctor José Ignacio Narvaés quien plantea que la
expresib6n precio en dinero desaparecid inexplicablemente
del Decreto 410 de 1971 (Cbdigo de Comercio), omisidn que
atribuye a un boligrafo travieso. Posteriormente en su
obra Derecho Mercantil Colombiano, el citado tratadistas

se refiere al mismo tema en los siguientes términos..



',La'contraprestacién debe. pagarse en dinero porque si con
siste en otra cosa o en sérvicios degeneracibén en un con
trato innominado susceptible de participar de la natura
leza del suministro pero que es difernte y nopuede ser

identificado con é1l.

3.5 NATURALEZA DEL CONTRATO DE SUMINISTRO

No obstante la aluéién que hicimosvanteriormente de que
el suministro era considerado por algin sector de la doc
trina, sobre todo por la espafiola, como una modalidad es
pecial de venta de bienes muebles y utilizamos se argumen
to para reafirmar nuestra posicidén en els entido de que
no sblo el dinero podia ser objeto de la prestacidn a
cumplirse por el beneficiario, la realidad es que en nues
tro pais tal afirmacidén de que el suministro es sb6lo una

variante de la compraventa carece de veracidad.

3.6 CARACTERISTICAS DEL CONTRATO DE SUMINISTRO

Defina y estructurada la naturaleza del suministro confor

38
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me a los parametros anteriofes, acudiremos a la -norma conte
nida en el articulo 968 del Cbédigo de Cogmrcio, que es la
que define.esta modalidad negocial en nuestro ordenamiento’
positivo con el objeto de inferir sus céracteriiticas funda

metnales:

a) Es Bilateral. No cabe dudar de la naturaleza bilateral o
sinalagmatica del suministro, por la razébén evidente de que
a la obligacidédn de entregar los bienes o prestar los Ser':
vicios por parte del suministrante, corresponde al benefi
ciario la de cumplir con una contraprestagién que, .como ya
vimos, puede consistir en dinero, bienes o servicios, se
glin permisidén contenida en el articulo 968 del Cbédigo de Co
mercio al utilizar la expresidén contraprestacibdn para refe

rirse a la obligacidbén del beneficiario.

b) Es oneroso. Porque tanto el proveedor de las cosas o ser
vicios como el beneficiario de los mismos, concurren a la
celebracidén del contrato en busca de una utilidad que eviden
temente se materializa en el cumplimiento de la prestacidn

a su cargo. El acuerdo es (til para ambos contratantes y les



reporta un beneficio reciproco, en la medida en que es el
[ 4 .

dnimo de lucro, como ocurre generalmente en todos los ne
gocios mercantiles, lo que los induce a la celebrcién del

convenio.

c) Es conmutativo.

Porque ademéds de ser Util y beneficioso para ambos contra
tantes como lo demostramos cuando nos referimos a la impor
tancoia y funcibén econbémica del contrato, dicho beneficio
puede ser apreciado por las partes desde el momento miemo
de 1a celebracidén,momento en el que éstas han mirado sus
reciprocas prestaciones como equivalentes, es decir, han

observado un cierto equilibrio en la economia del contrato.

d) Es principal.

Aunque la tradicién doctrinaria ha ensefiado que un contra
to es principal cuando subsiste sin necesidad de otro, des
de el punto de vista de la técnica y el rigor juridicos, pa,
rece mis indicado plantear la existencia,no propiamente de

contratos principales, sino de acuerdos contractuales que
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hacen surgir obligaqiones.principales.; para contraponer

los a otros de donde emergen obligaciones, cuyo contenido

prestacional, es meramente accesorio. Sobre-el tema, el pro
fesor Guillermo Ospina Fernandez, en co-autoria con el doc

tor Eduardo Ospina Acosta, hace las siguientes acotaciones.

L1 cédiéo define asi en su articulo 1499. El contrato es
principal cuando subsiste por1si mismo sin necesidad de otra
convencién y accesorio cuando tiehe por objeto asrgurar el
cumplimiento de una obligacidn principal, de manera que no

puede subsistir sin ella.

e) Es consensual.

No existe asomo alguno de que el legislador haya querido
rodear este contrato de solemnidades, para efectos de su es
tructuracibén o perfeccionamiento; asi ocurre en numerosas
figuras contractuales de indole comercial ‘en las campea el
principio consgrado en el articulo 824 del Cb6digo de Comer
cio, conforme al cual, las partes tienen plena autonoﬁia
para escoger la forma que consideren mas conveniente para
expresar su'voluntad en cada caso concreto. Por eso si 1la
relacién de suministro tiene poca entidad econbmica, segura e
mente las partes expresaran su voluntad de obligarse de ma

nera verbal.



f) Es de tracto sucesivo.

A la caracteristivca anterior nos referimos en extenso cuan
do estudiamos la prestacidén a cargo del proveedor o suminis
trante y en consecuencia simplemente nos remitimos a lo ali

expresado.

De todas maneras cabe analizar en este punto la incidencia
que tiene en el orden juridico, el hecho concreto de que,
en la institucibén que seestudia, las prestacionbes a cargo

del proveedor se prolongue en el tiempo.

En efecto esta especial caracteristica del contrato, lo im
pregna de otros atributos importantes, en la medida en que
le son aplicables los efectos de otras instituciones juridi

cas.

a) E1 contrato de suministro no se resuelve, se termina.

Aunque el contrato de suministro se considera (Gnico, 1la
realidad es que en su ejecucibdn se desdobla en una serie de
prestaciones reciprocas, precisamente para continuar duran

do.
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b) Al contrato de suministro se le aplica la teoria de lo

imprevisible.

Siendo el contrato de sumninistro una figura negocial carac
terizada como onerosa y de tracto sucesivo, le es perfecta
mente aplicable la institucibén de la imprevisidén, cuando
hechos extraordinarios e imprevisibles hagan excesivamente
oneroso el cumnplimiento de la obligacién para el proveedor
o para el beneficiario, siempre que esas circunstancias ex
traordinarias no hayan podido ser previstas por las partes

razonablemente.
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4, LOS IMPREVISIBLE EN LA CONTRATACION MERCANTIL REVISION

JUDICIAL DE LOS CONTRATOS

4.1 TINTRODUCCION

No obstante la consagracién indiscutible de la Teoria de la
imprevisibén contractual en nuestro derecho positivo mercan
til, sigue subsistiendo el interrogante, almenos en abstrac
to, en el sentido de si es permitido que el juez, segiin las
normas de un determinado orden juridico intervenir en orden
a variar relaciones contractuales pendientes de ejecucidn
fijando su contenido futuro de moso divergetnes al previsto
por las partes en el contrato, e incluso dando por termina
do el acuerao si debiera subsistir conforme a sus mismas

cléusulas

Es precisamente lo anterior,lo que puede dar lugar a que
una de las partes pretenda la alteracibén del contenido del |,
contrato, mediante la accibén de revisidén incoada ante juez

competente, consagrado por las legislaciones mis avanzadas



incluyendo la nuetra.

En realidad persiste el debate acerca de esta teoria, ya
que en laciencia contractual no hay cuestidn que revista
mds gravedad después del concepto de lesidén, que ésta de
la intervencibn del juez para impedir,modificar o demorar
el cumplimiento de las obligaciones originadas del contra

to.

Algunos tratadistas nacionales siguiendo la idea predomi
nante en la doctrtina clasica de la soberania del contrato
ni siquiera admiten la posibilidad de que la cuestibén en
estudio se plantee, partiendo basicamente del principio
pacta sun servanda conforme al cual el contrato es ley
para las partes; ley que tiene que ser respaldada'por el

juez.

4.2 JUSTIFICACION DE LA TEORIA

Es el anhelo de justicia cuando la rigidez de preceptos

como el antes indicado nos ahogan,lo que hace que la doc

trina se dedigque a fabricar soluciones, refugios equitati

45
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vos que nos liberen de estos principios rigidos, de esos
S
preceptos tajantes y rigurosos, también los tribunales

acogen la via de preceptos generosos, prefiriendo una de

cisidén justa a una resoluycibn técnicamente perfecta.

Pero en los casos indicados, se ttrata evidentemente de

una imposibilidad total de cumplir (fuerza mayor o caso
fotuito) y no de una dificultad grave y de caricter extraor
dinario, que no impide quelel deudor pueda cumnplir absolu
tamente con las obligaciones, sino que dichas circunstan
cias determinan que ese cumplimiento sea ruiﬁoso para él;
‘esa es la diferencia fundamental entre la teoria de la im

previsidon y el concepto de fuerza mayor.

4.3 UNA RESTRICCION ESPECIFICA A LA APLICACION DE LA TEO

RIA

Claro que no se trata en este caso de que la ley asegure al
contratante contra las decepciones que puedan surgir en sus
expectativas razonables y legitimas ya que, si bien hay ex

pectativas con estas caracteristicas, también hay otras que

no tienmen ningdn viso de legitimidad. No es procedente la

"aplicacién de la teoria que se estd estudiando para preser
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var- al éontratante de cualquier decepcibn,ya que este crite
rio nos llevaria a dejar sin valor alguno lo que el profesor
Betti llama la autorresponsabilidad privada que deviene na
turalmente de la autonomia de la volutnad del las partes

y que las lleva a asumir el riesgo que de la onerosidad del
contrato pueda derivarse; ademds se comprometeria otro valor
fundamental que seria la seguridad juridica, materializada
en la certeza de las relaciones contractuales contraidas por

las partes.

Si al celebrarse un contrato existiera la posiblidad de que
cualquier élteraciénb de las circunstancias ypor cualquier
casusa las partes, pudieran dejarlo sinninguna eficacia vi
culatoria en virtu@ de una supuesta cliusula implicita que
se ha denomiando tradicionalmente rebus sic stantibus, nadie
se atreveria a desarrollar actividad negocial alguna por la

contractual.

Cuando una ~de las partes queda decepcionada en sus perspec
tivas de ventaja, es decir, cuando soporte una pérdida con
sistente en la falta de una ganacia,la ley puede desentender
se de esta eventualidad, ateniéndose al principio de la au
torresponsabilidad y negidndole toda proteccibén al contratane

te.
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4.4 CUANDO ES APLICABLE

Surge el problema cuando, con el trabscurso del tiempo apa
recen circunstancias extraoridnarias e imprevisibles para
las partes al momento de la celebracién del contrato , que
hacen excesivamente onerosa la obligacidén a cargo del deudor
de tal suerte que si se cumple el contrato en los términos
originalmente pactados quedaria rota la equivalencia de las
prestaciones y colocado el deudor a una situacidén ruinosa,
en caso de cumplir el acuerdo contractual al pie de la le

tra.

Este evento es el que, un derecho inspirado en exigencias
sociales no puede ni debe ignorar y por tanto debe inege

niarse un fundamento legal que le permita al deudor la mo

dificacib6n de su prestacidén, haciéndola menos onerosa.

4.5 LA CERTEZA EN LAS RELACIONES JURIDICAS Y LA TEORIA DE
LA IMPREVISION
Es en tales circunstancias que interviene la ley para resol

ver una supuesta antinomia entre dos exigencias: la de 1la



49

certeza de las relaciones juridicas que da origen al prin
cipid de que el contrato es ley para las partes, y la de

la exigencia por razones de buena fe contractual, de equi
dad y de justicia de que se restablezca el equilibrio patri
monial perdido por factores extraoridnarios e imprevisibles

para las partes.

4.6 ANTECEDENTES LEGISLATIVOS CONSAGRADOS EN EL DERECHO PO

SITIVO.

Ha sido ardua la tarea de la docltrina y la jurisprudencia
en todos los paises civilizados, con el fin de convertir 1la

teoria de la imprevisibén en precepto de derecho positivo.

Sin embargo no existe en colombia una praxis jurisprudencial
importante que nos pueda indicar que la teoria de la impre
visibén efectvamente ha sido de recibo en nuestro medio., Lo
anterior si se tiene en cuenta Gue los Gnicos antecedentes
jurisprudenciales en materia civil datan de los afios 1936,
1937 y 1938 y que la Sala civil de nuestro maximo organismo
judicial no ha tenido oportunidad de pronunciarée sobre laf

teoria que se examina, con posterioridad a la vigencia del
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nuevo Cb6digo de Comercio.

Lo anterior no es de extrafiar si se tiene en cuenta que
nuestro Cbdigo Civil, hoy con IQO afios de vigencia, nunca
tuvo en’'cuenta la teoria de la imprevisibn precisamente
por contrariar el espiritu individualista reinante en la

fecha de su promulgacibén. Hoy la situacibén es diferente.

4.7 LA TEORIA DE LA IMPREVISION EN MATERIA COMERCIAL CONSI

DERACIONES DE ORDEN JURIDICO Y MORAL.

Es evidente que los excesos que se han presentado en los
tiempos modernos en relacién con la fuerza obligatdria de
la autonomia de la voluntad agudizados por ‘la preponde
rancia juridica que la concentracidén econbémica confiere a
ese sujeto del derecho mercantial denominado empresa, han

de ser objeto de oportunos correctivos a nivel del derecho

.

positivo de cada pais, con el fin de garantizar no sélo

la igualdad entre las partes contratantes, sino también
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equidad y la justicia en la ejecucién de las prestaciones

derivadas del contrato.

Se debe asi propiciar la modificacidén y en algunos eventos
extremos la resolucién del acuerdo contractual, cuando haya
una variacibén ostensible y grave de las circunstancias exis

tentes al momento de su perfeccionamiento.

Es asi como, la casi totalidad de los cbédigos modernos han
previsto la lesidén como una causa de rescisib6n de los con
tratos, expresibén utilizada por el propio legislador colom
biano con el fin de garantizar la igualdad prestacional al
momento de la perfeccibén del acuerdo. Posteriormente se lle
g6 a la conclusién de que tal medida no era suficiente, si
no era necesario hacer frente también a la lesidn sobreve
nida con posterioridad, o sea , en ejecucibén del contrato.
A ello coresponde precisametne las normas de derecho positi

vo que consagran la famosa teoria de la imprevisidn.

Como el contrato constituye el instrumento por excelencia

v

para la produccibébn y circulacién de los bienes y servicios

éste sb6lo tendri eficacia juridica cuando cumpla a cabalidad
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con esos objetivos.

Si con la exigencia de que sc cumpla el contrato por par

te del acreedor , persiguiendo en forma indebida y des.-=
considerada 1la satisf;ccién de los intereses propios en
desmedro grave de los de la otra parte, el interés de la
comunidad exige del legislador la implemntacibén de una
férmula, de una solucibén compenbsatoria que nivele las pres

taciones a cargo de las partes.

4.8 LA TEORIA DE LA IMPREVISION Y EL NUEVO ESTATUTO MERCAN

TIL

Articulo 868. Cuando circunstancias extraoridanrias, impre

vistas © imprevisibles,posteriores a la celebraciédn de un

contrato de ejecucidén sucesiva, peridbdica o diferida, alte
« ! . .

ren o agraven la prestacion del futuro cumplimiento a car

go de una de 1las partes, en grado tal que resulte excesi

’ ’ . . L 4
vamente onerosa, podra ésta pedir su revisién.

El juez procederd a examinar las circunstancias que hayan

alterado las bases del contrato y ordeanri, si ello es po



sible, los reajustes que la equidad indique, en caso contra
rio, el juez decretard la terminacidon del contrato.
Esta regla no se aplicara a los contratos aleatorios ni

a los de ejecucibn instantéanea.
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CONCLUSION

Esta modalidad contractual no fue conocida por las co
dificaciones que pudiéramos denominar taadicionales,
es decir, por aquellas inspiradas en el cbédigo civil
francés ypor ello es comprensible que en nuestro dere
cho comin (C6digo Civil) no se haga la mis minima refe
fencia al suministro, ni siquiera como una modalidad
especial de 1la comgraventa, teniendo en cuenta que un
sector muy importante de la doctrina, sobre todo en Es
pafia, ha considerado que este contrato constituye sim
plemente una variante de ese patrb6n clésico y tradicio
nal considerado el rey de los contrafos, que es la com
praventa. Tampoco el Cb6bdigo de Comercio terrestre, le
gislacién comercial vigente en Colombia hasta hace ape
nas 16 afios, advirti6 la presencia de este contrato pa

ra regularlo no obstante sus innumerables manifestacio

nes en la préctica mercantil de nuestro pais.
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