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I N T R o D u C C I o N 

El desarrollo d� las empres�s de toda índole, que tan
ta vida ha dado a todos los pueblos en las ultimas· é
pocas, ha ensanchado y modificado fundamentalmente las 
relaciones -sometidas al Derecho Privado, y en la vida 
diaria es con los comerciantes con quienes estamos en 
permanente relacid�. Los comerciantes mismo son los· 
mejores árbitros de sus propios intereses y, consigui
ente, los que �ueden dicta� eri �ejores cpndiciones 
las normas de cor1ducta particu.lar. destinadas a regir 
las· relaciones creadas por ellos en el ejercicio de la 
libertad contractual que contempla todo D3recho Priva
do. 

Por tanto se ha producido compenetración del Derec�o 
Comercial· y del Derecho Civil, : ·"A pesar de su in -
ferioridad de,formulacién técnica, el Derecho Comercial 
ha obrado sobre el Derecho Civil,· quitándole parte de 
su dominio e imponiéndole sus regla�. Tiene, en efecto, 
una movilidad q·e le permiten satisfacer las necesidades 
de la vida moderna." 

Son pués,. las manifestaciones de voluntad, de los:comer-. 
ciantes, as que concretan la reglamentación del Art1cu
lo 20 del Código de Comercio, bien porque las realice ,_

·personalmente·y directameritej bien porque las realice
por fntermedios de otros, ac.udlendo en este caso a las
diversas modalidades y en especial, a ·1a figura de la
representación, que fué una de las principales figuras
que facilit6 el co�ercio, y asf comenzó a involucrarse



en otras nuevas como la comisión, la agencia comercial, 
etc. 

En general, todo aquel·que explo�� una empresa de las e
nunciadas en el Articulo 20 del Código de Comercio, es 
considerado como un co:¡¡ercia.nte. Por principal oposici
ón a éste �ay personas que realizan actos de comercio 
en beneficio de otros, util�zando como medio algunas for
mas mercantiles,· son las : llamadas auxiliares. 

"Sobre estos comerciantes llamados frecuentemente auxi
liares de comercio, es pertinente resaltar la exigen -
cia legal de sµ profesionalidad.que excluye la existen
cia de act·os··-o·casionales de comisión, agencia o correta
je.· El Articulo . 1287 califica a ia prlmera como II u

na especie de mandato para el cual se encomienda a una 
persona que se dedica profesionalmente a ello, la ejecu
ción de uno o mas negocios, en nombre propio pero por· 
cuenta ajena". El 1317 califica de antemano al agente 
·como "un comerciante 11• 

El tema del mandato mercantil se presenta en la actuali
dad como un producto de evolución histórica, y por lo 
tanto se requiere visualizar sus anteóedentes. Es pre
ciso, para la compresión de ·1as situaciones actuales,· 
determinar las etapas que ha seguido este contrato a tra
vés de lo� tiempos, especialmente en el sentido del de
sarrollo que ha tenidq actualmente la legislación comer
cial. 

Dividimos es te estudio en cua tr.o cap:! t_ulos; los dos _pri -
meros relacionados con los origenes y evolución del Con
cepto de Mandato y con su práctica durante las div,ersas 
etapas del Derecho Civil, para c lminar con los aspectos 
mas significativas que presentan las legislaciones comer-, 
ciales y los dos dltimos c��:ftulos en los cuales, ya ex
puestos los detalles se establece una\s:fntesis de la si -



tuación actual del Mandato Mercantil y sus propias fi
guras. 

La tesis tiene como finalidad ·i
i

xplor.ar y describir las 
situaciones de dependencia que tuvo el Derecho Comerci
al en sus �omienzos con el Derecho Civil y la situaci .
on actual de los mismos en los cuales el Derecho Mer -
cantil se ha ampliado casi empiricamente, desviándose 
del tronco comün del_Derecho Romano y Civil, con una 
disciplina-estrechamente ajustada a la actividad comer
cial, con el propósito de h�cer un balan�e en el presen
te y de anotar las posibilidades para el futuro. 

En esto reside la importancia del tema que escqgf para 
elaborar la tesis de grado que aqu1 se presenta; y creo 
que sobran argumentos para justificarla. 



. I_. NOCIONES HISi'ORICAS SOBRE EL MANDATO 

1.1. QRIGENES 

· . ...:. 
. 

El mandato no fue-conocido en la primera época del De
recho Romano, pues no se advertía entonces, la necesi
dad·de valerse de un tercero para concluir un negocio 
que el interesado podfa realizar por si mismo, y, por 
consiguiente con mayo� rielo que un extrano. A medi -
da q�e el grupo social fué creciendo y .las relaciones 
jurldicas y económicas se hicieron más complejas se: 
vió la necesidad de confiaron a otros 1a gestión de a
quellos que no era posible ejecuta� personalmente. 
Pero como no existían e�tonces reglamentaciones de De
recho que autorizaran tales acuerd6s ·fue preciso re
currir a personas de c0nfianza que-�& comprometían ba
jo su pa�abra y la amistad, al comitente, a llevar a 
cabo fielmente su encargo y a rendir c�entas de su 
gestión una vez terminada ésta. 

Era, entonces, un compromiso de hdnor, que se expresa
ba simbólicamente estrechándose las manos comitente-y 
comisionista, éste en senal de que por su honor, res -
pond1a lealmente de la ejecución d�l enca�go que se 
le confiaba. De aqu1 deriva su nombre el :,anda to, 
MANUN DARE, MANU DATA, testimonio a la vez fidelidad 
que prometía el mandatario al mandante. 

Fué as! como se genero el mandato basado en la confi -
anza, o en la amistad, .por medio de la cual una perso
na encomendaba a otra la ejecución de un negocid cuyos 
beneficios o pérdidas debían afectar exclusivamente a 
la primera. ( 1) • 

l. 
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-1. 2_. - DERECHO ROMANO
·· ·t 

En el Derecho Romano todo mandato era esencialmente 
gratuito; cuando se �actaba una remuneraci6i por el 
servicio que el mandatario prestaba al mandante, el 
contrato degeneraba en uno- de arrendaiiento de obra. 

El Derecho Romano conoció el mandato en una época ya 
avanzada, cuando las necesidades econó�icas del impe
rio indujeron al pretor a introducir nuevas acciones 
y excepciones que _viniesen a dar flexibilidad a las 
rígidas normas del Derecho Quiritario. 

Como lo hemos �istos, se creó �orno una simple comisi
ón de confianza en que un amigo encargaba a otro la 
celebrcición de un acto o 1� realización de un negocio 
que-interesaba exclusivamente al ·primero y que ei se� 
gundo se_ compr.oinet:fa por su honor a e,"ecutarla gratui
tamente y' de bu�na fé·. 

Esta convención eta regida por. el derecho de gentes, 
y además no generaba ninguna obligación; nf acciones, 
ni e�cepciones, salvo el deber moral de responder a 
la amistad, fidelidad y confianza _depos�tada por el 
mandante en el amigo. 

1} Pothiet "Tratado de los contratos de beneficencia"
Pág; 176

3 
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Posteriormente el mandato fué asimilado a la_ gestión 
de nego6ios ajenos, concediendo el pretor al mandante. 
la "Actio negotiorum gestor-um directa" par·a · que li! 
rindiese ctientas del en9argo al mandatario y a éste, 
la "actio negotiorum gestorum contraria" para exigir
el Teembolso de ioi gastos p�6duci�os por 1� oj�cuci�n
del encargo al .man.dante� 

Pero mie.ntras no se diera �omienzo al neg cio no habtá . 
obligación alguna para el m·andante n:! mandatario. As! 
tenemos que la convención por s1 sola no obligaba a 
las partes_y .era menester que el mandatario acogiese 
voluntari�mente eje�utar el encargo para que hubiera 
lu�a� a las acciones. ·Frente a esto rué lógico que 
pr6nto se diera el tlltimo-pa�o para la definitiva con
iiguracióri del mandato. En consecuen6ia, se admitió 
posteriormente que celebrado el acue�do hacia para el 
mandatario ia obligación de �Jecutar el encargo que se 
le hab1a confiado y as1 surge el mandato que más tarde 
es incorporado a los contratos consensuales. 

1.3. ·cARACTERISTICAS DEL MANDATO EN EL DERECHO ROMANO 

'in el Derecho Romano clásico, el concepto del manda�o 
lo podemos deducir. de la definición que trae Pothier, 
qµién se inspiró · directamente en los principios qu,_e_. 
all1 iniper�ban, · siendo para Pothier el ·"mandato" un 
c6ntrato por el �ual una ·de ·1as partes conf1a la cues
tión qe uno o más negocios .para ejecutarlo en su lugar 
y a su riesgo, al otro contratante que se encarga de 
ellos gratuibamente y se obliga a rendirle cuehtss.' 
(2). 

2). Pothiet ·" Tratado de los contratos de b�neficen
cia ". Pág 181. 

4 



.Acordes con la defihición ant�rior tenemos que la� prin
cipales caracterfsticas del ·mandato son: 

a) Es u_n contr_at9 de mera_ ��bera1_1d�_d __ o beneficit?ncia,
· se estipula ordinariamente·en el sólo interés del
manda�t�, el mandatario. hace un oficio de amiio y
ejecuta o presta un servicio gratuito;_

b) Es _ un -contrato de confianza,· no solo porque asf se
originó sino qtie supone la entrega_de bienes a:i
mandatario el cual los administra, proque se �rata
de la gestión·de un negocio cuyos resultados, bue
nos ·o malos afectan exclusivamente al mandate y·no
al mandatario� . De esto se desprende; que el man
dato involucra la tiónfiahza del ciandante en el·�en
tido de que no obstante serle al m�ndatario un ne
goóio ajeno, lo ejecutará con el miQmo celo e inte
rés que si fuera propio;

c) Es un contrato de Derecho de gentes que se rige por
reglas �el Derecho natural - no por 1as del Derecho
Quiri-tario;

d) Es un.contrato no·r�presentativo. ya que el manda
tario actuaba siempre �n nombre propio de. confor
midad con un principio romano muy antiguo de qúe ·
"nadie puede estipula� por otro o para otro"� Los _
terceros que contrat�n con el mandatari6 y respec
to a él c ntraen las obligaciones y adquiere los
derechos del contrat_o que realizan;

e) Es un contrato consensual ya que se perfecciona
por el·solo acuerdo de las partes;

·r) Es .tqmbién .un contrato sinalagmático �mperfecto.
Al perfeccionarse no surgen otras obligaciones que 
las contraidas por el mandatario de encarg�rse de 
la gestión al encomendado y la de rendir cuentas. 
La obligación del mandante de indemnizar al manda
tario los perjuicios que éste haya sufrido por,· 
causa d�l mandato y_ �in su culpa, es una obliga6i
ón_ indirecta, qü� contra:!da en el manda-to, no s_e 
genera sino después. cuando el mandatario incurre 

5 



;en gastos al eJecutar el negocio o sufre perjuicios a 
causa del mismo. 

El ma�datario qepe.,. entonces,. para (?Umplir debidamen-: 
te el mandato, h�cer traspaso al mandante de las obli
gaciones y derechos que contrajo para éste en virtud 
de los actos o contratos celebrados con te�ceros. Es
to··10 ·hará en la �endición de cuentas y solo.entonces 
podrá intervenir el mandante ante terceros para hacér 
efectivos los derechos adquiridos en virtud de esos 

-�ontratos.

l. 4. LA REPRESENTACION Y EL MANDATO EN EL DERECHO RO
MANO. 

Los romanos que concibieron_ el_ ma.ndato con todos los 
�aracteres que h�mos �escrito y que h�n llegado has
ta los �extos legales modernos, no tuvieron ·en cuen
ta la repr�sehtación, ignorándola por completo. 

Dentro del sistema romano, el mandatario contrataba s 
siempre a n6mbre prbpio-pues no �ra-lf�ito hac�rlo a 
no�bre ajeno; cumplida. su mtsión, al rendir �uentss, 
el mandatario pasaba al mandante .los créditos-y laé o
bligaciones derivadas del contrato celebrado por cuen
ta .ae éste.· De ahf que Pothier, inspirado directamen
te en el Derech� Romano, alude y define sin considerar 
la representación. 

Asf que el contrat6 genera obligaciones sólo entre la s 
partes que lo han celebrado y por·eso mismo Pólhier no 
estudia en nadé las rela�iones entre mandante y terce
ros, sino exclusivamente las que se producen entre a
quel y _el mandatario, y se refiere presisamente a "las 
obl1gaciones que éste ha contra:!do para la ejecución 
del mandato". 

6 



l. 5. LA GRATUIDAD

El mandato se g�neró como µn ,cont�a�6 gratuito, y _era 
· la gratuidad; precisamente _la que lo distingufa d� 

2os demás contratos, del arrendamient'o de servi,,ios, 
etc . 

. Pothier, que siguió fielm�nte los principios imperan� 
t·es del Derecho Romano, expreso que "Es de la esencia 
del mand�to que se� gratuito, es decir ' que.el mand�ta
rio se obligue puramente por amistad y se ·encargue del 
negocio que es objjto del mandato y que el mandante no 

- se obligue.· a. pagarl_'e una suma de dinero o cu1:¡1lquier o
tra cosa que se� el precio de su g�stión. (3).

Esto no impide que pueda hacerse o prometerse al man
datario una d,na�idn por los servicios que presta o 
prestará. Lo que se_ promete de es�a manera es un ho-
_norario que no equivale· al precio del reconocimiento 
por la gestileza del amigo • 

. Sierido dos ác�os ·Jrirf�icos extranos, al mandato y·· la 
promesa· de reinu·neración, aqu�l- puede ser válido y és
ta nula, de manera que el mandatario podr1� ser obli
gado a ejecutar el encargo y en cambio, carecer de a
cción para c6brar la remuneración prometidaj. 

l ·• .' 

Pocos son- ·1os· tratadis·tas que aceptan esta doctrina; 
que es ��chazada unánimemente y hoy en d1a no �e la 
considera. 

3) -. Pothiet 11 Tr�tado de los contratos de bener1-·· 
cencia". Pág 177 

7 



1.6. EVOLUCION 

No obstante lo anteri_ormente dicho, el concepto de man
dato �a ev�luriio��do principalmente en __ dos aspectos 1m�

portan�es: el primero que se �elaciona con 1� gratu{ -
dad y el segundo con la repr�sentación. 

En su primer aspecto, ya dentro del Derecho Romano se·· 
concibió una remuneración para el mandatario o_por lo 
menos para -ciertos mandatos por coniiderar que _sus ser
vicios ae·_cierta naturaleza nd eran susceptibles de e
valuación pecuniaria, por lo tanto la remuneración con-.· 
si'st:f.a en un honor que se le hacia al mandatario. D_e 
ah:f. el nombre de "Honorarios," que aun se · co.nse;rva. 

Posteriormente fué admitiqo el pago de una remuneraci
ón al mandatario, estipulándose una clausula expresa 
en el ··contrato,· cláusula de tanta aplicación que lle� 
gó más tarde a presumirse cuando no estaba expresamen
te .. inclui�a, de modo qu� paso a ·ser a�f una cosa de 
la naturaleza del contrato. Como consecuencia de es-· 
to la . "gratuidad" dejo de ser un elem�nto esencial 

. del contrato de mandato para pasar·as1·a-ser un ele -
mento accidental del mismo. 

En lo tocante a la "no representación", s� avance fué 
adn más profundo. En un principio ni-siquiera se la. 
concibió ·en el-mandato ni .en los demás contratos, ya
que los romanos como vimos eran ajenos al concepto de· 
representación porque se opon1an a él los principios 
del Derecho Quiritario, es mas,- la obligación aparece. 
en Roma QOmo un simple v1nculo subjetivo, constituyen-· 
do as1 una relación jur1dica de persona a persona y 
no de patrimonio •. Por tanto es juridic�mente de impo
sible suposición que el obligado. esto es, el mandata
rio, sea sustituido por otro, el mandante, ni que éste.
pueda verse afectado por un acto o contrato en el cual 
no intervino y no expresó su voluntad d_e .obli g�rse. 

Pasa el tiempo y con esto se imponen las necesidades 
a las reglas jurídicas y poco a poco las van trans -
fo�mando de maner� que puedan satisfacerse esas nece-
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sidades leg1t1mamente. De ah! que lentamente se van 
admitiendo ex�epciones "al principio no representa -
tivo" hasti. llegar a su extincidn definitiva. 

Posteriormente es_aceptada la REPRESENTACION y ya· no 
fué·necesaria la inclusióri de una cláusula especial 
para que se entendiera incorporada en el mandato. 

Pasarido a ser, as!, un elemento de la naturaleza del 
contrato •. Por dltimo, como los doctrinante� obser -
varon que la representación, d1a por d1a adquir1a más 
y más importancia en el mandato, la vinieron a mirar 
como un elemento de la esencia de este contrato y ade-· 
más, como el �nico que servia-para diferenciarlos de· 
�os otros cbntratos, especialm�nte en atención a que 
la gratuidad habla perdido con su caracter de cosa e
sencial d�i contraio y mal. podfa servir, en consecuert
cia de elemento distintivo. 

De esta manera el mandato y la representación llega
rori a confundirse y aparecieron como una $ola insti
tución, aunque compleja en cµanto era fuente de reia
ciones jur!dicas entre mandante y m�ndatario y los ter
ceros. 

En este punto se encontraban las cosas hasta fines 
del siglo pasado. Por esa- época se produce un movi
miento renovado� en el estudio del Derecho tendien -
te a determinar los contornos precisos de_ las diver
sas instituciones y. su verdadera naturaleza jurldica. 
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II. EL MANDATO EN EL-DERECHO CIVIL COLOMBIANO

2.1. "DEFINICION 

Entre los servicios que una persona puede prestar. a 
otra, existe una 6lase es�eciai que e� la gestión de 
n�gocios ajenos y especialmente la emisión de declat
raciones de voluntad con efectos en patrimonios ajenos. 

Estos servicios, prestados mediante representación, 
constituyen el llamado Contrato de Mandato. 

Dice el ar�1culo 2142 del e. C. que: "El mandato e.s un 
contrato en que una persona conrfa la gestión de uno o 
más negocios a otra que se hace-cargo- ·de ellos por cu
enta y riesgo de la primera. L� persona que concede '.

el encargo se llama comitente o mandante, y la qui lo 
acepta apoderado, procu�ador, y en general· mandatario". 

Segdn est� concepto, el mandato es un contrato, lo que. 
supone-un.acuerd� de volurttades entre el comitente o 
mandante, que e� quien-confiere �l encargo y.el �rocu-
rador, apodera�o o mandatarib,· que, es quien ·lo acepta.

El Códi�o Civil, en su articul 2142, logró dar una de
finición clara_muy certera de los carácteres del manda
to en· Derecho Moderno y, as! dice que solo existe man
d�to cuando •�na persona conff� la gestión de uno o 
más negocios a otra, que se hace cargo de ellos por � 
cuent� y riesgo de la primera''. Por lo tanto, para 
q�e hay� -�andato se �equiere �l otorgamiento de un po
der para que otro �elebre megocios jurídicos, es de6ir, 
�mita declaraciones de voluntad, .en lo cual �onsiste 
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el servicio particular que presta el mandatario al man
dante. 

2.2. REPRESENTACION 

La representación.se traduce en la facultad que una per
sona tiene de celebrar negocios jurídicos .en·nombre de· 
otra y de vincularlo en sus efectos como si hubiere ne
gociado personalmente ( é. C. Art; -1.-505). • 

La representación es de dos clases: 

a) Directa
b) Indirecta

Existe la primera cuando el mandatario. en el momento 
de cumplir el encargo �ecibido, advierte al otro cori -
tratante que obr� por.cuenta ajena, es decir; que no 
realiza un propio negocio sino el del mandante. Aqu1 
el t�rcero con quien se ne�ocia sabe que �ontrata di -
re�t�mente con el mandante y no con el mandatario. En 
cambio, en la representación indirecta, el mandatario. 
no advierte al tercero que actüa como mandatario, �sto 
es, obra en su propio nómbre. pero entiende celebrar 
un negocio ajeno. 

Pués bieri, �1 texto de los art1culos 2142-t 2177 ha de
ducido la jurisprudencia de la Corte Suprema de Jtist1-
6ia que ·entre- nosotros el mandato no es exclusivamente 
reprsentat':i.vo,' al ·contrario· de ·10 que o_curre en Fran
cia, en donde si es y que por lo tanto en nuestro de-. 
recho es posible el mandato no represen�ativo o sin 
la represent·acion. 

Arturo- Valencia - Zea, · manifies-t;a "algunos autores. se 
muestr�n partidários de un concepto restringido de la 
represent�ción, refiriéndola eiclusivaménte a-la di -

' 
. . 

recta, es de.cir, a aquella en que se admite una dec1a-
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ración de.v6l�ntad en nombre del mand�nte y por tal c 
circ�n�tancias advierten que el mandante puede _ser d� 
dos clases: representativo y no representativo. El 
primero har!a referencia a una emisión de voluntad 
del.representante o mandatario en nombre del mandante 
y· el s·egundo a la e·misión de voluntad en él nombre ··pro- · 
pio del.mandata�id�' pero por cuenta y ries�o del m�ndan
te. 

Este punto de vista no es -0orrecto, pués repugna que 
existe. un mandat6 que no s�a representabivo. (4).

2.3. CARACTERISTICAS 

El mandato civil es: 

2.3.1. 

, 

Consensual: . En el mandato basta el acuerdo 
expreso o tácito sobre la gestión que se en� 
carga, entre �l mandato i el mandatario p��� 
que se perfeccione. Por regla gener�l· el. 
mandato es consensual y desde el Derecho R6-
mano, el mandato esta consider�do entr� los 
contratos eminentemente consensuales. 

il Articulo 2149 c�c. as1 lo estable�e al de
cir: _ "El ancargo que e� objeto del mandato 
puede hacerse por Escritura Pdblica o priva
da, por cartas ·verbalment� o de cualquier o
tro modo 1ntél1gible y a�n por la �quie�c�ri-

. :bia tácita de una·persona i la-gestión de sus 
negocios por otra". Ejemplos: a) El poder 
que le otorga a un abogado para la representa
ción judicial· en este ca�o se requiere. un me
morial dirigido al juez·donde se venti�e el 
negocio; b) En la constitución de un manda
to generai se requiere qu� se constituya por 
Escritura Pdb�ica en átenci�n a la magnitud· 
d�l pod�r que se confiere. e) El apodera
miento general es solemne--asi como el, para 
varios pr6cesos. · Art; 6� Código de Procedi-
'.miento Ci vi 1. 
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2.3.2. Un11a'tíeraJ: Cuando el mandato no hay remune
ración en-favor del mand�ta�ío, o· sea que �u 
carácter es gratuito, se convierte el contra
to pó� eéé mi�m� itecit6, en un{iat���l,-ya · ·: 
�ue solo gen�ra obllgacioriea para -una sola de 
las partea ( e1 mandatario). 

2.3.3. Bilateral: Si el mandato e·s- remunerado se 
entiende _ que es bilatera_l, ya que _ al momento 
de surgir válidamente el _acto Jurfdico, nace 
�na obligación también esencial y c�ncomitan-. 
-te para el mandante; de pagar la prestación

_ pacta-da. · · 

Don Andrés Bello al elaborar el proyec.to del 
Código �ivil chileno (Artfculo 2289) consagró 
el dobil:e carácter del mandato, diciendo: "El 
mandato puede' ser gr_atuito: o remunerado •••. 
La remuneración es determinada por la conven
ción de las partes. Todo 1� contrario al De
recho Romano antes visto y que �onsagraba el 
ma-nda-to--como esencialmente gratuito. 

2.3.4. Principal: No requiere_ de otro� ccntratos 
para existir o· se:a tiene vigencia propiéf. _ 

_ 2.3.5. Nominada: Tiene su cal�ficac_ión de nomina
ción y desarrollo en el Código Civil. 

2.4. ELEMENTOS EN LA FORMACION DEL MANDATO CIVIL 

Los elementos del ·contrato de apoderamien·to _son los 
, -mismos de cualquier contrato·

., esto es: mutuas decla
·raciones de voluntad (con�entimiento), ca�acidad de
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obrar y objeto o contenido de las declaraciones de vo
luntad. 

En general, todos los negocios juridicos mediante los· 
6�aie� se eje�6jn' d�re�h6s patrimoniale� pueden cele� 
brarse mediante representación (directa o indirecta). 

' . 

Pued� otorgarse mandato pará que el mandatario cele- · 
·bre co·ntratos por cuentél del mandante. Ejemplo: ven-· 
ta, permuta, arri�ndo, etc., también .puede.otorgarse 
m·andato · para que el mandatario ejecute las· obligacio-:
nes que debía ejecutar el mandante. Ejemplo.· Para 
que pague dinero, cancele una hipoteca, ·etc. 

�As! mismo, la modificación de las obligaciones obteni
das mediante contrato, las de los derechos reales, la. 
de los derechos hereditarios e inmateriales. 

2. 4. L CONSENTIMIENTO 

El articulo 2150 re�a as!: "El contrato de.mandato se 
refuta perfecto por la aceptación del mandatario". La 
aceptación puede ser .expresa o tácita. Aceptado por 
él mandatario el encargo que le confiera �l mandant�, 
queda ver1fi6ado el cruce de consenti�iento y por lo 
mism6 perfeccionado el contrato •. Como se manifiest�. 
el consentimiento del mandatario?. En forma expresaj 
es decir, hac:1,endole _la declaración directa, verbalmen
te o por escrito de qu� aceptá: o en forma tácita, es 
decir, ej�cutzndo actos que impliqu�n su voluntad de 
aceptar por relacionarse c0n el cargo que se le ·ha con
fiado. 

En general, el silencio se mirará: como no aceptación, 
excepción hecha de .las personas que por su profes-ion.
u oficio se en�argan-de hegocios ·ajenos, las que es� 
tá"n obligadas a. "declarar'.' lo más pronto posible si 
aceptan o no el cargo que una persona ausente les ha-
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ce, y transcurrido un•término razonable, su silenció 
se mira c:>mo la aceptación" 

2.4.2. CAPACIDAD 

Segtln las reglas gene:rales, solo la persona dotada de 
c�pacidad de pbrar, puede celebrar el contrato de apo� 
deramiento. 

, En lo que �e refiere al mandante, éste tiene que se� 
plen�mente· capaz, tal .como lo tendrfa que ser si fu�f� 
el m_i.smo. y no el mandatario quien fuera a .celebrar 1·os · 
actos jur!dicoi, material del mandato. Por tanto la 
cipacidad d�l mandante queda sujeta a ¡as reglas comu
nes de capacidad, y lo mismo si. el mandante es i_né·apaz., 

_absoluto.O relativp el contrato de mandato quedará afec
tado de .nulidad absoluta o relativa. Respecto del man
d�tario·1a situ�ción es muy distinta, pués no es nec�s�
rio ,que tenga c�pacidad de ejercicio en el sentido de 
que pueda ob1igarse--por si mismo s:1:n el ministerio o la 
autorización de otra persona. 

De conformidad con.el mismo texto.del Articulo 2154 e.e.,

la situación del mand�tari6 menor'd� edad debe ser con
siderada en dos _sentidos: en cuanto a. los ef,ectos•·. de 
lbs contratos en que.desar�ollo,del mandato él celebra 

.conn tefcer6s� y eh cua"to a sus·ob,igacion�s con res
pecto del _mandante, y con respectQ a-...:terceros por ra· -
�ón·�e li��jecu�1dn del mandato� 

En lo que respecta lo primero, y como consec�enóia .de 
la naturaieza misma .del·r:iegocio representativo, los e
fecto del contrato cel�brado cpn terceros por ei man
da-ta-rio este queda sustra1do a ell.os. 

El co�trato celebrado por el mand�tario es, perfecta-
mente válido; porque én la ca1Lricac16n d� sµs v�11- · · 
dez no e�tra en ju�go par��nada la incapacidad del 
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mandatario. 

En lo que.respecta lo segund9, es claro que del contra
to de �irid�to n�c�n obligaci8nes··para el manda��rio · · 
con respecto a su mandante y es claro también que en 
la ejecución del �andato puede resultar el mandatario . 
obligado frente a loé terceros con quienes contrata, 
lo cual puede ocurrir en la hipotesis que contempla el 
articulo 2180 e.e., pués ·bien en relación con esas o
bligaciones del mandatario frente a su mandante y-los 
terceros con quienes ha contratado, ellos, tratándose 
de mandatario menor de edad quedan sujetas.a las reglas 
generales �obre obligaciones contra!das por incapaces,· 
lo que quiere decir que el m�ndante y los terceros no 
podrán tener acción contra el mandatario menor, para 
hacer efectivas esas obligaciones, sino en cuanto el·. 
mandatario se haya hecho más rico (Art. 1747 e.e.).
Ejecutar el negocio para el cual se les dá poder, y el 
mandante pagar la remuneración· estipulada. 

2.5. EFECTOS DEL CONTRATO DE MANDATO

El efecto principal del mandato consiste en que el man
datario ha de ejecutar el encargo que se le conf!a den

. tro de los limites del poder que ha recibido. 

El mandatario debe por
.
lo tanto ejecutar el encargo con

fiado cinendose rigurosamente a lÓs términos del manda
�º ( e.e. Art: 2157). Ante todo .el mandatario ha de 

·rea1iza�·ei mandato siguiendo las instruccion�s del man
dante y en la forma que le sea más beneficiosa.

Las instrucciones pueden ser,e dadas en el �omento de 
otorgarle el poder o con posteriofidatj y de aQuerdo a 
las circunstancias, éstas pueden ser definitivas o 
no y por lo tanto pueden ser modificadas. 

Sin,,embargo, podrá abstenerse de cumplir el encargo 
cuando su ejecución sea ·manifiestamente peligrosa pa
�a el mandante (Art; 2175 e.e.)
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El mandatario que se h�-lle en imposibilidad de obrar 
con arreglo a las instrucciones recibidas no es obli
gado a constituirse en agente oficiQso y le basta to
mar las. providencias conservativas que laé circunstan
cias exijan. ( Art 2176 e.e.)

Aunque el mandatario deba cenirse fielmente al pod�r 
y a las instrucciones recibidas., sin _embargo . tiene 
cierta libertas de acci�n y as! lo consagra el Attfcu-
lo 2-_160 C •. c .. · al manifestar: "Se po.drán sin. embargo , 
emplear medios equivalentes si la nec·esidad obligare 
a ello y si obtuviere completamente de ese modo el rib
jeto dél mandato". 

.! 
. 

En todo caso, segdn el Articulo 2174 e.e., las. facu1-
·tades concedidas al mandatario se int�rpretarán con
alguna amplitud, cuando no está en situación de poder·
c6nsulta� al mandante.

2.6. ACTOS DEL MANDATARIO

Los actos pueden clasificarse asf: 

a) . De conservaqión; o sea aquellos que -tienden a evi -·
tar que los derechos que se tienen desaparezcan. 

b·) De administración, o sea los que sirven no �olo · 
para asegurar el patrimonio• sino para obtener: \Ana 
pród�acion;· y 

c) Actos de disposicióri, o sea los que persi�uen una
enajenaci6n parcial. (4)

4). ·VALENCIA Zea, Arturo .. Derecho Civil. Tomo IV, 
3@ édición, editorial ,Temis. Bogotá.1977. · 
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De acuerdo con el articuio 2158 e.e. el mandante con
fiere al mandatario el poder de eJ•cutar t�nto los �c
tos conservatorios como los de administración, esto es 
sin convenirse en·e1· c.ntrato, o sea que· el mandatario 

· ·se entiende fa mil ta·ao para p·ro�eder mediante los dos
primeros actos "descritos.

De esa manera no se requiere po�er especial; pero no 
ocurr� evidentemente lo mis�o, cuando se trata de ac� 
tos de disposicióri, en los cuales. se orientan hacia .l. 

, la enaJeriación del patrimonio del mandante p rque esa 
facultad debe ser especialmente concedida. 

2.7. RENDICION DE 9UENTAS 

Dentro de los actos ,a que está .ob�igado el mandatario 
comtempla el articulo 2181 e.e. el de dar c�entas de 
su admini.stracion a·l mandante o sea. de ·presentarle una 
relación pormenorizada, con las partidas de ingreso 
y egresos obtenidos con mótivo de la gestión. Para 
elio deberá acreditar con l�s partidas corr�spondientea 
y de· las más importantes. 'Claro está que la obligaci -

. ón de reridir cuentas no se �ntiende· qu� séa néc�sario 
al término de la gestión, puede h��erse a.medidi que 
se va realizando el encargo, sin que luego éea obliga
do a rendir cuentas generales. 

El mandatario es responsable de-lo que haya dejado de· 
recibir el·mandante por su culpa (Art; 2183). 

2.8. PROHIBICIONES 

Al mandatario le está prohibido aprovecharse de las co
sa� que· el mandante _le. entrega -o de las que recibe de 
la gestión, en beneficio personal. 
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En ,caso de que se trate de dineros deberá los interes'es 
, correintes cuando h�y� utilizado los dineros en utili_, 
dad propia. Le está igualmente prohibido la auto�con
tratación (Art 2170 e.e.). , El articulo 2170 dice: " _ 
No po.drá el mandatario por s1. n1 p·or interpuesta, la per
sona, comprar las cosas que el mandante 1e ·.·ha ordena
do comprar, si no fuere con aprobación expresa del man� 
dante 11, :etc. 

2.9. DELEG.ACION DEL MANDATO 

Por lo com�n el mandatario procede por st mismo a eje
cuta� el encargo que,le ha confiado ei mandante. Siri 
embargo, ello ho es ese�cialrnente el mandato, que �on
siste �n que el mand�tafio encomietida a otra persona 
la _ejecución del encargo que, se· le ha conferido ponien
do en cabeza de ésta las ·ra�ultades de repr�sentación 
que habrá recibido de su mandante. 

El ·art:fculo 2161, e.e. expresa: '!El mandatario podrá 
delegar el encqrgo si no se le ha prohibido; pero no 
estando expresamente autorizado para hacerlo, responde
rá de·los he�hos del ·delegado ·comó•ae�1oi )uyos propi-
os. ,Bst�-�esponsab111dad tendrá .. �ugar.��n cuando.se · 
le haya qonferido expresamente la facultad de de.legár,,. 
si·,1 mandante no le ha designado la �eraona y el del�
gado era notoriamente incapaz o insol,vente11

• 

. 
'• 

Cuando el mandatario·ae le ha prohibido delegar el ,man
dato: 

.En este caso,como,es,obvio, el mandatario debe ejecu -
tar �ersonalmente el enc�rgo, -encomendado i óonsiguien
temente no,�u�de d�legar el mandato. 
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Si lo delega, los actos del delegado son, en relación 
. con el má.ndante, los _actos de teré�ro que nf .io. com - ·,. 
prometen nt lo obligan. Si de la violación de la.pro
hibición de delegar se le siguen perjuicios .al mandan
te, el mandatario es responsable de ellos y de indemni� 
zarlos. · ··· 

2 .10. 9BLIGAeION DEL MANDANTE 

El art1culo_2184 e.e. establece las obligaciones a 
. c�rgo del mandante y que son principalmente: 

a) Provee� al mandat�rio de lo necesariti para la eje
cución del encargo. Como el ��ndatario va a pro
curar una ·gestión por cuenta del mandante, le co -
rresponde a éste suministrar los elem�ntos indi�: -
pensables par.a la realización.oportuna y. convenien
te. El i:tolo · 1ncumplimiento en es te. or_den, impli -
ca una tácita voluntad de no querer que el negocio
se lleve a cabo.

Si el mandatario hace gastos e invierte dinero pa
_ ra el cumplimiento del encargo, el mandante debe 
satisfacerlos plena�ente. 

b) -El· rtUrneral 3 del Ar-:1c.ulo 21'84 e. e·. consagra · la
ob],igación .del mandante-·de pagar una remuneración
qué bien puede ser ],a conv�nida ciuando hay pacto
expreso o la usual al ocurrir un silencio de los
contratantes en esta materia.

e) Asf mismo, si al mandatario se le- irrogan pe�Jui -
cios, · el mandante-�stá obligado· a indemnizarlos,

. 
. '  -

siempre y cuando que esto se causen.por motivos de
la g�stidn y sin culpa· de �quel. .(Art. 2184 e.e.)
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2.11. CAUSALES DE TERMINACION

El articulo ?189 d�l Código .Civil consagra .nue�e causa
les de term}nación-del mandaib i que-se reducen a ocho 
por cuanto.la caus�l oct�va está derogadi por el articu-
lo 3 de la ley 28 de 1.932. 

Es decir, el matrimonio de la muj_er . ..fnandataria no porie 
fin al c6ntrato d� mandato. 

Las causales de terminación•§on, p�és las siguientes: 

·1. Por el desempeno del negocio para que·fué consti -
tuido. 

· ? • · Por la expiración del· ·término o por el event·o de
la condición prefijados par:a la terminación del 
· mandato·.

. 3. Por la revocación del mandante. 

_4. Por·1a �enuncia del mandatario 

5. Por la muerte .del mandante o del mandatario

. 6. ·Por la quiebra o· ins·o1vencia de1 uno o del otro

7. Por la- interdicción del uno o = del.otro

8. �or la cesación de.ias funciones del mandante,. si
el mandato ·ha sido- dado en e.1ercicio de ellas.·

Estas ·causales las podemos conc�etar: 

a) Por el. desempeno del negocio y· cesación .de las fun-
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clones y expiración del término o el. evento de la 
condición eenalada. 

b) Por el acto unilateral de los contrates

· e) Por la -muert'e del mandante o del mandatario

d) Por la quieb�a o insolven�ia del mandante o manda
tario, y por la 1nterdic·ción' de uno· u otro.
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III. E_I..,·MANDATO.EN EL ACTUAL CODIGO DE COMERCIO

3 ·.1. . GENERALIDADES 

La·teoria gene�al de los. 6oritrat�� .no es, materia del 
Derecho Comercial; sino del Derec6o Civil, a�uel so
lo aporta-a esa teoria principios de excepción destina-. 
dos a ha):·lár aplicación, t�n -solo,· a los contratos ca
lificados como·comerciales. De ah1 ,que. el.articulo 
822 _del Código_ de Comercio disponga que" los principios 
que gobie-rnan la . formación de los actos y c _ ntratos y 
las obligaciones de Derecho Civil, sus efectos, inter
pretación, modo de. extinguirse, anularse _o rescindirse, 
será� �plicables a las obligaciones.y negocio� jurfdi -
cos mercantiles, a menos que la ley establezc·a otra .co
sa".·, regla repite la contenida en el A�tfculo 2 _del 
titulo preliminar,. segun la .'cual en los casos que no 
estén especi�lmente regidos·por el mencionado código, 
"se aplicarán las disposi6iones de la letistaci�n ci
vil 11• 

Es de notar que el Código Civil,· en mater1a·contractu
·1:i1 envía, a veces al Der.echo. Comercial, es decir, que
en ocaciones en materia civil resultan aplicables al
guna$ nbrmas excepcionales por las··cuales el Derecho
Comerci.ai'_ se aparta del Derecho Civil, en materia civil
no r�sultan aplicables tales normas.

Al igual que en m�teria=civil, los contratoá comercia-
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- .. -;., 

les son unilaterales o bilaterales, consensuales o rea
l�s, o solemnes, nominados o innominadós .··conmutativos 
o aleatorios, de cumpliento inst�ntaneo o d� t!ac�o su
cesivo, etc. Ad�más la� figubas contractuales m�rcan -
tile·s pueden ·ser· cl_asificadas en categor1as. José

·Ignacio Narváez- los divide én·tres:

l. -Contratos excJus;1yarnente c:tv:JJea: o.\sean los regu
lados exclu�ivamenté. po� i·a ley civil. Ejemplo
li renta vitalicia, el comodato,- la transación.

2. Can tratas e:xcJ us1 varoente roercant1 J es; .o sean los
regulados solamente p6r la iey merca�tll. Ejemplo:
Los· -contratos bancarios, la agencia y representa el -
ón de fir�as nacionales y ext�anjeras: la hipoteca

. naval, los relativos a la 'ryavegación y otros, etc·.

3. Contratos reguJaQoa par Ja Jey c1v1J y Ja Jey mer
caot:tJ/ , es debir, �q··ellos contratos de la mis

-�a· denóminacidn en 1os respectivos �ódi�os y para 
los cuales existe dualidad de reglamentaciones, e
jemplo: el mandato objeto de nuestro es-tud-io, la 
soci�dad, - etc. Es de destaca·r· que aunque estas 
formas contr�ctµales sean idénticas están regula -
das por ·aos legislaciones diferentes. ( 5). 

\ 

.5) • NARVAEZ S •. IG_NACIO. "Derecho Mercantil Colombia.
no" (parte· �eneral). Volumen I, ano 1971. pág 50 

-:· 
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Por su parte Gabin6 Pin?ón clasifica los contrat�é mer--
cantiles en· dos grandes clases: "Los ·c·ontr�tos rela-
tivamente mercan'tiles y los contratos absol_utamente 
mercan.ti les ( 6).; tomando. como base para· los primeros 

- no· el ·'contrato, ·sino .. la ·"actitud o el movir•de las par
tes que interv�en�h en sq cel�bración. q�� se refleja• so
bre el contrato para · calificarl� segdn se� la actitud
o móvil, a .esta clase pertenecetel mand�t6-o la cdmis1-
ón y_ para los segundos por su naturaleza· misma y además
porque la ley les'ha atribuido esta cualidad en atenci
ón a dichas operac�ones en _sf.

3.2. CONCEPTOS Y EL�MENTOS DE LA DEFINICION 

Lo comlln y corriente en materia de celebración de con
tratos y ,n general de decl�raciones de voluntad, es 
que ellos. sea??- obra del mismo contratante o de_clarante 
interesado en-.--SUS--resu -ltados ,: esto es quien contrata o 
emite 1� declaracióp sea �a misma persona que h� a�·

quedar vinculada-a los �rectos ju�fdic6s del acto. 

En tales eventos- se dice-que el ��jeto, coptratante o 
que hace 1� declaración y el:suj�to del- interés que 
de ello derive, coinden en la misma persona. 

En.Derecho Moderno cualquier acto jurídico, con la tl -
nica exc�pción dél testamento, puede hacerse·por inter
medio de otra persona, a qui�n se confieran facultades 
pa-ra ello. 
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Esta norma o principio del Derecho comdn no recibe ex
cepción dentro de nuestro derecho Comercial, y·si nad� 
dispone al respecto el C�digo ·ae Comercio, la·regla se 
halla expl:lci tameJ?,te ammt ttda, · .por dl, des_de que no es
tablezca limitaciones·a1 derecho de actuar en esa for
ma, sino que por el contrario, la consagra en el Articu
lo 832 e.e.

- Cuando tal cosa ocurre se está en el terreno de. la re
presentación. Figura que en general está contemplado
por el Articulo 1.505 del e.e. Ahora el cohtrato por
el cual se confiere·esa facultid de actuar por otro
constituyen en términos generales el mandato, que es
comercial�cuando se oto�ga pa�a realizar �ctos de comer
cio.

La definición del mandato comerci�l está consagrado en 
.el Articulo 1262, segtln el cuai 11El mandato ·comerci
al es un contrato por el cual una parte se obliga a ce
lebrar o ejecutar urio ó más actos de comercio por cuen
ta de otra"; a. lo cual observa el tratadista Jos� A. 
Bonivento que 11el estatut6 mercantil sigue la misma . 
tray�6toria·imp esta .por el derecho comdn p�ra el manda
to 11• • ".". ( 7). 

· Mandato.no es sino, como dijimos antes, el contrato por
el cual se confiere a otro la facultad para ejecutar
por cuenta d�l mand�nte �n acto o �n cqnjunto de actos
j11r1dicos y es comercial cuando el acto o actos énco -
mendados son comercialesw

6). PINZON GABINO. "Introducción al .derec:10 comerci-
al� Editorial Te i�. Bogotá. 1.966. págs 227 y 
229. 
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ELEMENTOS DE LA DEFINICION 

De la disposición arriba transcrita, se desprende-.-que 
los elementos constitutivos del mandato comercial son 
los siguientes: 

l. El mandato es un contrato o sea una convención ge
neradora de obligaciones.

2. En virtud de este contrato, una persona conffa la
ejecución de uno o más neg66ios mercantiles a n o
tra.

3,. .Esta se hace cargo de los ne_gocios por cuenta t

riesgo de aquella. 

De estos -elementos ei primero es propio no solo del man
dato comercial sino de una serie de relaciones jur1di -

>· cas que se riaracterizan por la misma circunstancia de
requerir, para su generación, el acuerdo de voluntades. 

Los demás elementos, en cambio, --son especificos, esto 
es, determinan la existenc�a-del mandato comercial y 
le distinguen de otros c�ntratos. 

7) · BONIVENTO JOSE A, "Los p:rincipales contratos civi
les, y su paralelo con los comerciales Y 3@ edici
ón 1977. pág 434.
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3.3. LA REPRESENTACION EN EL MANDATO COMERCIAL 

Tradicionalmente se ha confundido la representación con 
el· mandato, a p"esar de ·gué el :�rt1culo 1505 del Código 
Civi_l es.:muy claro: "lo que una persona �-jecuta a nom
bre d�otra� estando facultadi por ella o �or la ley 
para representarla, producto respecto del representado 
iguales efecto que si hubiesi contratado .el mi�mo". 

Si nos dete_nemos en los art:f culos 833 C .-e. y 1505 del 
Código Civil que hablan de represent�ción, vem6a que 
los -textos son armonicos. Drtee el Artféulo 833: "
Los negocios jur:tdic�,s ·propuestos o .concluidos· por el 
representanté en riombre del representado� d�ntro del 
limite de sus poderes, produciran directamente efectos 
en relacidn;con éste", �hora, el inciso segundo del ar
ticulo 1262 conaagra: "El mandato �uede conlleva� o 
no la repr_esentación del mandante", es decir, quiere 
mostrar este negocio ·jur1dico como no necesariamente 
representativo, que de acuerdo con el criterio acogido 
por la Corte Suprema de Justicia, se dar:fá cuando se 
oculta frente al tercero la calidad de mandatario. El 
articulo anterior no es coincidente con el 1505 e.e. y 
el 833 del mismo Código de Comercio. 

A este respecto, en nuestro medio, se d�scute mucho 
s1 el mandato es o -no esencialmente representativo. 

,. 1,-

Nuestra Corte Suprema de Justicia, en sentencia de Ju-
nio 17 de 1�37, reiterada en sentencias de Marzo 28 de 
1958, ha·s�stenido que el mandato no·es �s�ncialmente 
representa�ivo y que es posible el mandato sin represen
tación porque puede darse el evento de que el mandata
rio oculte la calidad con que actuó frente a terceros 
o sea, que obrando para el mandante, no indique ·su con
dición de mandata_rio, lo que se conoce ordinariamente
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como representación indirecta o mediata� en �ontrapo
sición a la directa o inmediata, en donde la calidad 
del mandatario es puesta de presente ál ejecutar el 

_acto jur1dico •. 

Para algunos profesores, Fulgencio Fernández y Antonio

Morales el mandato es siempre representativo. 

Fulgencio Fernández en sus conferencias rle contratos 
{Corporación Unicosta) dice: "Técnicamente considera
da, no es muy exacta la terminolog!a de la Corte al h 
hablar de mandato representatiJo y no representativo, 
porque en el mandato hay siempre una representación. 
Por eso ·es que hay· que entender que lo que la Corte 
quiere decir es que se puede ser mandatario sin obrar 

· para el mandante, lo que seria _absurdo y antinómico,
sino simplemente que se p�ede ser mandatarip t obrar
como tal sin descubrir ante �quel con quien se .contra
ta, es a calidad; en este caso hay- una verdadera re -
presentación, pero.con la novedad··de que el tercero
contrata ignorándola, pués aparece contratando con
quien se presen�� ante él como sujeto del contrato y
como sujeto del interés derivado del contrato, en ra
zón de lo cual es que, _precisamente, el art1cu�o 2177
del e.e., viene a decir que cuando el mandatario o
bra en.su propio nombre no obliga respecto, de terce:
ros al mandante, pués el mismo es el que queda obliga
do frente a loa terceros a cumplir las prestaciones
nacidas-del contrato celebrado" (8).

8). FERNANDEZ FULGENCIO, Contratos 4· ano de ·aerecho. 
1977. Corporación Unicosta de Barr�nquilla 
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El articulo 832 C. Co. sólo regula la representación 
voluntaria llamada "Apoderamiento o sea el hecho de 
conferir la facultad de representar". La representa
ción tanto de origen legal como judicial continuan ri
giéndose por las normas comunes. 

Quien representa a otra persona obra ppr voluntad 
propia, pero con la intención de actuar ·para el.re
presentado. Por esa razón el represent_ate no adquiere 
derechos n! contrae obligaciones, siempre que obre den
tro del limite de sus poderes {Art; 1263), pero como 
actor �ue es del negocio jur!dico. cuartdo la ley supo-
ne un estado de buena fé, al conocimiento de ciertos 
hechos o la ignorancia de ello� es condición sicologi
ca y que se refiere al representante y no al represen
tado¡ no oQstante, cuando el representante obra de ma
la fé, no puede ampararse e� la buena fé o en la igno
rancia del represeritante". 

El articulo 839· e.e. .·:· prohibe el llamado "contrato 
consigo mismo", o para. o _tra __ persona cuya· representaci -
ón tenga el representante, con lo.cual se procura que 
en sus manos no se ·produzca colisión de intereses. 

Sin embargo,. esta prohibición puede ser derogada por 
voluntad del representado si autoriza en forma expresa 
al representante, _para que concluya el negocio, claro 
que si ést·é se celebra sin autorizacio11� el negocio, 
no obliga �l representado, y el puede rec�amar la in-. 
demnización de perJucicios que se le haya irrogado, sin 
perjuicio de la ratificación, seg�n el articulo 844 del 

· C�digo de Comercio.

Por �ltimo �s impoitante resaltar el art1cul· 842 del 
Código de Comercio. 

30 



De lo �nterior conlcuf�os q�e nuestro Código de Comer
cio incluye �n la definición de mandato, la idea de la 
representación. Pero segdn también hemos senalado, el 
mismo Código reconoce que puede el mandatario actuar 
sin invocar la representación del mandante. 

Cierto que, atlñ en tales casos. puede decirse que hay 
representación al menos en las relaciones mandante y 
mandatario, pero aün admitiendo esto· hay que aceptar 
también que esa representación,·al no exteriorizarse, 
es decir, al no invocarse por el mandatario y no men -
cionar�e, por· 6onsiguiente en el ��to, no forma �arte 
integrante de éste, que aparece ceiebrado por el manda
·tario como si obrara por cuenta propia.

3.4 •. LA COMEReIALIDAD 

Cuando el mandato se confiere p·ara un acto sobre CU"."

yo carácter comerci�l no hay duda, la� obligaciones 
comerciales derivan su _condición de tales de las ope
raciones mercaritiles a las �ue acceden no d� la s�mple 
dalidad de comerciahtes del deudor, por ejemplo: ob11� 
gaciones que se refieren a ·�atos de comercio, esto �s 
contra1das por.el comerciante en desarrollo de sus acti
vidades comerciales o a las qu� la ley expresamente 11 

se refiere" a operaciones merca�tiles, Art. 20 e.e. 

Hay casos, por el. contrario, en que "la soluc ón no es 
tan sencilla; p�edo otorgarse mandato simultáneamente 
para actos 6iviles.y para actos de .com�rcio. 

En tal-situación hay que decidtr que el mandato; será 
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civil en cuanto se refiera a los actos civiles, y co
merciales, y comercial en lo que se r�lacione con · los 
actos de comercio. Ejemplo: As1 un mandato que en 
�rimer ·térmiho faculta para actos de comercib no deja 
de ser comercia,l por autrizar para actuar Judicialmen
t�, pero sin embargo ese mandato . eh cuanto confiere 
poder para actuar.en juicio, no le serán aplicables~ 
las reglas del mandato comercial, sino las del Código 
Civil y de las leyes procesales • 

. J.5. LA ONEROSIDAD 

Nuestra legislación· se aparta as1 del Derecho Romano 
en relación a considerar el mandato esencialmente gra-: 
tui to en forma ·tal que si se estipulan honorarios para 
el mandatabio el �ontrato dejaba�� ser mandato y dege
neraba en otro • . El derecho alemán ha �eguidÓ �l mismo 
· cri t.erio, · o �ea el de c0nsiderar el mandato como esen
cialmente gra_tui to.

Como puede observarse, 1a ley parte del supuesto de 
que· debe-· pagarse una remU:neración,. la estipula·cta .o. 
la usual. 

El mand�to cpme�cial es eminentemente oneroso por cuan
t� el Articulo 1�264 asf 10 consag�a: "El mandatario 
tendrá derecho a la remuneración estipulada o usual en 
este género de Bctividades o-�n.su objeto, .a ia que se 
'determine por medio de peri tos II • 
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�ntre nosotros se ha avanzado más, pu�s la Juri�pruden
cia ha sentado la tesis de que el mandato es .remunera -
do por naturaleza.

De igual manera. reglamenta los alcances de la remunera
·c1ón.cuando termina el mandato antes de la cd>mpleta e
·j�cucióri del en�argo, en su art!cu!o 1264 1nc1so·2 �
que di6e as!: - "Cuando el mandato termine 'antes de la
compl�ta �jec�ción del.ericargo, el �andatério tend�á
�er�cho a un �bnorario que se fijará tomando en:_cuenta
el valor de los servicios pre�tados y la remuneración
total del mandato".

Vemos que la ley quiere ha9er guardar una armonia de 
la prestación a cargo del man�ante con la.labor rea
lizada por el mandatario, j por lo tanto el mandatario 
no po�ria exigir más de pago sino la proporción de· lo 
actuado. 

3. (5. LA LESION ENORME
. ' 

· '

. 

. 

:p:l Art!culo 126� C.- de Co., establece una especial mo
.. dalidad de la lesión enorme cuando·oq�rre una man1r1es

' 

ta desproporción-�n la remuneracióti pictada. 

Mediante una demanda de· �educción el m�ndante podrá pe
dir:su reducción rpobando por medio de peritos la des
proporción o falta de femuneracidn usual o-acreditando 
que·1a remuneración usual para-la· clase de negocio en
comen�ado es notoriamente ihferior a lo estipulado. 
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Al respecto comenta Bonivento Fernández que " ae·r1oe 
reparos me�ece esa instituyión en el mandato mercantil 
porque hablar tan solo de +a notoriedad en la despro -
porci�n es tanto como dejar abierto un· ampJio margen· 
· de discusión sobre lo's- términos de .la prestación ·a car
go del mandante • .  En pocas palabras: la falta de pre
s1�1ón en el contenido de ia �espro�orción hace difi -
cil senalar donde comienza y cuándo termina la lesión 
grave en la remuneración del mandato ".(9) Criterio 
que demuestra. la falta de ·presición para establecer 
con claridad los elementos c·onstitutivos de la lesión 
enorme.· 

3.7. LA CAPACIDAD 

Esta expresión- générica es comprensi,ra de la capaci1 ;
'"" 

dad de·goce y de .la capacidad de ejercicio. La pri -
mera es un atributo de toda persona en cuya virtud 
púede ser titular de derechos y obligaciones. En cam
_bici la capacidad de ejercicio, es la facul�ad de la 
persona -para eje�cer y hacer valer sus �erechos, por 
si misma· y sin la au�orización de nadie:. 

Es claro que algunas persónas c�recen de la capacidad 
de ejer6icio o la.tienen restringida, y .est� capaci -
dad es a�licada ·tanto a personas rtaturales com6 jurf
dicas �- Hay pers·onas · qU"e carec�n de capacidad general 
para·coritratar y sin embargo pueden tenerla para ejer
car el comercio a lo cual nos preguntamos, Existe 
una capacidad ·expecial para el comercid> o es· la misma 
c�pacidad �ivil?. 
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1 
Al comerciante se le supone siempre capaz de contrabar� 
En realidad los tradicionalmente llamados actos de co.
mercio son una categoria.de los actos ·jur1dióos, pa�a. 
cuya validez es condición indispensable la :capacidad 
(Art: 1502 del C. Co.). Además, decir que solo las 
persoriaé con cap�tidad l�gaÍ-paré-�Jercie� el comercio 
pueden ser oomercianies, opina Roberto �antill� Molina, 
"Es una afirmación tari errónea como la de que áolo las 
personas que tienen capacidad legal para realizar ac�
·tos jurfdicos pueden ser propietarios. (10).

Con esto.se ijuiere decir -que no s� trat�_de que exista 
una capacidad comercial dtstinta de la capacidad jurf-
_d'ica regulada en el Código Civil.en sus ·dos dimensió -
nea: capacidad de goce ·y �apacidad de ejercicio. 
El articulo 12 d_el C. Co. dispone: "toda persona 
que segdri las.leyes comunes tenga capacidad para con
tratar y obligarse, es hábil para ejercer .el comercio; 
las que con arreglo a esas mismas normas -sean incapa� 
ces, .son inhábiles para ejecutar actbs de �omercio". 

9) ,_FERNANDEZ FULGENCIO, ob' cit

10) BONIVENTO FERNANDEZ, Jose A. .Contratos. 3@ edici -
ón. Ano 1977. _pág 436.·
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3.7.1. · EL COMERCIANTE MENOR HABILITADO DE EDAD 

A �artir de la vigencia de la referida ley 27 de 1977 
la figura de -1� hab111ta6ióh de édad cre�da·para las. 
persónas.�ntre los_ 18 y 20 an6e, y conf0r�e a la cual 
se lea. consideraba _pleriamente capaces para la celebra
ción de �i�rtos actos, sie�pr, �n cuando cumplieran 

_ las exigencias que .,el_ legislador señalaba - como requi -
sitos· para ·optar por este privilegio, desaparece. Vea

_ moa: el_ se�undo inciso.del art!culo.12 del. e; de Co. 
dic_e: '' el menor_ habilitado de edad -puede ejercer 11-

. bre�ente el comercio-.y enéjenar o gravar en desarrollo 
del mismo toda clase de bienes". En efect� la ley 
.comercial �mpliaba ia capacidad -de estos menores y 
los fac�ltaba para Jer�er libremente el comercio, �dm1-
n1strar, enajenar y gravar sus-bienes muebles:o inmue· 
bles. · 

La �abilitacidn de edad e�a-·un beneficio que se conce
dfa a un menor que habia 6umpiido 18 arios para- q�e pu
dier� éjecutar·actos y c ntr�er obligaci0nes de_que e
ran.ca�ace� :loé may res d� 2i anos. Esa habilitación 
se obten1a de dos maneras: 

a) Gu.ando. el menor hab!a cumplido 18 ... anos y contra:f.a
.nia trimonio.

b) Cuando:el meno�-(con -18 anos) �ue-no �ra�hiJo de
fimilia� .,soli�1taba y 6btenf�-la habilit�cidn por
sentencia judicial.

Pero con la vigencia de la ley 27 �e- 1977, quá otorga 
la plena capacidad de ejerdicio a todos los �ay6res de 
_18 ano�, con 16 cual d�saparece uno de los elementos 
b�sicos de la habilftacidn de eda_d y su razón de ser, 
por lo cual creemos que los mayores ·ae 18 anos'· podrán

.inter�enir en todo· tip��e sociedades y actividades� 
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1 
mercantiles a�n en las cuales se comprometa su respon
sabilidad en forma ilimitada • 

.. 

3.8. CLASES DE MANDATO

Desde el .punto dé �ista del contenido del mandato éste 
puede ser gen_eral y especial: 

GENERAL: Cuando se confiere a uno o mas mandatarios 
por uno.o más mandantes, para todos los negocios. Ya 

hab!amos dicho que el mandato general debe constar en 
escritura püblica, y no de manera simple, sino bajo el 
senalamiento de todas las gestiones que se encargan al 
mandatario. El Artículo 1263 lo consagra expr�samen-

. te en esta clase de mandato al decir 11e1 :-:,andato gene
ral no comprenderá los actos que excedan del giro or -
dinario del neg�pio". 

El contenido de esta disposición es claro •. Conviene 
si advertir que un mandato legal no faculta· al manda 
tario para_realizar cualquier acto, porque puede decir
se que por 10· general que sea un mandato hay ciertos 
actos cuya ejecución por el mandatario requiere esen, ·-
cia1mente de mandato especial. 

ESPECIAL, quando se confiere bién a una o unas perso
nas, por una o unas personas, para uno o varios nego -
�i-os-determinados, mandato que .está consagrado en la · 
ú:ltima parte del inciso 2 del Articulo 1263. 
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INDIVIDUAL, o sea cuando una persona es el mandante y 
otra es el mandatario. 

•, ' 

PLURAL, s·e presenta cuando son dos o mlis los mandantes 
y otra es -�l mandatario. 

Tratándose de pluralidad de mandantes, no ofrece ningu
na explicación, por cuanto se entiende que el encargo 
no es conferido por u�a persona, sino_por �arias, sim
plemente opera un fenomeno qe gestión a nombre de dos 
o·mts �ersonas. Desde el punto de vista de la plura
lidad de mandatarios si conviene advertir, al menos
las distintas formas en que pued� presentarse esa plu
ralidad, a saber:

Mandato conjunto: Cuando se constituyen vari_os manda-· 
tarios que deben obrar conjuntamente en la ejecución 
del encargo objeto del mandato, de suerte q e si uno 
obra con 1r:idependenc1a de los ·aemás, sus ac os carecen 
de efectos contra el mandante. 

A e�te tipo de mandato se refiere el inciso 2 del ar� 
ticulo 1272, que dice: "Si conforme al contrato, los
mandatarios deben obrar conjuntamente, serán solidaria-

" mente responsables para con el mandante . 

Mandato solidario: Cuand� se presenta cada uno de los 
v�r�os mandatarios pueden obrar solo en la realización 
del encarg6 coriferido � todo�. En la legislación co -
-mercial también· encontra�os este tipo de mandato y es
tá consagrado en el Art�·1272 inciso 1 que dice.as!: 
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1 
"Cuando el ma.nda:to se confiera a varias personas, ca
da uno de las mandatarios podrá obrar separadamente; 
.pero una vez cumplido el. encargo por uno de estos, de
berá el mandante noticiar-el hecho-a los demás, _tan 
pronto como tenga conocimiento de la celebración del 
negocio, so pena.�e �ndemnizar los perjuicios �ue cau
se con su omisión o:retardo". · 

3�9.. DERECHOS Y OBLIGACIONES DEL MANDANTE Y MANDATARIO 

3.9.1. DERECHOS 

-Siendo: el mandato comercial un contrato onero
so, el principal derecho del mandat�rio no pue
de ser otro que el de la remuneración.

Es as! como el articulo 1264 del C.· de Co. con-
- . 

sagra el derecho que tiene el mandatario o la 
remuneración pac·tada o usual. De la misma 
manera reglamenta loa alcences de la remunera
ción. 

. J.� 

CQ �do t�r�ina el mandato �ntes de la comple-
ta ejecución del encargo exigir el pago total 

. de la remuneración; sino en la proporción de 
i servicios prestados.y la remuneración. total 

del mandato". 

' ' 

. 

No podr1a de es.te -modo-, el _mandatario que- áun 
.no h_a terminado el encargo. exigir el pago- de

la r�munera�ión, sino en la proporción de lo 
actuado

_. salvo. que se haya revocado ·el manda
to sin ca�sa justa� 
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E1· articulo 1265 viene a guardar armonia con 
lo anteriormente expresado eri relación con la 
labor realizada por el mandatario (11). 

3.9.2. DERECHO.DE RETENCION 

La ley consagra el derecho de retención en fa
vor del mandatario, en la siguiente forma: " 
El mandatario tendrá derecho a pagarse·sus 
créditos d�rivados 'del mandato que ha ejecuta
do con las sumas que tenga en su poder, por 
cuenta del mandante" tr2}. Al tener el manda
tario efectos del mandante puede- ejercer el de
recho de r�tención para el pago tarito de la re
muneración, como de los reembolsos, anticipa -
ciones e indemniza�iones a cargo del mandante. 

Solamente puede y·debe producir tales efectos 
sobre los elemeritos encargados por cuenta del 
mandante, si el mandatario tiene en su poder 
bienes del mandante, que no guardan relación 
con el ericargo no se podrá ejercer la retenci
ón por no existir nexo entre lo que se retiene 
y lo que se cobra o pide. 

11) Código de Comercio, artículo 1265

12) Código de Comercio, articulo 1277
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3.9.3. DERECHO DE PRIVILEGIO 

De conformidad con el art:fculo-1277 del-Códi
go-de Comercio se le dá al mandatario la po
sibilidad �e que los �rédit6s�que se adeuden. 
por parte del mandante con ocasión de la eJe
cucióri del ·encargo, le �ean pagados con las 
sumas · que- llegue a tener. o pertenezcan al 
· mandante, o sea que el mismo mandatario �e pa-
ga _la remunerac�ón . que se le adeuda •. De o
tra parte _la ley queriendo proteger de mane
ra especial ·esos créditos, como facilmente 
desprende del articulo referido y les dá 
trat

.
amiento similar al que se les otorga 

las prestaciones laborales. "Y, en todo 
con la preferencia concedida en las leyes 
los salarios, sueldos y demás 
provenient�s de relaciones 

3.10. OBLIGACIONES

El Ar1culo 1266' corresponde al 2157 del Código _Civil, 
o sea que el mandatario no podrá exceder los limites
de su encargo •. El mandatario debe cenirse a los" te.rmi
no$ del mandato, salvo que el· mandante, por anto poste
rior lo ratifique en los �a�os no previstos.· (Árt: 1267
c. de �o.) •. La obligación del mandatario de cenirse
rigurosamente a los terminos del mandato se refiere nó
solo a· lo sustancial del negocio, sino a los medios. por
los cu�les e1·.mandante ha querido que se lleve� cabo.

_De la misma manera que en el Derecho C1v11. ppdrá procu
_bar el máximo beneficio del mandante, en la ejecución 
del mandato, el mandatario debe orientarse por �ste c 
criterio,. proc�rar pa�a el mandante el mayor beneficio 
y el menor gravamen, medidas e·n relación con el benefi -
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cio o gravamen que del encargo .surjan, naturalmente;. 
pero ello, claro está, .cinendose siempre a los térmi -
nos del mandato y cuando la aplicación de aquel crite
rio no -signirique violaci�n de. ellos� 

Fuera de lo anteriormente visto, las tradicionales o
bligaciones dél mandatario, e·l nuevo Código plantea o
tras nuevas que son: 

l. La comunicación que sin demora debe dar e.1 mandata
rio al �and�nte d� la ejecu�ión completa del enca�
go, debe informar- las circunstancias sobrevivientes
que puedan determinar la revocación o la modifica�

t-: � __ ción del mandato. (Art. ¡269 Co. de Comercio). 

2� Pór su parte el silencio del mandante frente a la 
comúriicfación del mandatario se entenderá como uha 

·aprobación, aún �n el evento de que el mandatario
se h�biese aepar.do de sus initrucciones o excedi
do del 11m1te de s�s facultades (Artf 1270 e� de
Comercio).

3. El articulo 1273 consigna una nueva facultad de
disposición, pero revestida de circunstancias espe
ciales y �ori limitaciones. El mandat�rio deberá
proveer a la �ustodia de las'cosas que le sean ex
pedidas al mendante y si esta custodia no puede

- ser-llevada por más tiempo y·en los casos respec
ti.vos, procederá a la venta de las cosas en bolsas
o martillos.

4. Se prohibe el empleo por parte del mandatario en
sus propios negocios de los fondos que le suminis-,
tre el mandant�, por existir esta prohibición, se

42 



le impone la obligación ·de abonar el intered legal des
de el d1a en que.infringe la prohibición y la ingemn1-
zacion por los danos. que le causa sin perjuicio� de 
las sanciones penales (Art: 1271 del C. de Co.) 

5. La obligación de ��stodia se dirige a si mismo o
las "personas· que se ocupen profesionalmente en ac- ·
tividades·comprend1das por el mandato, que no acep
ten el encargo que se·les. ha conferido". y deberán
tomar las medidas necesarias para la protección de
los int.eresés del mandante, mientras éste provee
lo conduncen.te (Art. 127? del ·Código de Comercio).

6. Permite ei articulo 1277 del Código de �omercio,
que el man9atario se pague sus .créditos emanados
del mandato �jecutado con las sumas que tengan en
au poder por cuenta del mandante.

Comq hemos visto del Código de Comerció trata en un só
lo capitulo los derechos y obligaciones de las partes 
contratantes (Art. 1266 y 1278), recogiendo en gran 
parte· las mismas nociones del -Código Civil, fuera de 
las nuevas obligaciones que reglamente. 
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3.11. EXTINCION DEL MANDATO COMERCIAL 

Las causales de extinción o expirac:1,ón ·de! man'dato mer
cantil están reguladas en los artículos 1279 a 1289 del 
Código de Comercio, c6nte pl�ndo las Siguientes; 

3.11.1. REVOCACION. La revocaci6n del-mandante dá 
t�rmin6 al ·m,ndato (Art; 1279) se ha conside
rado siempre que el mandato es contrato de 
confianza, es decir, inti�tipersonae,_y que 
si desaparece �sa confianza,.no se justifica 
la continuación del contrato. 

Vale la pena r�salt�r cómo el-artfculo en men
ción conv-iene-e.n el pacto de irrevocat>i lidad 
del mandato al establecer: "El �andante podrá 
revocar to�al o parcialmente el mandato, a me-. 
nos que se haya pactado la irrevocabilidad o 
que el mandato se haya conferido �ambién en·1n-·· 
terés del mandatario o de un tercero ·en cuyo 
caso podrá revocarse pór justa causa". 

La r�vocatoria abusiva, al tenor del Art; 1280 
del Có-d go de Comercio·, obliga al mendante al. 
pago total de la remuneración y a 1� indemniza-
ción de perjuicios. De la misma manera es 
1rrenunc1ab1es cuando ha sido pactado en inte -
rés del mandanté o de un tercero. Sol�mente 
por justa causa puede ponerle fin el mandatario 
al poder, so pena de indemnizar los perjuicios 
que al·mandante o al tercero ocacione la renun
cia abusiva. 

Para 4ue la revocación extinga el mandato, se 
requ1er� que el �,naatario tanga conocimiento 
de ella (Art. 1282 del Código de Comercio). 
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3 .11. 2. LA. R;ENUNCIA. As 1 mismo la renuncia ·ae 1 m·an
da tario extingue el ·mandato, como contraparti
da lógica del derecho de revocación que se.o -
targa ·al mandante, la 1·ey establece que la re- . 
nuncia �el mandatario es causal de extinciói 
del mandato. 

3.11.3. LA MUERTE - INTERDICCION - INSOLVENCIA - QUIE
BRA DEL MANDATARIO O MANPANTE. -

La muerte.del mandante trae como consecuencia. 
un �ambio en el titular del patrimonio dejado 
por aquel, y com� en ese patrirnonio·es que han 
de repercutir los actos· del mandatario, es cla
ro.que pa�a que.dicha repercusión se produzca, 
deba contarse con la voluntad del nuevo manda -
to. 

�or eao, pu�� la muerte del mandahte no produ
ce la terminación s no cuando llega a conoci -
miento del mandatario. 

En. cuanto a la muerte del mandatario,.es natu-
ral que ella produzca la expiraci6n del manda� 
to, si se considera que los herederos del man
datario pueden no inspirarle al ma·idante la 
misma confianza, por otra parte, las facultades 
d& representación son per�onalfsimas en el sen
tido de que no son transmitibles por causa de 
muerte. 

Por lé quiibra o insolvencia del mandante o 
mandantario, es lógico que con la quiebra, 
al marid�nte y al mandatario se les impida_el 



ejercicio del comercio, _con ello también ex
pira el mandato comercial, por un lado ese su
ceso constituye mótivo para _que el.mandante. 
pierda la confianzá depositada en el mandata� 

·ri�, y por otro lado, las acciones contra el
mandatario quedan sin eficacia en la práctica�

Desde luego, la quiebra o insolvencia del man
dante o del mandatario no hace desaparecer las 
obligacione� y derechos que ha contrl1do por 
el contrato de mandato; es más, -si un mandata
rio es declarado en -quiebra es con base es l_a 
mala administración o gestión de sus propios 
negocios¡ siendo as1, no es admisi.ble pensar 
que no teniendo la administracfón de sus pro
pios nt!gócios, pueda en cambio, ejecutar actos 
a nombre de otra persona. 

Es del caso anotar que la mue�te o inhabilita
ción del mandante, no extingue el mandato cuan
do ha sido conferido también en interés del 

-mandatario o de un tercero.

3.11.4. LA·INTERDICCION DEL MANDANTE O MANDATARIO

El mandante que es declarado en interdicción 
queda en capacidad para administaar sus bie
nes. No puede realizar·actos válidamente. 
Todos los actos expresados directamente o 
indirectamente quedan afec�ados de nulidad. 
Como en el caso de los dementes y sordomudos 
que no puedan darse a enterder por e�Orito. 
Cuando se trata de la interdicción-del manda
tario se terminará con mayor faciliáad el man-
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dato; siendo incapaz para administrar sus bi•
nee, también lo será co.nsecuencialmei:ite para 
gestionar a nombre de.otro.que compromete su 
responsabilidad patrimonial. 

Finalmente, las causaies de extinción del �an
dato mercantil contemplan �nrgeneral la revo-· 
cación, la renuncia, la muerte o inhabilidad 
del mandante, la muerte , la .interdicción .o 
insolve�eia y quiebra del mandatario, con lo· 
cual vernos que el actual Código de Comercio 
no hace una enumeraci6h de diferencia de las 
causales que trae el Código Civil. 

,. 

3.12 ESPECIES DEL MANDATO
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Antes de entrar en detall�s c9n cada una ·dé las especies 
de mandato es 1mportant! .. esclarecer la distincion entre 
dos.clases de comerciantes, los principales y los auxilia
res, diviliendos estos dltimos en auxiliares independien
tes o autonómo·s y auxiliares dependientes, llamando a los 
primero13 auxiliares del comercio y a los segundos auxilia
res del comerciante; 

Los auxiliares autónomos no están subordinados a de:berm1-
nado comerctante:; trabajan en favor de quien solicite 
sus servicios, pero de modo independiente, no vinaulados 
por cont-r-a-to -de trabajo. Por regla general actllan como 
intermediarios y laboran en su propio beneficio, ejemplos: 
los comisioni�tas, los agentes de comercio-., los corredo -
res, etc. 



Estos son realizados, unas veces en nombre·propio y o
tras en representación de los comitentes o mandantes, 
y corno afirma Antonio Morales Ibanez: "esa actividad 
intermedia-principal constituye -de por st_y con pres -
cindencia del negocio principal al que concurre, un a 

�acto realizado en nombre y por cuenta propi�". (13). 

·Los auxiliares subordinados o dependientes, llamados
auxiliares del comerciante, no son todas las personas
vinculadas a un determinado empresario mediante-un con
tr�to de trabajo, sino �u� es neces�rio que óstente dos
caracteristicas que·io singularizan:

a) Que sea un colaborador a manera de instrumento ne
cesario con carácter permanente en la actividad e
con6mtoa ��e desarrolla el comerciante. Al respec
to Morales Ibanez, lo ejemplariza en el gerente de
una sociedad �e�cant11, pues este ente dotado de
personer1a jur!dica ejerce actividades a través de
una persona natural, quien actda como su ·represen
tante.

b) · Siempre que obre por cu_enta del comerciante princi -
pal o en su representación. como ocurre con los· fac
tores y los.empleados que integran el personal in
terno o externo de una empresa. 

13) MORALES ANTONIO. Apuntes de clases de �specia11-
zac16n Derecho Cornerci�l 1979. Corporación. Uni -
costa de Barranquilla.
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IV. ESPECIES DEL MANDATO

4. l. LA QOMISION

4.1.1. CONCEPTO: 

Una de las modalidades más importantes del man
dato comercial·es la· comisión, al punto de al
gunos jurisperitos llegan al extremo de soste
ner que no hay más mandato comercial. que la 
comisión.· 

Para nuestro Código de Comercio la comisión es 
una· especi� de mandato comercial en·la cual 
el que act�a por cuenta ajena se dedica profe
sionalmente a ello, a realizar uno o varios 
negocios determinados en nombre propio. En 

. ' 
. ' 

efecto, luego de.definir el mandato comercial 
como-un "contrato por el c;ual una parJe se o
bliga a celebrar o ejecutar unQ o más actos. 
de co�ercio por cuenta de ot�a". (Art.1262) •. 

Este mandato puede llevar aparejado o· no la 
representación del mandante. "La comisión es 
una especie de mandato p'or el cual se· encomien
da a una persona que se dedica rpofesionalmen
te a ello, la ejecución µe uno o varios negocios 
en nombre propio, pero por cuenta ajena". (Art. 
1287 e. co.) 

4�2 .. CARACTERISTICAS 
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Al estudiar la comisi6n vemos dos caracter1st1cas 
que son muy importantes: 

4.2.1. La profesio�alidad: El carácter profesional 
de comisioriistas explica el alcance de la nue
va regulac16n: presunción de 'aceptación cuan
do se conf'iere a una persona que ptlbl1camente 
ost�nte la ealidad de �omisionistas y si éste 
no lo rehusa dentro de los tres días siguien
tes al rectbo de la propuesta (Art; 1288 e.e.) 
De forma que ante todo es un contrato cuya ca
racteristica sobresaliente es la profesionali
dad del .mandatario, ya que pone al servicio 
-de otra persona su actividad y conocimiento.

4.2.2. Contra.to··personal: Otra �aracteristica de la 
comisión es la d� ser personal. Se confiere 
"Intuitu personae" y debe desempenarse perso
nalmente por el c ·omisionist�, quien solamente 
podrá delegar el cometido con autorización ex
presa del c·omitente. Desde luego este rasgo 
esencial no impide que el com1s1on�sta, pueda 
tener empleados que obren bajo su responsabili
dad, caracter1at1cas que esta consagrada, expre
samente en el articulo 1291 del c. Co., y que 
reza as1: "la com1s16n será desempenada perso
nalm�nte por el comisionista, quien no podrá 
delegar su cometidq sin au.tor1zac16n expresa". 
Es· claro que _1nt�rvienen aqu1 un factor subje
tivo del que oomet� e1 encargo y que consiste 
en la fá y cal1dade� particulares que le ins�
pi�a el comisionista para desempenar con buen 
éxito el negocio. 

En todo caso debemos.sentar como premisa indis
cutiblr que de�de los origenes del mandato in
tervienen necesariamente -e·ste elemento interno 
subjetivo; la confianza que induce al mandan
te a la cele_bración del contrato. 
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Observamos, po� áltimo, que .este carácter del 
contrato lo deriva del Derech9 Romano, donde 
coino hemos visto, antes de r.e:vestir forma ju
rídica fué simplemente un encar'go entregado en
teramente a la conciencia de quien se compro-
met1a a dese_mperiarlo. 

4.2.3. Carácter. no representativo de la comisión. 

4.3. OBLIGACIONES DEL COMISIONISTA 

El comisionista sé obliga directa.mente hacia las per
sonas con quienes contrata, .sin que éstas tengan acci
ón contra el comitente, ·nf ésie contra aqUellés; pero 
en cambio, el comisionista se obliga corno mandatario 
hacia el comitente. 

La comisión tiene as1 dos caras, una entre comitente 
y comlsionista en la cual exist� la misma.relación que 
entré mandante y mandatario; otra entre comisionista 
y el tercero, no existiendo más que las relaciones ju� 
r!dicas emergentes del contrato que entre ellos ha me-. 
diado y esto aunque el comisionista excediéndose_ del 
mandato que se le confiera haya obrad9 a nombre propio. 

En cuanto al mandatario con respecto al comitente, el 
comisionista, �stá obligado a responder de. los bienes 
que r�ciba y aunque no acepte la comisión, a conser -
var los efect6s recibidos _(Arts. 1293 y 1288). 

· Serfl de cuenta del comisionista la pérdida de las co; ,- -
sas que tenga en su poder por razón de la

1
co�isión,

pero no responderá el comisionista del deterioro-o
pérdida de las mercancias, si esto ocurriere por caso

(' 
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fortuito o por algün deterioro en las mercancias, en 
caso tal está

1

obligado a dar aviso a su comitente sin 
demora o a la autoridad policial. (Arts 1292-1294). 

Es ta obligado, as1 mismo· .a comunicar al . comitente toc,
das las noticias concernientes al encargo que recibi� 
y que puedan interesar a aquel, debiendo ade-más, ren•· 
dir cuenta�detal�ada· y justifi�ada de su gestión J obli
gación que esta consagrada expli.;:i tamente en el art:f.cu
lo 299 y que dice: "Las cuentas que rinda el comisio
nista, deberán concordar con los asientos de sus libr0s.' 11 

Referente a las ventas a plazo, el comisionist·a aunque 
esté auto�izado tácita o expresamente solo lo po�rá 
hacer con personas cuya insolvencia.sea no�ori�, ade
más deberá incluir los nombres de los compradQres (Art, 
1297) y si viola esta disposición toma a - su cárgq todos 
los r'iesgos de la cobranza agrega sin embargo el art1cu-
1o·�nterior que el "comisionista puede vender a lo
plazos de uso general en la respectiva la calidad, a no 
ser que se prohiban sus instrucciones"¡ 

Al comisionista le está p�ohibido alterar sin autoriza
ción expresa las marcas de los efectos que hubiese oom� 
prado o vendido en el cumplimiento de la comisión, n1-
tener bajo una misma marca efectos pertenecientes a va
rios duenos, sin distinguirlos por una contramarca que: 
distinga )a propiedad de cada uno. ( Art. 1296). 
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4.4. DERECHOS DERIVADOS DE LA COMISION 

4.4.1. LA REMUNERACION 

A la comisión·1e es sonsustancial la onerosi
dad-, por lo tanto no se presume gratuito como 
todo contrato comercial� ya que esta discipli
na jurídica no contempla los contratos gratui
tos. 

. . 
L� remuneración, que es.uno de los derechos que 
tiene el comisionistá, tiien puede ser fija o 
consisitir en un tanto por ciento o comisión 
de los negocios que adelante o ·ter1r.ine que es 
lo más usual. 

La remuneraci6n a que tiene derecho el comisio
nista está además protegida por la ley no solo 
por las acciones ordinarias sino a trav6s de 
los derechos de retenc16n y privilegios que le 
dá sobre los biene� o valores de_su comitente 
y que tenga en su poder o a su disposición has� 
ta cuando se le concede su crédito. Claro qüe 
dicha.:betención rio podrá abarcar m!is alla del 
lÍmite de la remuneración más la indemnización. 

Por ser la remuneración consustancial al contra
to, debe aparecer en él, el monto de ella si es 
fi�a o por porcentaje, con este procedimiento 
se evitarán posteriores litigios. 

Como la remuneracion consiste en un tanto por 
ciento, se ha de entender, que los gastos q�e 
ocasione el desarrollo del contrato lo� debe 
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sufragar el comitente, a titulo ·ae exoensas y 
es lógico que as1 suceda, pues perjudicado se 
ver1a el. comisionista si no se_ descontaran los 
gastos en que incurrió para el desarrollo de 
su encargo, más adn, cuando la esencia de la 
remuneración a porcentaje implica una mayor de
dicación a la labor. Las partes, sin embargo, 
pueden acordar que clase de gastos reconocen 
como expensas y cuáles no. 

4.4.2. DERECHO DE RETENCION 

La ley consagra en favor del comisionista el 
llamado derecho de retención, el cual es un de
recho excepcional �on el fin de· que el comisio
nistá·betenga los bienes y valores que· estén 
en su poder o a su disposición y pertenezcan a 
su mandante hasta que le sean cancelados en su 
totalid�d el valor de lo que 1� adeude su.man-, 
dánt.e. El comisionista tiene der_echo de reten
ción por los desembo�sos que leg1t1mamente ha
ya hecho, as! como por la comisión que le sea 
debida. Dice al respecto el Articulo 1302 del 
C6cUgo de Comercio: "El comisionista tiene de
recho a retener las mercad@rfas consignadas o 
su producto, para que preferentemente a las. de

más acreedoras del comitente, se le paguen sus 
.anticipaciones, intereses, costos y comisión 
si concurren estas circunstancias. 

1) Que las mercancias le hayan sido remitidas
de una plaza a otra, y

2) Que hayan sido entregadas r-eal o virtual
mente al comisionista.
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mente al oomisionista. 

, 

Hay entrega real .cuando las mercadertas es-. 
tán a disposic16n·del comisionista en sus 
almacenes o en ajenos, o en cualquier otro 
lugar pablico o privado. 

Hay entrega virtual, si antes que las mer
caderfas hayan llegado a manos del comisio
nista, éste pudiera acreditar que le han 
sido expedidas con una carta de porte o. 
un conocimiento a la orden o al portador. 

4.4.3. DERECHO DE PRIVILEGIO 

Es interesante anotar que de conformidad con 
el articulo 1277 del Código de· Comercio que es 
aplicable a la comisión por ser pertinente; se 
1e da al comisionista la posibilidad de que los 
créditos que se adeu_den por parte de �u mandan
te con ocasión de la eje�ución del encargo, le 
sean pagados con las suma� que llegue a tener 
y pertenezcan al mandante, aqu1 no existe un 
derecho de retenc16n verdaderamente ya que el 
comisionista no retiene los bienes del mandan-
te o comitente, sino por e¡ contra�io los hace 
efectivos- "por la derecha",. pués _ él mismo se 
paga la remunerac16n que se le adeuda y que 
el agenciado no le han querido cancelar. 

De otra parte la ley ha querido proteger de 
manera especial esos crédftos, como f�oilmente 
se desprende del articulo referido, al darles 
.un tratamiento similar al que se le otorga a 
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1as·prestaciones laborales (Art; 1302 Cód{go 
de Comercio). O sea_que le-�� la posibilidad 
al comisionista-de que los créditos que se le 
adeuden 'por parte del'comitente con ocao16n de 
la eje_cuc16n del encargo le sean pagados prefe
rentemente. 

4.5. LOS COMISIONISTAS DE BOLSA

/ 
/ 

Son 1os que por cuentas de terceros y a nombre·propio 
actüan en las ?Olsas . y no_se limitan a acercarse a los 
interesados en comprar y vender y son por lo'tanto ver
daderos comisionistas.. La ley di_ce: "Solo los miem
bros de una bolsa de v�lores, podr�n ser Comisionistas 
para· comprar jr vender· valores inscri t-os en e;:Llas" ( A�t 
1304). Ahora:, bien, e-1 Código de Comércio regula la· 
comisión para comprar, para vender, transporte y alude 
a una modalidad importante cual es la de los c·omisio - . 
nistas de bolsa, que algunos suelen confundir con los 
correderes, sin tener en cuenta que mientras estos 1n
terv�enen en las operaciones que se le encomienden y. · · 
.buscan ·la conjunci6n de la oterta y la. demanda pero 
no celebran el negocio, el comisionista.de·b�lsa lleva 
a cabo compras y ventas de valores· buraatile�, vale de
cir, celebra contratos que se le encomlendan dentro 
de las facultades otorgadas.

Pu�s bien: solamente los miembros de una boisa de va
lores pueden ser comisionistas para comprar y vender 
valores inscritos en ella y deben cumplir personalmen
te el cometido (Art; 1304), lo cual excluye que tengan 
agentes o mandatarios (Art; 1305). 

El origen de las bolsas data de la antiguedad. En Ro
ma existió el COLLEGI.UM 11.ERCATORUM, en· donde se concer-

( 
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taban íos negocios de los mercaderes y se afirma que 
en los puertos de Pireo y la Plaza de Corinto fueron 
sitios de reunión de negociantes:donde se celebraban 
sus transaciones los g�iegos con las gentes de otros 
pueblos. En realidad las bolsas surgieron de la cos
tumbre de reunirse los comerciantes en plazas, taber
nas o_posadas. En el siglo XVI se usó por primera 
vez la palabra "bolsa", para.designar las reuniones 
de mercaderes y el sitio donde ·se celebraban. 

·En lénguaJe comlln la palabra "bolsa" designa, indistin
tamente-, el establecimiento donde se rellnen los agen
tes de cambio, los comisionista y los negociantes en
general, para realizar operaciones de compra-venta de
productos de valorea; el lugar en donde se llevan a ca
bo el conjunto de transaciones celebradas en un d1a,
en cuanto.se hace referencia a que la bolsa ha estado
en alza o en baja, y que nacieron como respuesta-- a la.
necesidad ee concertar en un lugar, con d1as, y horas
prefijadas, las operacion�s sobre., determinadas mercade
rfas, para utilizar y facilitar el encuentro de su ofer
ta y demanda. Esta concentrac_i6n perm1 te conocer los.;
precios de las cotizaciones.

Segün los sitemas de organización de las bolsas, éstas 
pueden ser: 

OFICIALES: Cuando son organizadas y administradas por 
el.Estado. 

PRIVADAS: Cuando son las particulares quienes organi
zan y administran. 

MIXTAS: Cuando coexisten bolsas oficiales y privadas 
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y tanto una como otras tienen su regla�entación especf
fica. 

Entre nosotros el ordinal 7 del·Artlculo 20 del C. de 
Co. alüde a las operaciones de bolsa y no solamente 
a la actividad bursátil que es la que se realiza en � 
mercados pdblicos debidamente autorizados, en donde 
los negociant�s o sus intermediarios se reunen para 
concertar negocios sobre tftulos-valores. A esos mer
cados se les denomina BOLSAS DE V:ALORES. 

El Articulo 7 de· la Ley 16 de. 1. 936 dispuso:. Las Bol -
sas de Valores o de productos y los martillos de valo-. 
r�s estáblecidos'o en que se establecieren en el pals .,

quedan sometidos a la vigilancia de la Superi
r

itendencia 
Bancaria-,---de-a.cuerdo con los reglamentos que dio·te el 
gobierno. Más tarde el Articulo 2 del Decreto Ley 2969 
de 1.960, ordenó: "Sólo podrán ser empresarios de �01-
sas de Valores las soci�dades anónimas constituidas con 
tal objeto y autorizadas para func16nar por el Superin
tendente Bancario. Dichas soctedades anónimas tienen 
un régimen legal especifico y están sometidas al control 
oficial porque en verdad una bolsa es un indicativo de 
la capacidad financiera e industrial del país. 

La definición 1e·gal de Bolsas de Valores está conteni -
da en el Articulo 1 del Decreto Ley 2969 de 1.969, a�i: 
"Son ·establecimientos mercantiles cuyos iembr- s se de
dican a la n�gociación de toda clase de valores y de
más bienes susceptibles dé este género de comercio". 
Ese ·mismo decreto reguló las funcion�s de tales estable
cimientos eti su articulo 3 y en cuanto a los valores 
pueden ser objeto de las operaciones que en la bolsa 
se efectú-a,n, están las siguientes: 
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l. Bonos y otras obligaciones em;ttidas:por ent dades
de Derecho Pdblico y establecimientos ofi·ciales o

·. semioficiales.

2. Bonos y otras obligaciones e�itidas por gobiernos
extranjeros.

3. 

4. 

Acciones y bonos e�itidos por gociedades comercia
les l�galmente constitu1dasi 

Ti tulos de participaci<:m, cédulas hipotecarias, 
bonos de garantfa �eal, y especifica i otras obli
gaciones emitidas por establecimientos de crédito 
legalmente autorizados. 

5. Pagarés y letras de cambio grantizados por esta
blecimiéntos báncarios.

6. Metales amonedados en barras y divisas extranjeras,·
en c�anto lo permitan las disposiciones legale��

7. Los demás valores de la misma naturale�a expresa
dos.

El Articulo 22 nos manifiesta los requisitos para el 
establecimiento de las.-Bolsas-de Valores y que son: 11 

Ninguna bolsa podrá establecer con menos de 10 miembros 
o agentes inscritos en la misma. PodrAn ser miembros 
de las Bolsas de Valores las personas naturales y las 
sociedades colectivas o de responsabilidad 11mi'tada cons
tituidas con dicno objeto". El Artículo 23 nos dice 
los �equlaitos exigidos para ser miembros de la Bolsa: 
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· a) Ser hábil legalmente para ejercer el comercio. 

b) Gozar de b�ena� reputación y haber cumplido estric
tamente con sus obligaciones civiles y comerci�les/

e) No haber sido deciarado en qui�bra ni haber sido
-sometido a concurso de acreedores, n:! sufrido con
· dena judicial por causa que �recten su buén nombre.

d) 

e) 

f) 

-·

No habe� sido expulsado de otra institución análo-
ga nacional o extranjera. 

Ser accionista de la sociedad que ha constituido 
la Bolsa. y poseer· en ella por dec�etq p�opio, a
cciones por el valor requerido.en.el respectivo 
re glamentp. 

Reunir los demás requisitos que exige el respecti
vo ·reglamento ( 11') "Además cuando entre los miem
bros de una Bolsa de Valores .haya sociedades, és- ·. 
tas deberán.ser colectivas-mercantiles y no podrá� 
abrir sucurs.ales ". 

El Art6iulo 27 dice: "Los miembros de. las Bolsas de 
Valores no podrán ser Gerentes, Presidentes, Directo-

·res, Representantes Legales, Ad.inistradores y Revi..sa
dore� Fiscales de Soe'iedades cuyas acciones u obliga�
cione� estén inscritas en Bolsa". Creando con esto
una incompatibilidad en la ejecuc'6n de estos cargos,
en caso de ser violada tal disposición se 1ncurr1ra en
sanci6n de perder el cardcter- de m1..embro de 1� bolsa,_
pérdida que sera declarada por el- superintendente banca�
rio y además impondrá una multa por valor de$ l.000�oo
a$ 5.000.00.
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Entre las obligaciones de los·miembros de la Bolsa de 
Valores están: 

1) Entregar:con oportunidad a su comitente el compro
bant� de la op�ración que éste haya celebrado.

2) 

3) 

Guardar secretos sobre las órdenes, las transac�to
n�s y lo� demás· nombr�s de sus comitentes, po sien
so licito revelarlos, sino con autorización escri
ta de los mismos, o en los casós que dete.rmine la 
ley. 

Pagar el preció de la compra o hacer entrega de 
los valores vendidos sin que en ningt!n caso se les 
admita excepq16n de falta de provisió�. 

4-) Cérciora·rse de la autenticidad de. las firmas .de 
sus comitentes y de la validez de los poderes de 
los representantes de sus clientes. 

5) 

6) 

7) 

C9nducir·todos los negocios con lealtad, claridad 
y precisión, y_abstener�e de artificios que en cual
quier forma.pueden induct� a error a las partes ·con
tratantes. 

Cumplir estrictamente todas las obligaciones ·que 
contraiga con la bolsa·y otorgar las· cauciones que 
ésta le exija.

Llevar, además los libro� de contabilidad exigidos 
pór el Código de Comercio, un libro para el r�gis
�ro en orden· cronológico de todas las· operaciones 
que �elebran, con especificaciones de las fechas, 
valores negociados, preci�, plazo, nombre del clien
te o comitente y número del comprobante de· transa
cción y 
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8) Obtener las correspondiente� órd�nes escritas de
los respectivos·cóm1tentes cuando �elebren opera
cione� a plazo. (15).

Fuera de lo anteriormente visto, el Código de Comercio 
viene a complementar y aclarar. algunos d�·1os asp(!ctos 
referentes a ios comisionistas de·bolsa cuando tienen 
dos o más encargos de diferentes comitentes como es la 
de llevar las.cuent�s separadas cuand6 se haya neg6cia
do ·pa�a diferentes comitentes e indicar en las facturas 

. las me�caderias pertenecientes a cada comitente; para 
el efecto de �acer las imputaciones de loa pagos a cia
da uno (16). 

Respecto de las prohibiQiones que la ley trae para los 
comisionistas en el desempeno de su profesión vemos una 

·total identif�cación entre la norma del art!�ulo 1301
del c. de Co. y el Articulo 30 dél De·creto Ley 2669 de
1960� �n la� cuales se deja muy en claro la prohibici
ón a 16s comisionistas de bolsa de compr�r para si tf
tuios valores que un comitente ie baya pedido vender,
como tambi6n la representación de acciones en mercado s
p�blic'os antes las Asambleas generales de accionistas
y la sust1tuci6n de poderes otorgados representar las
acciones.

14) NOGUERA CARBONELL, Vicent�. "Legislación de Bol
sas de Va16res� y "Corredores Independientes de
valores",_ Re�ista Separa�a Superbancaria 1971.

15) Código de Comercio. A�t1culo 305 inciso final.

16) Decreto Ley 2669 de 1960 art; 25.
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4.6. LA COMISION DE TRANSPORTE 

CONCEPTO Y DEFINICION: 

Por virtud de élla el comisionista se obliga· a pactar 
un contrato de transporte en concepto de cargador y 
por cuenta del co�itente. 

De aqu1 se desprende.la diferente definición entre co
misionista de transporte y porte-ador (.transportador). 
Miemtras éste se obliga directamente a efectuar, · el 
transporte, el primero se· limita a obtener el transpor
te por medio de un porteador. 

"El contratb de comis1ó� de tra�sporte es aquel por �l 
cual una persona se obliga, �n s� nom�re, y por cuenta 
ajena, a contrabar y hacer ejecutar el-transporte o 
conducci6n de una persona o de una cosa· y las opera
ciones conexas a que haya lugar". 

Son asf muchas.las ventajas que �frece la comisión de 
transporte, por ejemplo: los comerciantes importado -
res y.exportadores al ahorrarles el trabajo de elegir 

·1a empresa porte�dora en lugares mercantilmente desco
noc dos por ellos, ·al facil\tatles el paso.por la Adua
na, -el pago de los aranceles adecuados" etc.

4.6.1. Las partes del contrato: 

El comitente es la persona que encarga al comisionista 
de transporte, el traslado de la mercancia o cosa de 
un lugar a otro y .la contra tac:f 6n del transporte. · El 
comitente tien� la obligaci�n principal de abonar al. 
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el precio o la comisión_y todos los desembolsos que 
su ejecución le haya ocacionado. Es la r�munera�ión 
del trabajo de gestión que desarrolla el comisionista 
y de la respónsabilidad .. que tal· gestión :le acarrea. 

El comisionista de transporte es la persona que encar
ga al transportt;idor el traslado de la mercancia de un 
lugar ·a otro� Más exactamente, es la persona:que .en 
forma- prefesional:se dedica en-nombre propio, pero por 
cuenta ajena, a contratar transportes de cosas o pasa
jeros. A lo anterior anota el Doctor: Ramiro Rengi
fo: "El bódig� lo llama comisionista de transporte ( 
Art. 1312 y siguientes) y también se- le conoce con el 
nombre de expediéionista. A esta persona el articulo 
1313 lb considera como un transportador frente al re -
mitente, al pasajero o al destirtatario para ete6tos de 
de�echos y obligaciones pero en verdad deben ai�tinguir
se io.s dos tipos de realciones que s_urgen en vibtud de 
la intervención�� un comisionista de transporte de 
,un lado están·l�s de él con el remitente y del otro las 
que surgen en virtud de sus relaciones con el transpor
_tador o transportadqres. ·En este segundo caso que no 
refiere.la ley, sus derechos y ob�igaciones son las d 
del cargador y remitente.(17) 

El transportador es la persona que efectivament� reali
za el transporte. Pue�e ser la empresa que transpor
ta las cosas o ·pasajeros, también puede tratarse de 
una persona individual� La obligaci6n especiffca del 
transporte es conduct� una persona o cosa de un l�gar 
a obro, pero necesariamente en forma personal. 

17) RENGIFO , Ramiro. El contrato de transporte de 
Derecho Comercial.
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El destinatario es la persona a quien van dirigidés las 
"Tiercader:f.as .acosas. Para muchos autores, en efecto, 
el destinatario no es parte del contrato sino un terce
ro extrano. Por lo tanto, el derecho qué adquie�e a 
reclamar las mercader1as. no surgen como· t".c·onsecuencia 
de ser él un contratante sino·en virtud de una estipu
lación proveniente· de un contrato en favor de un ter(}e
ro. 

La anterior es la tesis sostenida por ejemplo: Messi -
no y Mossa (18· y 19) 

4.6.2. OBLIGACIONES DEL COMISIONISTA DE TRANSPORTE. 

Nuestro Código de Comercio siguiendo el modelo francés, 
sin necesidad• de pacto expre_ao ni fijación de un precio 
alzado por el transporte, impone la.comiaiónista de t . · 
transporte, las mismas obligaciones y responsabilidades 
del porteador, �n cuyo lugar se subroga de derecho. 
Sin embargo e.ato no significa que el C. de Co. confun
da los conceptos de porteador y, de comisionista de �=· 
transportes. El comisionista de transportes �o tiene, 
frente al comitente, las obligaciones prppias del �or
teador. De aqu:f. se deduce que no será responsable 
por las faltas cometidas en el traniporte por el portea� 
dor que efectivamente lo realice. 

Soló responde ei comisionista de la ejecu�i6n del tran�
porte. 

18) MESSINEO, FRANCESCO. Manual de Derecho Civil y
Comerc1a:1. Tomo v. Edicci9nes Jurídicas. Euro-·
pa-Am�rica. Buenos Aires 1975. pág 215.
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Puesto que el comisionista de transporte no obra en 
su propio inter�s sino en interés del comitente_., tie
ne rio solo del derecho sino la obligación al exacto 
ctimplimiento del contrato de tran�porte. 

El comisionista solic.i. tará · el transporte y frente a la 
_cual el porteador asume la obligación de efectuarlo. 
Es el acreedor en su fase constitutiva� 

Ohl1�ab1ones del Oom1teot�: 

El comitente tiene la obligaci6n principal de abonar • 
a� comisionista el p�ecio de la comisión y de todos 
lb� desembolsos que su ejecu�ión le haya ocaclonado • 
. EB.I!a que comisionista tenga derecho a la comisión no 
es neces�rio que el transporte:¡_se haya realizado ., bas
ta.con que �ate ·pactado y haya sido entregada la mer� 
cancia, ya que �l negocio de ·ejecución··es el cbntrato 
de transporte y no ei transporte mismo. 

Generalmente el com.i.tente suele delegar en el destina
tario.de :i.a mercancia el pago de la remuneración al 
comisioriista. Pero si el pago no se realiza ,, éste no· 
tiene la obligac16n de accionar contra el, destinatario .,

porque el responsable sigue siendo el comitente. 

4.6.3. TERMINACION DE LA COMISION 

En virtud de los dispuesto por el Artéiulo 1303 del Có
·digo de Comercio, la comisi6n ti!rmina por muerte o in-

( 
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habilidad del comisionista, pero la muerte o inhabili
dad del comitente no le pone término aunque pueden 
revocarlo sus herederos. 

En cuanto a la muerte del mandatario o comisionista 
es natural que ella produzca expiración de .la comisión .,

si se consideI'a que se otorgó la comisión en base a las 
condiciones de la persona del comisionista, y por ser 

. la comis16n un contra to 111.ntui tu personae ". 

Por otra parte las facultades de representación del co
sionista son personalisimas, en el sentido de que ellas 
no son susceptibles de trasmitirse por causa de muerte, 
esas facultades fenecen'con la muerte del comisionista 
y si ello es ad! es lógico que la comisión debe expi
rar. 

Lo mismo po,drfa decirse de la inhabilidad del comisio
nista: confor�e al Articulo 1504 del Código Civil," 
toda persona es legalmente capaz, excepto aquellas que 
la ley declara fncapabes". Esta regla rige también 
para- quienes hacen de las actividades mercantiles su o
cupaci6n habitual o su forma de vida� hayan sido decla
raqos inhábiles para ejercer el comercio, caso en el 
cual la ley ha impuesto a ciertas personas una prohibi
ción para ejecutar ciertos actos. Ejemplos: 

l. El comerciante declarado en quiebra mientras no ob
tenga su rehabilitación._

2) El articulo 8 del Decreto Ley 150 de_l.970 veda
el ejercicio del comercio a los empleados de la ra
ma jurisdicional y el Ministerio Püblico.
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3) · Las personas a quienes por la.ley o sentencia ju-·
dicial se les prohibe el ejercicio de las activi
dades mercantiles, etc. Desde luego estas inha
bilidades especiales son ciertamen�� excepciona -
les y por.tanto son de interpretación estricta 
y obl1gaci6n restrictiva. Por lo demás han sido 
instituidas en interés general de la comu�idad cu
ya defensa es parte integrante de la noc16n de or
den pdblico. 

En relación con la,muerte o·inhab111tac16n del comiten
te; la comisión no se termina -siempre y cuando ha -sido 
conferida en interés del_ comisionista o �e· un tercero. 
Trae al inciso final del ·articuló comentado que los he
rederos del comitent� podrán revocar la comisi6n; se 
dice en Derecho por regla general que las cosas se d�s-. 
hacen como se ·hacen, por tanto la comisión puede termi
nar también por las causas generales de todo contrato. 

4.7. LA AGENCIA COMERCIAL·

4.7�1 •. CONCEPTO Y CARACTERISTICAS 

Conforme .al Código de Comercio, el agente asu
me en forma independiente y establece el encar
go de promover y explotar negocios en un deter
minado ramo y dentro de una zona prefijada en 
el territorio nacional, como age_nte o reprsen
tante de un empresario nacional o extranjeros, 
o como f_abricante y distribuidor de uno o va -
rios productos del mismo. (Art. 13-17 del C. de
Comercio).

Las caracter:tsticae de este auxiliar del comer
cio son: 

- - .. \
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4.7.1.1. LA INDEPENDENCIA: 

Entre los contratantes existe una rela
C·i�n de dependencia que origina en la 
agencia comercial una independencia ·pa
ra el agente. Pero independenc�a solo 
opera en cuanto al agente y no cuanto 
al agenciado: se manifiesta en el de
sarrollo del óbjeto del contrato y no 
necesariamente en el animo del agente 
ya que éste tiene que rendir informes 
sobre la lábor·realizada. 

Otra de la manifiestaciones de la in -
dependencia es la iniciativa, el agen
no sólo set limitará a .la.promoción del 
negocio, sino que independientemente 
del agenciado, puede realizar toda cla
se de actos conduncentés a obtener el· 
mejor beneficio para su mandante y pa
ra si mismo y esa capacidad de •inicia
tiva t-an importante en el comercio mo

derno, será factor de relieve, �ara 
que el agente_y el agenciado se.vincu� 
len jur1dicamente por medio de un con-
trato. 

La iniciativa es acci6n que implica o
brar. en �orma independiente. Esta ca
racterfstica forma parte de la esencia 
del contrato es la que ".asegura a la 
relac16n de agencias un ordenamiento 
diverso del que regula la relación de 
empleo ••• " ( 20). 

20) MOSSA, Ob. cit pág. 75.
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4.7.1.2. LA ESTABILIDAD 

El agenciado aspira a que �ú agente 
desarrolle el objeto del contrato 
de manera tal que le produzca los me
jores beneficios; por ellos espera 
que el agente, quien obra en forma 
independiente, salvo las limitacio
nes contractuales o legales actde no 
esporadicamente, no ocacionalmente 
sino de una manera continua tanto en 
espacio como en tiempo; que no se 11-
mite a estudiar una mercado, una po
sibilidad, sino que ,ayude a la forma
�i6n del contrato, por tanto el _agen
te debe demostrar estabilidad� tra
ves de ciertas conductas, tales comoo 
apertura de oficinas o locales, con
trátac16n de personal, informes- perio
dicos, esoogencias de clientela etc. 

Tambi6n podemos apreciar la estabili
dad por la caltdad del agente; as1, 
si quien obra como agente comercial 
es una persona jur1dica cuyo objeto 
social es el mercadera, podemos pre
sumir que si la vamos· a encargar o.e 
la promoción o distr1buc16n de un pro
ducto, lo irá hac�r. de una forma me:. -
jor forma, pués éste es el fin para 
el cual s9 ha constituido como perso
na jurfdica. 

4. 7 º l. 3. LA PROMOCION O EXPLOTACION

En los negoci<;>s jurídicos que confor
me al contrato pueda celebrar, deberá 
ajustarse a las instrucciones recibi
das del empresario, y a éste le rendi
rá las informaciones relativas a las 
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condiciones del mercado en la zona 
que se le as1gn6 y los demás datos 
que sean utiles.para valorar.la con
venienc·ia de cada negocio. 

El encargo de promover o explotar unn 
negocio implica, necesariamente, una 
modalidad de intermediación diferen-

. te � la del mandato y la comisi6n; 
en la agencia comercial la interme
diaci6n rio es para uno o varios �c
tos, sino que va formando una cadena 
a través de la cual se persigue vin
cular una clientela, acreditar una, 
marca, ampliar y mantener constante
mente un mercado, también difieren 
los encargos de .la comisión y la agen
cia, pués en el primero el comisionis
ta ejecuta uno o varios negocios es
pecialmente determinados y siempre 
en nombre propio mientras que el en
cargo en la agencia puede ser con o 
sin representaci6n, por todo lo art -
terior recalcamos que 1� naturaleza 
del encargo reflejada en la interme
diaci6n, distingue la agencia comer
cial de otras especies de mandato. 

En otras palabras el agente se encar
ga d�. "conquistar� ampliar, o recon
quistar unmmercado en benfic1o del 
principal" ( 21). 

21) PEREZ VIVES, Alvaro "Diferencias entre la agencia
comercial, el mandato, la compra-venta, el suminis
tro de servicio� y el de la obra" Revista Derecho
Colo�biano, :tomo XXXVTII # 140. Bogotá D. :E;. Agosto.

71 

( 

' 

(. 

( 

f 

{ 

( 

( 

€ 

f. 

{ 

( 

{ 

e 

( 

( 

.�· 

'· 

', 

( 



4.7.1 .. 4. POR CU�NTA DE OTRO 

Es necesario aclarar las expresiones, 
a nombre de otro y por cuenta de otro, 
que en comün tienen la caracter1sti
ca de pertenecer a la intermediación. 
Es decir que ya se obre a nombre de 

. otro o por cuenta de otro se esta in-
ter�édiando. Pero sus efectos di-
fieren en uno y otro caso, debido a 
que obrar en nombre de otro siempre 
implica intermediación con represen-

. tación, mientras que cuando se dice 
qu� actda en·nombre de otro solo se 
indica que hay una intermediación 
que obra en su propio nombre pero 
por cuenta de otro. 

4.8. SUJETOS DEL CONTRATO DE AGENCIA COMERCIAL 

En él contrato de agencia comercial aparecen dos S'J.je
tos: el agenciado y el agente. 

4.8.1. ABENCIADO: Puede ser una persona nanural o 
juridica, nacional o extranjera, pero siempre comer 
ciante empresario. 

Tal es la importancia que conlleva el hecho de que el 
agenciado sea un comerciante-empresario, que el con
trato o contratos de agencia comercial que celeb�a el 
empresario for�an parte del est�blecimiento de comer
cio. 

( 
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Corno el agenciado tiene que ser, repetirnos un comercian
te empresario, , tendrá los derechos y obligaciones in
herentes a su calidad de comerciante tales cornp inscri-

·birse en la Cámara de Comercio, llevar los libros de
contabilidad inscritos, poder someterse al concordato
preventivo, estar sujeto a la quiebra, etc.

4.8.2. AGENTE: Al igual qu'e el agenciado puede ser 
per.sona natural o jurfdica·y que podernos definir corno 
la persona física o moral independiente que s� �ncarga 
de fomentar los negocios de uno o varios comerciantes. 
Observamos también que la relación entre �g�nciado y 
agente no es tipq laboral, aunque aveces se le a$emeje 
y más cuando el agente es persona natural. 

De otra parte el Código de Comercio al reglamentar el 
cOntraLo de agencia comercial exige que el agente sea 
un comerciante, es decir, que solo los comerciantes, 
pueden celebrar el contrato de agencia comercial. 

-4.8.3. OBJETO DEL CONTRATO

En ia �gencia 6omerc1al, como vimos, las pa�tes son a
genciado y agente, y �l objeto de la prestación es la· 
promoción o explotación de un negocio de un ramo deter
minaao·y dentro·ae una zona del territorio nacional y 
previamente fijado, o bien, la distribuci6n de uno o 
varios producto� �e un empresario. 

El objeto de este contrato es doble: unas veces se re
fiere a la explotación·ae negocios y otras a la distri-
bución de productos. Asi, si en la agencia se pacta 
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que el agente debe promocionarse el negocio de'venta 
de vehfculos de manera independiente y estable, muy 
seguramente r'equerirá de un establecimiento en el cual, 
el_agente solo se dediq�e d la pr.omoción del producto 
d negocio, es decir2 que utilice los medios riecesarios 
para que los terceros contraten directamente con su a
genciado o solo la distribución del product�. 

Las expresiones explotar, promover y dlstribui.r tienen 
un contenido diverso, por �je�pl9, explotar significa 
hacer ptilidades; promover se refiere a adelantar una 
cosa hacie�d� las -diligencias conduncentes para su con
secución. Distribuir es repartir algo convenientemen
te. Estas expresiones tienen en común un elemento que;.· 
es la intermediación. 

Existir!\ agenc i.a comercial cuando un producto. se dist
tribuye por cuenta del principal y no existirá cuando 
la distribución se hace de manera diversa. 

Por tanto, ·no todo distribuidor será agente comercial, 
solo lo será quien obre por cuenta de otro y actúe de 
manera· independiente - y autónoma •. 

Cuan� un principal encarga a una persona natural o ju
rídica para la fabricación_de un producto, no existe 
realmente el elemento esencial por cuenta de otro, ya 
que el fabricante no está actuando como intermediario 
entre principal y clientes, su labor es fabricar no in
te��ediar, él solo se encargará de ejecutar su labor 
de acuerdo.a lo convenido, sin tener en cuenta lo que 
de all1 en adelante prosiga. 
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De acuerdo con lo anterior, no colocamos ia fabrica� 
ción demtro del objeto del contrato de agencia, pues 
consid�ramos que cuando una persona se encarga de faL
bricar un bien no se está frente a un contrato de agen
cia comercial, pues no se hace por cuenta de otro, mi
entras que el agente comercial desarrolla· un� tfpica 
labor de intermediación y de manera estable, es decir 
que no sea la simple ejecución de una orden, sino la 
promoción de negocios. 

4.9. LUGAR DONDE SE DESARROLLA LA ACTIVIDAD 

El contrat_o· se agencia comercial solo puede ·tener· vi -
_gencia, en Colombia y en un térritobio determinado de 
él, aunque puede-abarcar todo el territorio de la Re� 
pdblica. Para el agente la territorialidad es un 11-
mite que se le fija para su éngargo; en caso de que su 
actividad tenga que �esarrollar�e en un lugar determi
nado, no podrá realizar operaciones en otros sitios, 
aunque sea con miras a obtener un mejor desarrollo del 
contrato. 

Tan importante es fijar el lu�ar o zonas donde se va 
a realizar el encargo que en el caso de que el agente 
posea la representación de su agenciado .y contrate a 
nombre de él en lugar o zonas diferentes, estará exce
diendo el poder conferido por lo que se plicarán a esos 
actos la reilaa que c�ngagra el Articulo 841 del Códi
go de Comercio. 

En caso contrario; es decir, que el agente obre sin re
presentación y lo haga �a nombre propio, y act�e fuera 

' 
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de su territorio, el agenciado bien puede abstenerse 
de suministrarle los medios para que cumpla o en caso 
de que realmente el agenciado no pueda dArselas, no 
podrá el agente alegar ante su contratante circunstan
cias extraordinarias imprevistas para sustraerse a 
sus obligaciones. 

Es decir, del territorio es el marco donde las partes 
exigen sus derechos y cumplen con sus obligaciones; en 
efecto, el .Articulo 1328 del Código de Comercio, dispo
rie "para todos los efectos del contrato de agencia co
mercial que se ejecuten en el territorio nacional que
darán sujeto�·a las leyes comerciales colombianas. To
da· estipulación en co.ntrato se tendrá por escrita 11• 

4.9.1. CJáirnuJa de exclus1v1dad: 

El Articulo 1318 del C6digo de Comercio que a su tenor 
dice:· "salvo pactos en contrario el empresario no po
drá servirse de varios agentes en una misma zona y pa
ra el•mismo ramo de actividades o productos". 

En consecuencia, del régimen de exclusidad previsto 
por la ley en la agencia comercial tenemos que cuando 

· esta cláusula opera en favor del agente, e agencia le
queda vedado el utilizar otros agentes en la misma zo

·na y actuar o reaiizar operaciones di�ectas.-.

Pero en caso de que asilo haga el agente burlado ten
drá en todo y 'sin perjuicios de 1� acciones por el in
cumplimiento del contrato, ·derecho a la remuneración 
o al porceritaje que normalmente le producirla el nego
cio, si él hubiera iptervenido como debía haber ocurri-
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do ( Art. 1322 de-1 e. ·de Co. ) 

La exclusividad ra sea en_fa�9r de agente o agenciado 
no puede- ser superior a los diez anos, ya que as1 lo 
dispone el Art. 876 del ,C. de Comercio: 11 1:!niitase a 
diez anos la duración máxima de toda cláusula de exclu
sividad ••• " •. Norma que se encuentra en el contrato 
da suminist�o�:y que es de aplicación para toda situa
ción mercantil de exhlusividad. 

La �láusula de ezclusividad podrá pactarse �or un tiem
po menor a los. diez anos, pero nunca mayor ni siquiera 
prorrogando el contrato • .  (Art. 979 del C. de Co.) 

Al finalizar la cláusula de ·e�clusividad termina la 
prohibici6n que tenia que cumplir una de las partes o 
bien las dos. El agente podrá realizar ot�a clase 
contrato de· agencia con competidores·· de. su agenciado 
a su vez utilizar otros agentes para la misma zona y 
ocuparlos de ·las mismas actividades. Al desaparecer 
la cláusula de excluiividad, desaparece la oblijación 
·de no hacer.

Remüneracj6n� 

La remuneración que es uno de los derechos que tiene· 
el agent�, bien puede. ser fija o consistir en un, tan
to por cien�o o comisión de los.negocios qu� adelante 
o termine.el agente dentro de la zona prefijada para
su encargo� y aunque el negocio 16 lleve a cabo direc-
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tarnente el agenciado, o no ae lleve ·a cabo por-causas 
imputables al agenciado, ·o éste se ponga de acuerdo 
con el intere,sado para no celebrar el negocio, el agen- • 

. te tendrá derecho a la remuneración pac·tada (Art; 1322 
c. de Co.)

La remuneración·a que tiene derecho el agente está pro
tegida por la ley no solo por las acciones ordinari�s 
sino a través de los derechos de retención y privilegio 
· que· le. da· sobre los -bienes o. valores de su agenctado y
que tenga - en �u poder o a su disposic-i6n hasta. cuando
se 1� cancel� el crédito. Clarb que dicha r��enc16n
no podrá abarcar más allá del.limite de la remuneraci6n
mas la indemnización.

El Articu10·1322 del Código de Com�rció�dispone que el 
agente gozará de su rem&neración: 

a) Aunque el negocio no se lleve a cabo, siempre ._y
cu�ado sea por culpa del agenciado.

b) Cuando el empres·ario obre directamente y el negocio
· se realice en la zona prefijada de mane�a exclusiva
al agente.

c) Cuando e 1 empresari_o se ponga_ de acuerdo con el in
teresado para no llevar a cabo el negocio, en el
cual haya intervenido el agente. De lo contrabio
se deduce que la remuneración del agente se causa
y se pagará de acuerdo a lo� estipulado o lo usual
en esta clase de negocios.
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4.10.. OBLIGACIONES DEL AGENTE 

De confor�idad con el artdbulo 1317 del C6digo �e Comer
cio, la obligación principal del agente es la de promo
ver o �xplotar los negocios que el agenciado le encar
gue. 

4.10.1. · LA-PROMOCION. Promover o explotar un nego
cio , implica una serie de actos mediante 
los cuales el agente cumple el encargo propu
·esto, pero lo anterior no implica que el agen
te.no pueda concluir los negocios jurídicos.
ya que todo depende de las facultades de que
le fijen en su encargo.

Como consecuencia de la obligación que tiene 
el ag�nte de promover o explotar un. negocio, 
debe�á de- acuerdo a la natu�aleza del negocio 
que se 1� encmmienda, realizar los actos ten
dientes a cumplir el objetivo propuesto. As1 
podrá adelant.ar campanas, ampliar mercados, 
en general todo aquello que le sirva para cum
plir c·on su obligación. 

La obligación de promover o explotar un nego
cio es una típica obligación de medios. 

4.i0.2. LA INFORMACION: Otra de las obligaciones que
tiene que cumplir el agente es.de rendir "las 
informaciones.�elativas a las condiciones 0 del 
mercad� de la zona.asignada y las que seán u� 
tiles a dicho empresario para .valorar la con
veniencia de cada negocio" (a2). 
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Pa�a llevar a cabo la disposición legal tiene 
el agente la necesidad de comunicar los estu
dios que efectüe en la zona encomendada con 
el fin de determinar la clientela de un p�p -
dueto, sus gustos, asi como la información e
con6�ica de, las personas �ue des�en vincular-· 
se con su agenciado. De igual manera en los 
casos no previstos por el agenciado, el agen
te deberá suspender la realiz�ción de sus en
cargo hasta que consulte con su agenciado y 
reciba de éste las órdenes pertinentes de no 
actuar de esta manera será responsable �l agen
te, de acuerdo el articuio 841 del Código de 
Comercio, salvo que siempre y cuando el nego
cio requiera urgencia y no permita demora, pe
ro .actuando siempre con prudencia como ló ha
ría.un comerciante diligente, no será respon-

. s·able el agente. 

LA ENTREGA: E¡ agente debe entregar a su agen
ciado todo aquello cuanto reciba con ocación · 
de su encargo y ie pertenezca realmente · ( Art ;, 

·1268 del .e� de co.)

Hay que tener en cuenta· si· el agente obra a 
nombre propio o por representación y si los 
bienes son muebles o · inmuebles .• 

Eri el caso de que el ··agente tenga la represen
tación de su agenciado, los bienes adquiridos 
con ocación del encargo pertenecerán al agen-
ciado, púes en virtud de la representa:cion·: los 
derechos y obligaciones .adquiridos a través de 
la persona: que obra con representac16n� quedan 
a cargo del representado. 
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Dado el caso de que el agente no obre con re
presentación sino por cuenta propia, los bie
nes que adquiera pertenecerán a él, pero es 
necesario saber el m6tivo que aco�pana a cada 
operaci6n. 

Si el agenciado encarga_ a su agente para que 
le compre toda la producción agrícola de una 
zona de_terminada,- se ha de entender que una 
vez cumplido el mandato, deberá entregar lo 
obtenido al agenciado a pesar de que se obre 
en nombre propio, pues ae no producir tal re
sultado no tendrá ningdh obJeto la_ existencia 
del mandato que tratamos. 

Por tanto hay que dejar en claro que esa pro
ducc16n ae;ricola que adqu:1rrió el· agente �- -. 
es de propiedad de e·1 ., pero en virtud del man
dato que lo une con su-agenciado, está en la 
obligación de entregar, a su agenciado� lo 
adquirido dentro del término pactado, o en el 
términó previsto en el Articul� 1268 del Códi
go de Comer�io, es decir, dent�o de los tres 
d:fas siguientes a la terminación de la opera
ción. 

Ahora, cuando el ag�nte haya recibido dineros 
con ocación del encargo está igualmente en la 
obligaci6n �e entregar.le las sumas recaudadas 
dentro del plazo estipulado en el contrato. 
La demora en '1a entrega causa interés en favor_ 
del agenciado. 

22) PEREZ VIVES, Al varo·. "-Conferencia dictada por . la
Universidad Javeriana y Cámara de Comercio de Ca-
11 11

• 
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4.11. CAUSALES DE TERMINACION \_ 

El contrato de agencia comercial termina en virtud de 
16 dispuesto en i1 art1c�lo 1324 del c.· de Comercio, 
o: sea q�e le aplican en lo pertinente a lai,normaé:p�e� 
vistas para el mandato y en virtud del articulo 1330

del C. de Co. ·la de los contratos de suministro y comi
sión. 

4. il. l. LA REVOCACION 

Por la naturaleza d�l contrato� la pri�era 
·causal de terminación es_la revocaci�n que
es una manifestación unilateral _de 1� volun
tad del mand�nte media�te la cual de manera
total o parcial se dá por term1nad6 el en-
cargo.

, 
. 

Solo_ 1puede revocar qulen encarga algo, por 
tanto la revocación solo puede provenir del 
mandante y no del mandatario'ya que solo pa
ra éste opera la renuncia. 

En todo ca�o _el agenci�do está en la.obliga
ción de comunicar con oportunidad al agente 
los mótivos por _los. cuáles·se.revoca total 
o parcialmente el con�rato de agencia y el
agente en un término pru�ente; deberá respon
derle a su agenciado, so pena de que su si
l�ncio eq�ival�a a la aprdbación de tal medi
�a (Art. 126� y 1270 del Código de.Comercio).

La revocaci6n del contrato de agencia comer- · 
cial debe ser justa y no abusiva; si esto dl
timo acontece, el agenciado deberá pigar·a1 

' . 

agente la, re uneración total más las respec-
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ti va indemnización de per Juicios ( Art .- ,1280 
y _1324 del C. de Co.) · Las partes pueden con
venir la irrevqcabilidad de 1� agencia comer
cial� durante.un tiempo que puede abar�ar has
ta la culminación del contrato, caso e� el 
cual sólo se podrá revocar, media�te justa cau
sa (Art; 1279 del Código de Comercio).· 

4 .11. 2 •. RENUNCIA DEL ·AGENTE 

La renuncia es una manifestación de •oluntad 
l ' •• 

I del agente en virtud de la cual di! cuenta de 
la desición a su·agenci�do de no continuar, 
en el cargo. La renuncia' debe ser expresa y : 
comunicada oportunamente al- agenciado so. pena 
de que el agente tenga.de ind�mhizar por una 
�ecisión intempestivá • 

. 4.11.3. MUERTE DEL AGENCIADO O DEL AGENTE. 

Si es una persQna nat�ral cuya empresa.por di
versos factores solo puede operar en vida.·de 
su dueno, es lógico que al morir el agenciado 
termine.el contrato de agencia. Sin embargo,' 
cuando·e1 éncargo conferido en la age�cia, se 
ha efectuado en interés de un tercero, no ter
mina el contrato (Art. 1283 c. de Co.). 

Esta causal no opera en relación a las perso
nas jurídicas por que ·ellas "no mueren", por 
lo tanto solo se podrá aplicar tratándose de· 
personas naturaies; y en los casos de disolu
ción, liquidación forzosa y quiebra de las per� 

sonas jurídicas, igual criterio se aplicará. 
' 

. 

83 



J ,- ---- --

4.11.4. INTERDICCION DE UNA ·DE LAS PARTES 

Es lógico· que si una persona está judic-ialmen-. 
te declarada en interdicción; ya por defue�cia, 
ya por disipación� no puede ejecutar a�tos 
Jurfdicos actos Jurfdicos directamente, se le 
sustraiga de la dirección de todos sus derechos 
y obligaciones. 

4.11.5. INSOLVENCIA O QUIEBRA TANTO DEL AGENTE.COMO 
DEL AGENCIADO. 

Opera esta causa igualmente-para dar por:termi
minado unilateralmente el contrato por parte 
:del agente o del agenciado; es 'de sentido cC?
miln que el come-rcio requiere de cierta . 1 •sol-· 
vencia económica que pueda facilitar el cumpl'i
miento· de obligaciones y si esa solvencia exis
te, mal podr1a una persona encargar o encargar� 
se de negocios· que solo llevan a producir_ pér
didas. Además la quiebra inhabilit�da p�ra-·e
jercer el �omercio por determinado tie�po. 

JUSTAS CAUSAS PARA PAR POR TERMINADO EL CONTRA
TO DE AGENCIA COMERCIAL. 

El articulo 1325 del Código de Comercio, con
sidera.como Justas causas para dar por termi� 
nado el contrato de agencia comercial, por par
te· del agenciado., las siguientes: 

- a.. E¡ incumplimiento ·grave del agente en sus
obligacio�es estipuladas en el contrato o 
la ley. 
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b. Cualquier acción u omisión del agente que
afecte gravemente los intereses del empre

. sario. 

c. La quiebra o insolvencia _del agente.

d. La liquidaci6n o terminación de actividades·.

Las causales a y .b, implican conductas perjudiciales 
por parte del agente que afectan los intereses del a-
1;senci-ado, bién porque ·incumplen lo pactado o lo dispu
esto por la ley o por acción u omisión de las acti_vida
des propias del encargo que afectan los intereses.del 
empresario. 

Las anteriores causal�s no son únicas, para por t·er
minado el coritrato de agencia comercial, ya �ue las p 
partes pueden convenir en otras, de acuerdo a su con
veniencia, pero siempre que no atenten contra la natu� 
raleza del contrato. 

El Doctor Perez Vi ves argumenta que ei' articulo 1324 
del Código de Comercio es: "lo que s·e. _ha llamado auxi -
lio de cesantias en favor de comerciantes. En realidad 
se ha estable�i6o aquf una retribución especial adicio
nal a la. comisión pactada y se ha hec··o en consideraci
ón a que el agente a ,efectuado una promoción o explota
ción de negocio en beneficio del empresario, que a la 
postre 'este va a recoger. Efectivamente en el contra
to de agencia� como ustedes pueden ver, el agente esta 
sw1eto a las instrucciones que le dé el empresario. A
dem!� de eso tiene la obligación de promover y explotar 
los negocios, es decir, de éonquistar, mantener o recu-
_perar el mercado, y e.so lo hace en su propio bene.ficio, 

. sino en beneficio del empresario. Se ha considerado 
que la sola comisión no es suficiente, entre otras co
sas porque puede pactarse una comisión baja, porque ia 
comisión puede no existir o existir en uaa cuantía mi
nima, en los casos en. qui los casos en. qu� la comisión 
depende de tini serie de factores (23). 
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Las prestaciones qque se refiere el Art1culb 1324, es� 
�o.es , a la demominada cesantias comerctal, para el 
caso de terminación por cualquier causa, del contrato: 
de agencia y la indemnización a que· da origen su· termi -
nación unilateral sin- ·justa causa., son renunciables. 
Han sido establecidas sobre todo la primera, en inter'�� 
particular del agente que no se olvide es un-comercian� 
te y no trabajador independiente. No se ve por qué de
ba existir un interés publico-en la protección de comer
ciantes independientea cómo son, por definición legal, 
los agentes comerciales, frente a otras personas invés
tidas de la misma calidad jurídica, Este interés p�-
blico, esa protección e�pecialfsima, si es que animaban 
el espíritu del legislador, debería surgir evidentes, 
inequivocas, de un texto legal. Que no existe, nf pue-
den concebirse por vla de interpretación, jur�dica eco-· 
nómica nf socialmente pueden ;os agentes come�ciales a
Si!Jlilacse a los trabajadores : · ¡dependientes para gozar 
rje la protección a que estos reservan expresarnénte las 
leyes, La condición económica de aquellos, ante preca
ria, suele ser sólida. Su idoneidad profesional, su 
relación directa con ·1a clieritela, su experiencia y �as
ta su solyen6ia ·financiera, los colocan, las más de las 
veces, en posición de- equilibrio .rr:ente a los empresari -
os y les permite, en consecuencia, discutir libremente 
el clausulado de sus contratos. (24) 

23) .. Agencia de seguros y Agencia Comercial. Articulo·
aparecido en la revista 6e seguros# 36, B?gotá 
1973. 

24). Código de Comercio. Articulo 1324. 



4.12. CONrRATO DE PREPOSICION 

4 .12. l.· NATURA LE-ZA 

La dirección y ejecución de las actividades 
propias de ·una empresa a cuyo servicio esta
de�tinado el establecimiento de comercio pue- · 

· den ilevarse a cabo directa y e�clusivamente 
por el empresario mismo, especialmente.si se 
trata de empresas pequenas, pero ellas �ueden 
cumplirse con la ayuda de otras personas, que 
no obran .en calidad de empresarios sino como 
auxiliares del empresario, para dar origen a 
relaciones de hecho y de der·echo que están ex
presamente �egulados en el Código de tomercio .. 

Es claro que cuando un empresariq administra 
por si mismo su establecimiento de come�cio, 
ejecuta profesionalmente una actividad comer
·cial, pues el Óódigo de Comercio lo cal_ifica
como tal. "La adquisición o enejenacióh, a
titulo. oneroso,· d� establecimientos de comer
cio comprende no solamente los expwndios.o es
tablecimientos de�tinados a una función de_in
t�rmediaci6n entre productores, y consumidores,
sino también las fabricas o establecimientos
organizados para actividades de producción o
de transformación, ya que el Codigo de- Comer-
cio _incluye una y otra clase dd actividades
en la enumeración de los actos de comer_cio.

Por tanto si el empre�ario personalmente asu
me la administración de su establecimiento 
destinado a cualquiera de estas actividades 
adqu.,iere la calidad o condición de comercian
t�s y contrae por·consi�uiente las obligacio
nes legales propias de dicha condición. 
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Ahora, sicel empresario encarga de la.adminia
traci6n de su establ�cimiento a otra persona , 
surgen entre uno y otro las r�laciones de man
dante a �andatarioi a través del contrato lla-

. 

-
, - . '.

mado de preposici6n.que es la administraci6n 
de un estabiecimiento de comercio o de una par
te o ramQ de la actividad del mismo. (25). 

Desde luego �ste.c�ntrato no constituye sino 
en una simple variedad o forma del mandato có-· 
mercial, razón por la cual el Código d� Comer
cio asilo califica. Como tal este contrato 
se rige por las reglas generales sobre el man
dato,·afalta de disposiciones expresas par.a 
cada-caso concreto que pueda ser objetq_de con
troversia. 

El contrato de pre-osición puede tener por ob
jeto, seg�n la nación lagal, antes tr�nscrita 
la administración general de un establecimien
to de comercio, solamente una .Parte de él o ae 
las operaciones propias de la empresa. En 
el primer caso del administrador-obra como:un 

. verdadero gerente y con las facultades_ sufici
entes para ot

i

rar en nombre del empresario ·y o
bligarlo valifamente, pues su posición frente 
a los terceros, �ue es _la �isma que correspon
de a su mandante, implica la posibilidad de o
brar ciertamente en lugar de empresario ., ·_en 
este c�so es cuando toma el administradof man
datario el nombre de-FACTOR DE COMERCIO. 

En el segundo caso ., la misma limitación del ob
jeto del contrato impone ciertas restricciones 
en las funciones o facultades �el administra
d�r; que .no sustituye propi�mente al e�pr�sa -
rio, frente - a los terceros ., sino que cola_bora 
con él en determinadas actividades ., pero solo� 
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como simple ejecutar, o bajo la inmediata di
rección del dueno que es el ver9a.dero gestor 
ep todas �quellas cosas en que expresamente 
no haya facultado a su auxiliar para obrar; 
por tanto este tipo de administrador no reci
be el nombre de factor. sino simplemente.el 
de DEPENDIENTE DE COMERCIO. 

·4.12.2. LOS FACTORES DE COMERCIO

El Código de Comercio alude simplement� al 
mandatario llamado factor, estos mandatarios 
son ve·rdaderamente representantes del empresa
rio, se.trata, pués, de un mandat�rio cow re
presentación.· y· 1'.el efecto característico 
de la represen.tac.i6n. rá.dica en que el negocio 
verif.icado por el representante pertenece al 
principal 11 • ( atii). 

·Posteriormente agrega el mismo tratidista 11

el representante no adquiere e'i, las mismas o.,.

peraciones que.realiza como téi nf derechos;
dichos terceros y obli�aciones pesando;s0br�
su_cabeza, van a cae� '. directa�ente en el.pati1-
monio del_principal". · Tradicionalment�·se
ha sost�nido que la pefsona encargada de la
administraci�n general de un establecimiento·' . ,, 

de comercio se denomina factor; y miept�as el
factor se entiende autorizado para 6brar en
nombre- del empresario, el dependiente no se
reputaba facultado p�ra obrar en nomb�e de sü
patrón sin un poder expreso. Por esta dife
rente función de1 . .factor y las del dependien
tes es por lo que en relac�ón el pri�ero se

-
11 exige poder los factores deberán odrar 
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siempre en mombre de sus mandantes y expresar 
en los documentos que suscriban que lo hacen 
por poder". 

El poder constituye el titulo que hace legíti
mos para el empresario Jos actos·del factor y 
dete�mipa o ha de determinar las limitaciones 
impuestas por el empresario a las facultades 
legalmente in}1erentes a su mandato. Es impor
tante advert�r que el factor que presume facul
tado para celebrar o ejecutar todos los actos· 
que correspondan al giro o desarrollo de la em� 
presa a que esté destinado el estado de la em� 

presa, a que esté destihado el establecimiento 
qbe administra (27). 

El desarrollo de lo anterior�ente mencionado 
esta expresado en el Articulo 263 del e: de · 
Co., que habia de las sucursales eri las ctales 
sµs administradores son verdaderos mandatarios. 
con facultades p�ra representar a lá sociedad, 
facultades q 1

•
1 e deben ser. obligadas o otorgadas 

por poder. 

25). Articulo 20 del._rn1mero 4 del·. Código de Comercio 

26). Ibit, ArtlOulo 1332.

27). VIVANTE, Cesar. "Tratado de derecho mercantil". 
Editorial la Espana Moderna, Madrid, pág 305� 
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Por el cual es ne�esario que si estas fa�ulta
dea que son d� la naturaleza misma de esta for-. 
ma de mandato se restringe� o limit�n por el 
empresario, sea dotad� se pUbliiidad adecuada·. 
al poder conferido, para .que los terceros pµe-. 
dan.imponerse de esas limitaciones, al igual 

. que la legisl�ción italiana en �sta materia 
que interviene a los poderes deben ser inscri
tos en el registro de las empresas, so pena de 
inoponibilidad a los terceios de las limitacio
nes impuestas por el empresario a las faculta
des del factor. (28). 

Nuestra legislación también rlota de publicidad 
adecuada al poder conferido para que los terqe
ros se ·infor:,;en-, y -que se pone de ·manifiesto en 
el inciso 2 �el Articulo 263 del C. de Co.- que 
venimos comehtando al expresar: "Cu�ndo en 
los estatutos no se determinen las facultades 
de los administradores de las sucurs-al·es:; debe
rá otorgáraeles un pqder por escritura publica 
o documento legalmente reconocido, que se ins�
cribirá en el Registro· Mercantil.

A falte de dicho poder, se presumirá que ten-:-. 
drán las mismas atrfb�ciones de lo� admiriistra
dores de la principal. 

Es-importante re�altar que el poder se rige_ 
en ca unto, a su formación y extinción por l_as 

-r�glas del Código Civil, toda vez que en el Có
digo de Comercio no ha sido régú1ada exp�esamen
te y que debe aplicarse enbonces el principio
establecido para el mandato de los comisionistas,

28). Código Civil, Articulo 2149 
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que se form� y extirtgue como el mandato· civil. 
En otras palabras, el encargo de los factores 
de comercio puede conferirse por escritura pü
blica o privada, por carta, verbalmente o de 
cualquier otro modo intéligible, .Y aun �or la 
aquiescencia tácita de una persona a la gesti
ón de sus. negocios por ótra". 

Las facultades de obligar �n nombre -del empre
sario son de la natu�aleza del_ cqntrato cele
brado con esta clase de administ�adores, por 
lo anterior se determina la diferencia especf
fica entre el factor, y el dependiente. de comer
cio ja que sobre esto no hay disposición lega¡
ménte establecida. 

La Corte Suprema de Justicia, por el c_ontrario 
estableció nitidamente la distinción entre fac
tor y dependiente de comercio, as�: Además 
de la capacidad que el factor de una empresa 
·mercantil debe_tener para'.comerciar, se entien-.
de autorizado para todos los actos que abrace·
la adminis t·ración con todas las faculta des nece-

. sarias a� buén desempeno del cargo, aun cuando 

92 

no tenga poder escrito. El es un vendedor� ·re
presentante del propietario-del establecimiento 
que se le conffai es. un gerente. El dSpendiente 
por el contrario, no puede obligar a ·su patrón, 
a no·ser que tenga poder expreso por escritura 
p�blica c on especifica,ciones de la-s operaciones 
que se le encargan;·es propiamente un auxiliar.". 
(29). Posteriormente sostuvo la· corte : " El 
que hace actos de comercio en nombres de otros, 
sin comprometer su responsabilidad, no es comer
ciante. Tales son: LQS factbres y dependientes 
de comercio-a sus patronos; los capitanes de n�
vio y los direritores administradores de soci�da
des anónimas que obran, los unos en nombre de 
los armadores, y los otros en nombre de las socie
dades que representan. 
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Muy. distinta es la situación de_' los comisionis
tas que celebran contratos com�rciales por cuen
ta de otro, pero obligándose personalmente; es -
to basta para_ que llene la condición requerida. 
En el mismo sentido dice Lyon _ Caen y Renaul 
(T.l. 5 ·ea. núm 204), "a la inversa, hay itldivi� 
duos que pueden hacer actos de comercio muy nu
merosos y muy importantes sin ser comerciantes; 
asf los factores, los empleados de comercio, pe
ro no los que hacen en su nombre, s·no en nombre 
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y por cuenta de su patr6n que es el que se obli
ga personal y exclusivamente el comerciante, aún 
cuando personalmente él no haga ningún acto co:ner:
cial; los hecho� de sus mandatarios son los su -
yos ". 

La interpretaci6n del mandato de los factores ·que 
d�be ha�ers�, pués con un criteri6 distinto del 
que orienta la interpretaci6n del mandáto civil, 
porque si éste no confiere naturalmente sino ·1as 
facultades determinadas e� el acto de su consti
tución, el de los' factores es, por �l contrirlo 
un· manda to que implica ::odas las facultades necé
sarias para el desarrollo de la empre�a a que 
está-' destinado el estableci1r:iento de comercio 
(Art. 1335 del C. de Comercio). 

Por otra parte, cabe resaltar que el cargo de fac� 
t6r puede ser desempenado por un mayor de 18.anos 
de e<lad, a la luz de los nuevos preceptos de la 
ley _27- de 1978. Asi mismo por quebrados aun no 
rehabilltados-.siempre que no hayari sido sanciona
dos personalmente (Art. 1334 C. de Co.) 

} 

Por �ltimo el factor como auxiliar del ;o�ercian-
. ' 

te_ debe ser inscrito por éste en el regi.stro �er-
cantil, as·?. co,r:o tqdo acto en cuy'a vri tud el co -

•�e�ciante confiera, modifique o revoque ia admi -
nlst�a�ióri parcial o general �e uno o.�a�io� es-

• .,1·' 

/' 
\ 

.( 

( 

( 

,,, 
!;. 

... 
' 



4 .1_2. 3. 

' .

i 

tablecimientos de c6�ercio (Ar��- 133 �el C. 
de Co.) 

LOS DEPÉNDIENTES DE COMERCIO 

Er:i verdad, una· de las modelldades del mandato 
mercantil' es la preposición, la cual tiene �or 
objeto la admin�stración de un establecimiento 
de comercio o de una parte o ramo de la activi
dad del mismo. En situación•semejante, a la 
del-factor_·, el depend.iente es, pues, un emplea
dó �Qtorizado para determinidos actos o especi
es de actos. 

Estos adminsitradores . aunque también son llama-
dos mandatarios del empresario, carecen de las 
facultades-de representación que tienen los f�c
torés pues son por regla general simples ejecu
tores de determinadas labores ad�inistrativas 
ya que obran bajo la inmedlata dirección del pa
trón. 

Est.o es, que el mandato del dependiente si ha. 
de seguir, lla�ándose as1, a pesar de las.analo
g1as s�stanci�les que.presenta con el contrato 
de trabajo,· es �n mandato sin.representación , 
porque no es de su naturaleza la ·facultad de o
brar en nombre del empresario, sino que esta 
facultad, ha de ser conferida de manera expresa. 
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La noción de d�p�ndientes del corrercio está ple
namente desarrollada en el acontenido del articu
lo 264 del c. de Co. que habla de que las agen -
cias. de· una so_ciedad · y las describe como ·estéible-

. cimientos de co:,:ercio cuyos administradores.,. qa: --
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recen de poder .:para ·representarlas. 

Lps poderes d�l dependiente, cuando se lo fa
culta para obrar en nombre della empresario, 
deben qonstar pues, por escrito a diferencia 
de los otorgados a los factores qu&,en dere� 
cho vigente pu.eden ser conferidos verbalmente 
o por cualquier rr:ed.io inteligible. · Esta es
urta ��dida de •protecc ón para los terceros y
para el e presarlo mismo.

. ,, 

4.12.4. EL ·FACTOR EJECUCION DE SU ENCARGO 

Los factores y dependientes cuando han �ecibi
do facultad�s expres�s para representir al.em
presario, deben contratar en nombre dél empre
sario,• expr�s�ndo en todo documento que ótor� 
.guen o expidan que lo hacen "por poder 11• . Los 
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contratos celebrados en esta forma obligan al 
empresario, aunque se le hayan v alado por par�-_ 
te de los factores o dependientes las _instru -

. cciones recibidas. Asf lo exigen la protedc10-
de los intereses de los terceros. 

Aun�ue los facto. �s y los dependientes dejen 
de expresar qüe obran "por poder" esto es en 
interés del empre:sario, .se · entenderá, que obran 
en ta· es condicio'nes y los actos 'celebrado's pro-
ducirán efectos en favor o en contra es celebra
do por factores o dependientes. conocidos·publi
camente como tales, es decir, si es conocida la 
circunstancias de obrar en interés de otra per. -
sona. 

Otro caso puede ser, si ·e1 contrato está compren� 
dido �entro del giro ordinario de lo� negocios 
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del establecimiento, comó desirrollo normal 
de la ernpre�a a que esté se halla destinado. 
En estos casos no se presenta ninguna dificul- · 
tad.respecto de los factores, pués el poder 
de estos además de.llevar implicita la facult�d 

·de representar o de obrar en nombre del empre
sario, es o debe entenderse tan.amplio como lo
exijan las necesidades de la empresa.

Los,factores y dependientes no pueden interve
nir en su propio nombre, ·o. en ej. de ·terceros, 

· en el mismo género de negocios del estableci�
miento que administran, sino es con previa au�
torización•del empresario.

96 

Esta es .-na prohibición que :biene una indudable 
Justificación, a fin de que sus auxiliares no 
distraigan en esa· forma de actividad comprome
tida con- el empresario ni menos puedan convertir
se en competidores .. Y la_sanción or�vist� ern el 
Código para el caso en que se infrinja la .prohi
bición, es la misma _que ópera en igual caso con
tra los socios de una compania colectiva, o sea 
la pérdida del beneficio obtenido, en favor del 
empresario, el cual no participar, éim embargo, 
en las pérdidas .que dichos actos puedan ocasio
nar a los factores y dependientes (inciso� -Art. 
1339 del C •. de Co.) .. 
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4.12.5. ·EL FACTOR TERMINACION DE SU MANDATO 

Los poderes del tJáctor pueden serle revocados 
y la �evocación tiene, naturalmente, que noti-· 
ficársele, -de acuerdo con el derecho comdn del 
mandato, siendo hasta entonces válidos los ac
tos que realizare en ejercicio de sus poderes. 

Por la revocación de que el poder hace el.man
dante O·de la renuncia o hacer o continuar ha
ciendo el encabgo por_parte del factor, s�n ac
tos libres y volunt�rios de los otorgantes que 
dan por terminado el contrato. 

Al:igual que la constitución del contrato de 
preposición, la reyocación deberá insc�ibirse 

·en el ·Registro Mercantil, para que los terce -
r6s· se informen ·de ·tal situación.

As1 1o·consagra el inciso final del-articulo 
1333 del Código de Comercio. 
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Al respecto el actual Código de Comercio nb tr�e 
m·ás causales de terminación de es te contra to, pe
ro creemos que dadas la� car�cte�1sticas· del co�
trato d� ;reposición pueden serle aplicadas las 
demás causales de terminación del mandato mercan-· 
til, 6iempre y �uando no aténte contra la natura
leza. particular del contrato en mención. 
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e o N e L u s I o N E s 

Es_ encostrastable que·la figura jurídica del Mandato 
ppr t�das las virtualidades, espectatíva, y prqyec-010-
nes jurfdicas que egendrá, siempre ha llamado la aten-

. ' 1 

ción y ha ocupado un sitio distinguido en las legisla-. 
c�ones de.todos los pafsés que ajustan sus relaciones 
dentro de parametros·de: justicia. 

Por ello a un pueblo tan eminente civilista y civiliza� 
dor de cuyas fuentes se nutren todavfa nuestras insti -
tuciones como 1� fué el Romano, consagr6 l�rgas y pro -
fundas.elucubraciones para perfilar sus rasgos propios 
y �aracter!sticas. 

Dentro de una estrategia estructural integrada es fácil 
detectar en un ámbito jurfdico comercial li encalculable, 
flexible y·dinamica estructura que alcanza, el mandato 
es el area de los pafses occidentales, dada la.movilidad 
de opqi6n reprsentable a través de las diferentes espe
éies suyas mediante si abarca como un abanico un cojun
to de relaciones,- pos.iciones, aspectos y estructuras 
que.han de sér ihformados. juridicamente. 

Tradicionalmente. considero que dentro de la gama. opera ti -
va, cuya b��Jula,senala un norte de claridad, adquiere 
relevancia jur1di?a la discusión doctrinaria prenada de 
coriceptualizaciones susceptibles de desembocar otorgor1- · 
camente en posiciones qlaramente diferenciadas, como es 
la.existencia. de un �and�to de repre�entéc16n, y sin e -
11� en la a�ii�ación mercantil,-po�·vfa ,d� ejem�lo.resal-
to·, ciue un mandato. sin represeht�c16n: es imp�rtarite. en el 
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contrato que encontramos en los Estasdos Unidos llama
do LEASING cuya traducción aproximada en los_ países i
beroámericanos es ARRENDAMIENTO FINANCIERO; justifico. 
-este asunto ya que en dicho contrato norteámericano 
si hubiera incumplimiento, _mora, deficiencias de los
equipos o cualquier otro �ircu�stañciás del pedido por
parte del proveedor que.vendió �os bienes, la sociedad 
de LEASING no asume ninguna-responsabtlidad teniendo el
derecho de exigir el mandante, el reembolso de los pagos 
efectuados y·a él le toca repetir contra el vendedor in
cumplido._ 

Una sana po11 ti ca· le gis la ti va, como la qu_e actualmente 
riega lo� surcos fácticos que apaetecen la sémi1la del 
Derec�o pronostican insoslayablemente en compromisos que 
entre mandantes y mandatarios se traba implic� relativa
mente �l ejercicio 6ontinuado y.operante de un alto coe -
ficiente de.responsabilidad contractual perfectivo en su 

·óptica humana. -

�ealmente consebvando un espiritu de sintesis meliante el 
cual se establecen las enormes aplicaciones o·interesan -
tes debabes áoctrinarios que invaden de esta singular fi
gura como _lo es, esta tesis columbrada conllevaría a sor
presas las diversas situaciones que aunque agrupadas ba -
jo su �espectiva especie harfan casi interminabie el po -
der de llegar a un punto final. 
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